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營銷方式

勞心燒腦

35歲的小Q是杭州某高中的化學老師，每年為了「雙11」能多省點錢，她會提前一個月把
需要購買的物品放入購物車，然後根據商家的促銷
方法再調整自己的購物計劃。不過，今年她發現，
就算是「拿出了當初考研的熱情和鑽研精神」，依
然對促銷規則一頭霧水。

數學老師建群 齊解算法
實在沒轍，小Q索性截圖打印了自己的購物車清
單，跑到隔壁數學老師的辦公室去虛心請教。「沒
想到，數學老師們竟然為此建了一個微信群，光為
了研究規則和算法，就弄到晚上11點多。」小Q哭
笑不得地說，經過一個晚上的激烈探討，最後九位
老師給出了四種不同的答案，並沒有達成共識。
事實上，自從各大平台啟動「雙11」預熱以來，
小Q手機裡的廣告信息也多了起來，幾乎每一家曾
經購物甚至收藏的網店都發來了促銷短信，加起來
一天多達三四十條。「有的提醒我加購物車可以參
與轉盤抽獎活動，有的直接給出了秒殺鏈接，還有
做任務領紅包的活動。」小Q哭笑不得地說，實在
沒腦子算玩法，索性看心情點擊，結果「一頓操作
猛如虎，分到紅包兩毛五」……

專家：本質皆為爭流量
為什麼不能痛痛快快來個「全場五折」？對此，
網經社電子商務研究中心網絡零售部的莫岱青表
示，燒腦玩法的本質其實是電商平台的流量爭奪
賽，搶佔消費者寶貴的逗留時間。「此外，如果消
費者願意嘗試『燒腦優惠』，他們可能還願意接受
分期付款。」莫岱青說，漫長的優惠變現之路可以
嵌入「白條」、「花唄」等更多產品，利用人們的
消費意願，挖掘他們的消費能力。
當然，除了拚腦力，手速仍是每年「雙11」的硬核
武器。因為無論是天貓還是京東，都不會放棄優惠券
這種既能吸睛又能吸金的促銷手段，幾乎在每個整點
時段就會推出一些大額神券的秒殺活動，其中不乏上
至千元的滿減折扣券和無門檻現金抵用券。

升級網絡 秒殺優惠券
香港文匯報記者今年在某知名塑身衣店舖中，看
中一條售價為1,099元（人民幣，下同）的塑身褲，
雖然價格不菲，但好評者眾多，讓人心動不已。在
店舖首頁，香港文匯報記者看到「1元秒殺1,000
元」的促銷鏈接，從本月1日至10日每天上午10時
開搶，每日僅供一張。為了秒到該券，香港文匯報
記者將鬧鐘調至上午9時55分，連續三日蹲點守
候，都因為手速慢而慘遭失敗。
隨後，在某二手交易平台上，香港文匯報記者發

現許多出售「雙11」優惠券的店舖，標價百元的優
惠券基本在30元左右出售，購買者眾多。香港文匯
報記者隨機找到生意較火的一家，賣家發來一份備
忘錄格式的優惠券名錄，每日不定時更新，幾乎涵
蓋了包括服飾、美妝、家電等各種品類。交易記錄
顯示，從本月1日至10日，該賣家已售出40多張優
惠券，入賬2,000多元。
香港文匯報記者留言詢問，能否幫忙搶到塑身衣

店舖的千元抵用券？賣家表示可以試試，如果成功
最低售價200元一張，並暗示自己「為了秒殺這些
優惠券，家裡的網絡都辦了升級，成本也不低
的」。不過，該賣家還囑咐道，由於優惠券無法贈
送，所以購買時只能由賣家代買家下單，付款時再
選擇讓買家代付就好。

香港文匯報訊（記者 俞晝 杭州報道）領券、疊加、滿減、預售、搶購……

史上最燒腦的「雙11」終於來襲，各大平台推出的促銷玩法讓人眼花繚亂。如

何在鋪天蓋地的促銷中達到利益最大化，不亞於一次數學大考。「以前『雙

11』拚手速，現在『雙11』拚腦力，沒有點奧數的基礎，哪裡玩得轉今年的促

銷規則。」小Q在微信上向香港文匯報記者吐槽道，「滿1,000減200與付定金

打八折有區別麼？預售定金翻倍又是什麼鬼？」
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鬥智鬥快拚手氣

蓋樓轟炸朋友圈 玩家售樓掘商機

高鐵電力確保「雙11」運輸運行安全

■整理：綜合電商平台資訊

香港文匯報訊（記者 俞晝 杭州報
道）今年天貓「雙11」推出的「瓜分20
億紅包」蓋樓活動讓人們樂此不疲：
早上8點：「親，在嗎，幫我蓋樓，
複製下到淘寶就行。」
中午12點：「親，我又來啦，幫我點
一下哦，謝謝。」
晚上10點：「最後一博，快幫我蓋

樓……」
簡單來說，蓋樓活動就是分享鏈接給

好友，讓好友點開鏈接、進入淘寶幫你
蓋樓。蓋樓採取的是隊伍之間的PK模
式，在遊戲活動期間，每天強制入場和
其他隊伍比賽，從早上9點開始，到晚
上10點結束，獲勝的隊伍獲得一定份額

的紅包獎勵。
為了每天薅到獎池裡的金額，「淘友

們」做得最多的事，就是一日三次地找
人幫忙蓋樓，「幫我蓋個樓」成為微
信、朋友圈中最常見的求助內容，這讓
許多小夥伴直言「受不了」。因此，不
少賣家瞄上了這個新商機，順勢推出
「蓋樓」業務。
在某電商平台上，搜索「蓋樓」、

「蓋房子」、「蓋lou」等關鍵詞，就會
出現很多這樣的寶貝：「打包每層0.05
元（人民幣，下同），晚上9點以後打
包加急，不打包單層0.07元」、「95層
只賣3.6元，先到先得」、「專業偷塔，
600層僅售20元」這樣的行話隨處可

見。

日入近百元 加急費另計
資深玩家許紅透露道，她和朋友組成了

一支10人的「售樓團隊」，團隊中的人都
是高級會員，每天可以蓋的樓約有3,000
層。從11月1日開始賣樓以來，每天賣樓
的收入都穩定在80元至90元左右。
「由於比賽的截止日期是每晚10點，
所以我們現在都會提供晚上9點55的
『偷塔』行動，可以殺得對方一個措手
不及。」許紅笑言，當然，像這種加急
單的價格也會更貴一些。基本上如果要
確保贏得比賽，人均投入在百元以上，
甚至高於獲勝隊伍平分的獎金。

香港文匯報訊 據新華社報道，「雙
11」將至，為迎接好這場年度網購盛
宴，鐵路、電力、民航等部門提前籌
劃、積極準備、優化服務，確保電力運
行和電商黃金周運輸安全有序。
11日至20日網絡購物高峰期間，鐵路

貨源主要以網上銷售的日用品、食品、服
裝、化妝品、小家電等為主，預計整體運
量較去年會有所增加。在長三角地區，中
國鐵路上海局集團公司將在常態化預留高
鐵車廂運輸的基礎上，進一步投放高鐵運

力，達到日均發送38列，到達23列，創
下「雙11」高鐵運力投放新高。

電力部門啟安全檢查
為了確保「雙11」期間安全可靠供

電，國網山東平度市供電公司組織電力
服務隊提前了解當地主要電商企業的用
電需求，對企業的用電設備進行精細
「體檢」，消除用電隱患。國網山東青
島市即墨區供電公司組織員工上門走訪
電商企業，對用電設備和線路進行檢

查，並指導企業安全有效用電，優化用
電方案。
隨着「雙11」臨近，南方航空新疆分

公司近期每日進出港貨運量呈明顯增長
趨勢。為了做好運輸服務，南航新疆貨
運人員提前展開市場調研，了解快遞公
司「雙11」運輸計劃，全面收集分析運
輸服務鏈中降低運輸效率的不利因素並
做好應對方案。海南航空推出「任你
『航』行」年終大型促銷活動，滿足廣
大旅客的出行需求。
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■整理：香港文匯報

記者俞晝

促銷規則隱藏「奧數算法」調鬧鐘搶優惠幾日未果
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