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談到大灣區的
發展機遇時，郭
文宗(圖)告訴記

者，他看到近年來內地科技不斷騰
飛，「不單
止是構思，
還能讓許多
構思和創意
真正落地，
變成產品和
服務。」相
對來說，香港這方面沒有內地走得
快。
郭文宗表示，以前自己從事傳統

行業，具有良好的服務意識和開拓
業務的相關經驗，而機器人、人工
智能、大數據、雲計算等科技行業
是一種趨勢，有必要把自己的市場
開拓力和良好服務的意識，與VR
行業結合起來。他稱，經過親自體
驗，能感受實景科技VR全景相機
的價值和市場潛力，而且他的拍檔
具有很好的技術開發能力，雙方思
維結合後更容易擦出火花。

看好大灣區機遇
郭文宗期望，自己能成為深港青

年合作的好榜樣和例子，希望未來
更多的香港青年看到大灣區的機
遇，有更大的信心和決心積極北
上，投身到大灣區創新和創業大潮
中，為自身未來發展獲得競爭優
勢，奠定良好的事業基礎。

粵港澳大灣區融合日益加速，香港和內地青年人攜手創業正在成為新趨勢。港青

郭文宗看好VR未來發展和應用前景，去年加入清華大學博士研究生丁志宇等人創辦

的深圳市實景科技，成為創始人團隊的一員。該公司研發的一款VR全景相機，拍攝

和製作效率較同類相機提升十多倍，而成本卻大降逾九成。憑借這些優勢，公司目前已給

600家門店作免費VR場景拍攝和製作，以後還將通過服務升級和消費大數據分析等獲得增值

服務收入。 文／圖：香港文匯報記者李昌鴻 深圳報道
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港青深圳創業
研研VRVR相機相機 拓大數據商機拓大數據商機

實景科技首席市場營銷官實景科技首席市場營銷官 郭文宗郭文宗

在香港積累了豐富

的市場經驗，結合

深圳的技術，可開

拓更大商機。

幫助餐廳、酒店
進行 360 度 VR
全景展示，可以
在微信上傳播。

實景科技實景科技CEOCEO 丁志宇丁志宇

今年進軍滬港等8城市
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實景科技實景科技COOCOO 朱達朱達

■實景科技現為21人的團
隊，研發人員佔三成。

■實景科技研發的VR相
機，效率大幅提升十多
倍，成本卻大降逾九成。
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港發展國際科技創新中心優勢
1 法規與知識產權制度較完善，稅制具國際競爭力；
2 全球主要國際金融中心，可為科創企業提供多元化及國際化融資渠道；
3 獨立關稅區及自由港，具有與西方先進國家進行科技交流與交易的
便利。

港科創5大方面與大灣區合作
1 加強科技政策溝通與協調，力求科技手段與科技系統銜接；
2 鼓勵私營企業加大研發投入；
3 促進科技成果跨境交易，提升科技成果產業化能力；
4 為灣區科技企業利用香港市場融資與運作提供便利；
5 培育灣區一體化的創新創業環境，打造大灣區高科技全產業鏈。

香港文匯報訊（記者
蔡競文）粵港澳大灣區
規劃公佈在即，中銀香
港發展規劃部經濟研究
處主管謝國樑昨日撰文

指出，「打造國際科技創新中心」是
粵港澳大灣區建設的重要目標，本港
近年在推動創新科技發展上也開始發
力，並做了不少投資，香港年輕一代
的創業熱情升溫，國際科技公司來港
投資的數量和意願在增加，本港可以
在五大合作領域方面，為將大灣區建
設成國際科技創新中心發揮作用。

港府投入 國家政策支持
謝國樑昨日發表題為《大灣區國際
科創中心的發展與合作》的文章指
出，經過多年的產業轉型與投入，廣
東已成為全國科技產業龍頭；而香港
近年在推動創新科技發展上也開始發
力。就香港而言，在國家大力支持
下，本港的創新與創業環境在快速改
善。2018年5月國家主席習近平在給
24名香港兩院院士的覆信中指出，香
港擁有較雄厚的科技基礎，擁有眾多

愛國愛港的高素質科技人才，是中國
實施創新驅動發展戰略、建設創新型
國家的一支重要力量。習主席強調，
促進香港與內地加強科技合作，支持
香港成為國際創新科技中心。
過去一年，國家科技部與香港創科

局簽署了《內地與香港關於加強創新
科技合作的安排》，為兩地創科合作
提供頂層設計；國家財政部推出新措
施，容許香港的大學和科研機構通過
競爭擇優方式，承擔「中央財政科技
計劃」項目，並可以在香港使用有關
資助，實現科研資金「過河」安排；
而香港在內地設立的科研機構也可享
受到科技創新的進口稅收政策。這些
措施有力促進內地與香港的科技合
作。
除了國家支持外，香港還擁有法規

與知識產權制度較完善等發展國際科
技創新中心的多項優勢（見表）。

「一國兩制」協同效應更顯
謝國樑認為，在「一國兩制」框架

下，粵港澳在建設大灣區國際科創中
心過程中，需要按照憲法和基本法辦

事，「兄弟爬山仍需各自努力」，但
關鍵在於能夠善用「兩制」之利，加
強更加緊密的合作，令灣區建設取得
更大的協同效應。
未來的合作領域包括以下五大方

面：1) 加強科技政策溝通與協調，
力求科技手段與科技系統銜接；2)
鼓勵私營企業加大研發投入；3) 促
進科技成果跨境交易，提升科技成果

產業化能力；4) 為灣區科技企業利
用香港市場融資與運作提供便利；
5) 培育灣區一體化的創新創業環
境，把大灣區打造為一個能給創業者
自由與扶持，給成功者空間，給失敗
者機會的一個創新與創業樂園，合力
打造包括研發──成果轉化──融資
──生產──銷售在內的灣區高科技
全產業鏈。

香港文匯報訊（記者 蔡競文）謝國樑指出，從目前
的實際情況分析，建設粵港澳大灣區國際科技創新中
心，大灣區雖擁有許多有利條件，也存在短板與不足，
因此香港與大灣區城市加強合作是科技發展的關鍵。
謝國樑表示，有利於灣區發展科技創新的因素包

括：政府政策積極有為，勞動力、資本、土地、技
術、管理等要素配置得到優化；創新文化與企業家
精神不斷提升；國家體制與自由經濟，集體力量與
個體創意兼容並蓄；科研與創新人才源源流入；灣
區政府加大資金投入，並逐漸帶動企業、風險資金
的投入與參與；灣區擁有龐大的內需市場等等。但
也要看到，大灣區的整體科技實力與創新水平，比
起國際的主要科創中心仍有一定距離。

香港私企資金投入不足
長期以來，香港產業調整與發展主要依賴市場，

善於做仲介或者中轉生意，形成賺快錢的商業文
化，在發展科技創新方面存在的短板包括：政府科
研投入在增加，但私營企業，特別是有財力的大企
業投入不足；本地市場小，科研成果商品化渠道較
窄；風險投資資源不夠；樓價租金高昂，創業成本
較高；勞工市場處於短缺狀態，就業容易，年輕人
創業的機會成本高，創業熱情相對較低。
謝國樑認為，從發展科技創新的條件，將香港與廣

東分開看，各有短板與不足，但廣東的不足，正好是
香港的長處；香港的不足也正好是廣東的強項。粵港
合力可大大增強大灣區發展科技創新的綜合條件與能
力。因此，大灣區城市群緊密合作，優勢互補，是建
設大灣區國際科技創新中心取得成功的關鍵因素。

作為新興科技的VR，
未來應用市場前景龐

大，近年來受到各路科技
公司和投資公司的追捧。
郭文宗告訴記者，他此前就讀香港演藝學
院聲樂系，後來休學創業，在香港荔枝角
開家居門店，業務發展不錯。自從創業以
來，他一直看好粵港澳大灣區發展前景，
尤其看好深圳，因為「大灣區中與香港最
相似的地方就是深圳。這裡不但創業環境
好，也在一直推動青年創業，並有研發和
科技創新優勢」。
郭文宗認為，自己在香港積累了豐富的
服務、市場等經驗，完全可以與深圳的技
術和市場結合，以此開拓更大的商機。經
過香港朋友介紹，他去年認識了丁志宇這
位清華高材生，看到其設計的VR相機市
場應用前景很好，對此十分感興趣。而丁
志宇亦欣賞郭文宗的創意、服務理念及市
場渠道資源，於是雙方一拍即合，他獲邀
請加入他們的公司，成為創始人團隊之
一，任首席市場營銷官（CMO）。

2017年取得首筆資金
丁志宇接受本報訪問時透露，他於2015
年進入清華大學研究生院攻讀計算機視覺
博士研究生，2016年想做落地項目，便暫
時休學出來創業。同年3月他與中學同學
朱達創立了實景科技，自己任公司CEO，
朱達則為COO，剛開始醞釀業務發展方
向，並於2017年拿到一筆投資，進行VR
相機研發。他稱，公司優勢是做靜態
VR，幫助每個餐廳、酒店、健身房、展覽
館等進行360度VR全景展示，為他們建自
己VR主頁，可以在微信和社交媒體上進
行傳播。

21人團隊花8個月研發
為了研發VR相機和相關整套設備，兩年
來總共已投入300萬元（人民幣，下同），
共有21人團隊，研發人員有6人。丁志宇
介紹，從鏡頭模組的選型、芯片處理器的
選擇，再到編輯和接口的處理等，經過反
覆研究和設計，歷經8個多月的研發，成功
推出擁有自主知識產權的VR全景相機。
記者看到，該VR相機上面和側面各有

一個鏡頭。通過手機控制，該款VR相機
能實現360度自動旋轉拍攝，拍一圈只需
十幾秒，可以連續拍8張，並能將眾多拍
攝的相片自動拼接起來。

此外，公司還研發了編輯軟件、渲染引
擎等，使之比一般VR相機效率提高十多
倍，成本大幅下降逾九成，而成本僅需
2,000元。

兩個月已服務逾600公司
據丁志宇介紹，目前公司先專注於商業

應用，為許多門店、酒店、展覽等提供免
費場景製作，比如一個門店全景場景拍
攝，僅20分鐘拍攝完，兩天製作交付。而
其他同類相機拍攝需長達3至4小時。現在
用他們整套設備可以實現拍攝標準化，一
個製作員一天可以拍攝製作5家門店VR全
景展示，如果不是路上乘車需要時間，他
們還可以為更多門店提供服務。
他透露，最近兩個月內公司已為深圳
600多家消費類客戶提供服務，
包括餐廳、酒店、健身
房。
「現在都是免費拍

攝，希望以後提供升
級和增值服務可以獲
得業務收入。」

丁志宇評估，目前全國有3,000
萬家各類實體商店，都需要用全景
展示的方式做推廣，但是以往平面
的照片宣傳效果讓人有些疲勞，而
該公司用VR相機拍攝的全景展
示，可以更好地吸引顧客關注。他
計劃未來幾年向香港、廣州、上海
等八大城市擴張，擬為逾百萬門店
提供相關服務，並通過積累的大數
據獲得收入。
丁志宇認為，目前全國許多實體

店只是吸引了當地顧客，而該公司
的VR相機拍攝全景展示可以將門
店向顧客進行包間、菜單和服務設
施等展示，並可以導航，此外還能
通過微信、QQ等社交媒體廣泛傳
播，讓全國甚至海外遊客了解當地
特色門店商品和服務等，而傳播容
量經過技術處理後僅需5兆，因而
可以方便更廣泛地傳播，吸引各地

顧客光顧。

助門店實現精準營銷
郭文宗則透露，公司已在佛山拓

展業務，吸引代理商加入推廣，給
房地產公司、影廳、餐廳和連鎖專
賣商店等拍攝門店全景。今年準備
進軍香港、深圳、上海等八大城
市，未來幾年希望能夠在全國3,000
萬家實體店中的5%提供服務，即
是數量達到上百萬家。眾多顧客的
瀏覽將帶來消費大數據，通過大數
據和人工智能分析，又能幫助門店
實現精準營銷，由此可以帶來大量
的服務和增值收入。
談到短期目標時，丁志宇表示，

希望通過其獨特的技術和服務，吸
引風險投資，期望引入500萬元至
1,000萬元人民幣的資金，從而幫助
公司加速全國佈局。

經 驗 之 談


