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■黃議德認為潛水市場非常大。

■林世聰指，公司希望在5月眾籌。

雖然智能手機款式愈來愈多，但針對長者設計的
「平安手機（功能手機）」仍大有市場。即使

長者願意作出新嘗試轉用智能手機，但在操作過程中
往往要相當長的時間去適應。黃議德修讀大學時已經
察覺到一眾老友記在使用智能手機方面的難處，所以
希望研發出一件產品，能簡化智能手機的操作，幫助
他們與時並進。Air Button的概念就此誕生。

可設置功能逾30個
用家只要將產品貼上使用Android系統的手機，透

過近場通訊技術（NFC）連接手機，然後用手機上的
應用程式（App）設定按鍵功能即成。當設定完成，
用家就可以隨時按下產品上的按鍵，啟動預先設置的
功能。可設置的功能逾30個，由基本的打電話、照
片、電筒，以至清除記憶體或警報功能任君選擇。黃
議德指產品能令手機輕鬆變成平安鐘，萬一長者遇上
突發事情，就可以一鍵致電子女。
Air Button具單鍵或雙鍵選擇，官網售價分別為15

美元及21美元（約117港元及164港元）。黃議德表
示，產品累積投資額達200萬元至300萬元，在2015
年10月底正式推出市場，至今累積銷售量1萬件，主
要出口歐美市場。公司希望今年加快銷售步伐，推出
新產品之餘，亦冀年底前能賣出10萬件產品。

聘新員工加強推廣
「因為始終做咗幾年，唔係好似一開始咁透過夢想

繼續落去，我哋都要搵餐晏仔食，都要繼續之後的發
展，銷售係我哋今年面對嘅一個挑戰。」為了應付更
積極的銷售策略，公司今年已聘請新員工作市場推
廣，無論是主動參展或是定價策略上均較以前進取。
問到是否覺得產品累積銷售量僅得1萬件太少，黃

議德指數目或者不算多，但畢竟仍處於一個證明成功
的階段，團隊亦在過程中學習面對不同的問題，盡力
去解決困難。「當知道我哋到底缺少咩嘢嘅時候，我
哋先至可以再進步，令公司營運得更好更快。」
在定價方面，他坦言以往的定價較高，未來或會根

據市場價值調整價格和提供促銷活動，以增長銷量；
將會就不同地區制定不同價格，用彈性價格滿足各地
消費者。對於公司未來發展，黃議德希望可以為產品
升級，因現時用NFC技術，只能供Android手機使
用，希望下一代產品可以囊括iPhone市場。

智能手機愈出愈輕薄，手機生產商為貫徹簡約的設計理念，往往會將手機上的按鍵減到最少，甚至是不設按鍵。這

對於不習慣新潮手機的用家來說，尤其是長者，實在是有點難以適應。有年輕人針對部分長者對於操作智能手機感到

困難，研製出Air Button手機快捷鍵，成功簡化智能手機的操作。產品至今售出約1萬件，聯合創辦人黃議德希望調整

銷售策略後，連同新產品今年內銷量可達10萬件。 ■文：香港文匯報記者 吳婉玲／圖：莫雪芝

雖然香港的創業風氣愈來愈盛
行，但對於年輕人而言，要創業還
是需要莫大的勇氣。「好多同學話
畢業後簡簡單單搵份工就算，我覺
得創業就要敢輸，如果驚輸，驚浪
費時間，佢唔敢行出呢一步，就永
遠都做唔到初創（企業）。」林世
聰表示，自己當年創辦Air Button

時仍然是大學生，但正因為「乜都唔
知，所以試下先」，讓他敢於踏出第一
步的，是有面對輸的勇氣。
要成為初創企業創辦人，心口得一

個勇字是不夠的，黃議德指創業過程
中令他明白到初創團隊的重要。曾經
試過一個人創業的他，發現要做的事
太多，但人人僅得一對手：「一直都
係一個人去做，唔知道要點做銷售，
點搵客，甚至技術支援得我一個人都
未必跟得晒。當時面對成間公司的發

展，我係遇到一個樽頸位。」吸收以
往經驗，明白到每個人各有所長，需
要互相配合才可令生意做得更好，所
以他在早期成立Air Button時，找來老
友林世聰拍住上。

內地初企產業鏈較港成熟
Air Button在2014年曾入選為「數碼
港培育計劃」成員，亦試過在內地參與
創業比賽。黃議德指即使香港創業氛圍
愈來愈好，但現時本港科技創業文化只
屬於初步階段，反觀內地的初創企業產
業鏈相對成熟，初創企業在融資金額方
面的限制亦較小：「內地初創企業由幾
百萬元到幾億元（融資金額）都有唔同
人幫手和承接。」他期待將來香港的初
創企業產業鏈發展成熟，讓本地初創企
業能夠獲得更多資源，不再只局限於中
小企規模。
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創業要敢輸 重團隊合作

■公司今年聘請新員工作市場推廣，
定價策略較以往進取。

今年是Air Button的轉型年，除了在銷售策略
上表現得更進取，亦推出專為潛水人士而設計的
全新產品Button Pouch。Button Pouch和一般潛
水袋的外形差別不大，但透明袋外就配有Air
Button。聯合創辦人林世聰指，新產品上的雙鍵
功能預設為拍照及轉換模式，使用者要在水中切
換自拍模式或攝錄模式完全沒有難度。另外，亦
設有緊急求救功能，當潛水人士遇到意外，可以

啟動該功能，手機隨即會發出聲響和發光，以便救援
人員尋找使用者。該潛水袋建議零售價為28美元（約

218港元），黃議德希望量產後可以將價格再調低，
以提高銷量。他認為潛水市場非常大，除了潛水外，
還有很多相關活動可以推廣公司產品，例如海底漫步
和浮潛等，估計每年全球潛水人士超過1億人次。

旅遊用品形式推廣
Air Button的銷售主要是以電話配件形式推銷，但
潛水袋就可以用旅遊用品的形式作推廣，公司會考慮
在酒店、潛水用品店、機場及旅行社售賣，開發更多
新銷售渠道。黃議德指，新穎產品在歐美市場會較容

易獲市場接受，泰國、馬來西亞和印尼等均是推廣潛
水袋的目標國家；有信心潛水袋初推出市場時反應會
較Air Button好，希望今年暑假做出成績，用3個月
時間銷售1萬件。
林世聰表示，公司在上月剛完成展覽，最近陸續有
很多客戶聯絡查詢潛水袋的詳情，以及合作方式等，
暫時有10個客戶正在洽談中。公司希望在5月眾籌，
籌集得的資金除了作宣傳推廣用途外，亦希望可以用
作生產成本，冀可籌得1.5萬美元至2萬美元（約11.7
萬港元至15.6萬港元）。
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新推潛水袋 冀季售萬件

■專為潛水人士而設計的
全新產品Button Pouch。

■產品從零開始到研發完
成，需要經過很多階段。

外置快捷鍵
針對長者市場 簡化智能手機操作

老友記用得掂老友記用得掂

■■林世聰林世聰（（左左））指指，，最近陸續有很多客戶聯絡查詢新最近陸續有很多客戶聯絡查詢新
產品潛水袋的詳情產品潛水袋的詳情。。旁為黃議德旁為黃議德。。 受訪者供圖受訪者供圖

香港文匯報訊（記者 吳靜儀）貿發局研
究部昨日公佈的創新科技創業研究報告顯
示，近半數本地創業企業的核心技術是
「軟件／應用程式／諮詢及通訊科技」，
其次為「硬件／電子產品／物聯網／穿戴
式設備」，佔22%。貿發局經濟師馬穎德
於記者會上表示，由於新一代的企業未必
熟悉傳統企業的營運模式，故初創企業可
考慮與傳統企業在分銷渠道等層面上合
作；傳統企業亦可因應「再工業化」的趨
勢去應用創新科技。

港初創企業技術應用平均
創業企業的技術應用則比較平均，「零

售、廣告、市場營銷／電子商貿」，以及
「資訊及通訊科技／電訊」佔比最多，分
別均佔21%，另外「傳媒／娛樂及遊戲」
就佔18%。馬穎德又稱，香港的醫療技術
及學術地位均達到世界級水平，香港的創
新技術除了有在工商業上應用的軟硬件
外，還有不少將大學科研成果轉為商業應

用的創新科技，主要應用在醫
藥 方 面 。 例 如 Safe T21
express的非入侵性診斷唐氏
綜合症技術、薈新科技開發治
療柏金遜病及其他腦細胞疾病
等技術。
創業一定會遇上各種各樣

的困難，貿發局助理總裁梁國
浩指，現時有不少初企表示在
融資方面遇到困難，但其實本
地初企不乏資金援助。雖然本
港現時有逾2,000家初企，但
同時有不少天使投資基金在港
運作，相關政策可協助本地初
企裝備自己，吸引投資者注資。貿發局亦
有定期舉行不同的活動，協助本地初企建
立人脈及尋找投資者。
談到香港及深圳兩地的初創企業時，梁
國浩指香港及深圳在發展創新科技上各有
優勢，深圳在科研上較發達，香港則有很
好的平台測試創新產品的市場需求，加上

有完善的知識產權法例保障初企，兩地可
加強合作，取長補短。
發展局為初創企業舉辦的「創業日」，

今年已舉辦至第九屆，今屆將於本月19日
及20日在會展舉行，有超過270間機構參
展，活動包括展覽會、研討會、論壇及項
目投售等。

港深初企發展可取長補短

■馬穎德（右一）指，傳統企業可因應「再工業化」的趨
勢，去應用創新科技。 吳靜儀 攝

香港文匯報訊（記
者 莊程敏）港人愛和
食，日本食肆在港愈開
愈多。日本貿易振興機
構（香港）所長伊藤亮
一昨於第17屆國際食
品餐飲及酒店設備展
（HOFEX）開幕活動
上表示，香港的日本食
肆很多，目前日本出口
香港的食物材料佔香港
整 體 入 口 食 品 僅
5.4% ； 日本當局自 2015 年 已參加
HOFEX，希望推廣更多日本的材料，帶
動食肆創作新的菜式。
他指出，目前入口日本材料的餐廳主
要是日本餐廳及超市，絕大部分中式及西
式餐廳沒有入口，希望能改變現象。上一
屆透過活動促成的商業交易金額達1,500
萬元，今年共有30間日本公司參展，包
括甜品零食、海鮮及健康食品等，今年預

計可促成的交易金額目標為2,500萬元。
伊藤亮一強調，今次參展的30間公司

是細心挑選出來的，是非常適合香港及亞
洲市場的公司。今次展覽同時想宣傳申請
成為日本產食物支援店的優勢，宣揚使用
來自日本的食物保證優質及安全，亦可與
日本供應商建立網絡聯繫和交流，以及在
日本農林水產省的網頁介紹自己的店舖。
目前已有22間本港食肆正申請該計劃。

30日企來港推銷日產食物

■第17屆
國際食品
餐飲及酒
店設備展
開 幕 現
場。

■Air Button。 受訪者供圖


