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劍擊、乒乓球、羽毛球等運動對左右腳的運動特
性要求不同，其中以劍擊尤為。劍擊時，左右腳步
伐高度不對稱，且左右腳基本是維持重複單一的動
作。而且，劍擊運動速度快，對抗性高，對腳部衝
擊很大。研究顯示，進行劍擊跨步
時，前腳足根部所承受的衝擊力可
高達運動員本身體重的七倍。因
此，長時間高強度運動可能帶來的
機能損耗及隨之而來的傷病，對劍
擊運動員是一個潛在危機。
香港紡織與成衣研發中心與香港
體育學院劍擊隊合作，透過創新及科
技基金撥款，針對劍擊對左右腳生物
力學要求不一而開發的非對稱劍擊
鞋，為運動員於訓練和比賽時提供更
大的保護，從而提升表現。
研發團隊首先針對香港劍擊代表隊
進行了全方位的評估，透過問卷調
查、三維掃描等多種方法了解運動員
體格，尤其是左右腳的生理情況。再
由步態捕捉儀、壓力感測器、高速攝

錄機等設備對劍擊運動的左右腳不同的生物力學特性
進行分析，並建立有限元模型，評估劍擊運動對左右
腳部肌肉及軟組織所造成的衝擊力。
在此基礎上，研發團隊對左右腳不同的運動特性

以及受力點，設計了相應的功能區
域，並選擇了針對性材料製作放置
於左右腳不同區域的功能模組，最
終開發出左右腳非對稱性的劍擊
鞋。這個新開發在穿著對比實驗
中，比目前市面常見的劍擊鞋，在
舒適性和減震等效果更為顯著。不
同材料功能模組的設計概念，亦同
時大大降低了該產品的生產成本。
香港劍擊代表隊在2016里約夏季奧

運會等多個大型賽事和日常訓練中均有
使用。研發中心期望技術更可以推廣至
其他左右腳步伐不對稱的運動，進行產
業化生產。

香港紡織及成衣研發中心總監
（項目發展）
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非對稱性劍擊鞋開發成功紡 織
新技術

香港衣履貿易就業連減五年
根據港府統計處按年統計調查，2015年香港進出口
貿易業機構單位數目80,512家、就業人數479,070
人、增加價值 4,266.66 億元，佔當年 GDP 比重
17.8%，分別比2014年減2,257家、13,064人、141.33
億元。
其中衣物、鞋類及有關製品機構單位數目14,694家、
就業人數101,190人、增加價值717.64億元，分別較上
年減1,062家、4,148人、19.31億元。就業人數已連續
五年下跌，較2011年減少25,376人或二成。

2016年CEPA紡衣出口大勢已去
據港府工業貿易署統計，以《內地與香港關於建立
更緊密經貿關係的安排》（簡稱CEPA）的港產品零
關稅出口內地，2016年全年所有貨品獲批產地來源證
11,492宗、離岸貨值70.05億港元，分別較上年減
16.9%及11.1%。
其中紡織及成衣製品獲批產地來源證705宗、離岸

貨值1.47億港元，分別減38.0%及41.5%。由2012年
三季起，CEPA出口減速加快，目前規模只及2012年
的五分之一。CEPA自2004年開始實施，對當時陷於
衰退的香港紡衣製造業起了舒緩作用，但隨着行業不

斷式微，已基本完成其歷史任務。

紡衣加工貿易同步下挫
據港府統計處資料，2016年首九月香港所有貨

品外發內地加工進出口貨值 9,343.8 億港元，同
比減 5.6%，佔兩地貿易比重 33.6%，同比降
0.8%。
其中紡織品服裝加工貿易進出口628.65億港元減

14.2%，佔兩地貿易比重54.5%。其中輸往內地原材
料162.37億港元減15.3%、返銷成品466.28億港元減
13.5%，減幅與同期紡衣整體出口14.5%相若，也是
持續多年下跌，跌幅反覆擴大，比2005年全盛時期減
逾半數。

澳門紡衣製品出口所剩無幾
配額時代盛極一時的澳門製造之紡織品服裝，經過

連年下跌，至今已所剩無幾。
據澳門統計暨普查局資料，2016年澳製紡織品服裝

出口1.976億澳門元，較上年跌30.2%、佔整體出口
21.7%，只及2000年的零頭（約1.3%）。其中紡織
品、服裝各為1.603億澳門元，增4.5%及0.373億元
減71.3%。

香港紡織商會 凡丁

港澳消息

香港紡貿

統計月報

從O2O談起談 品 牌

據港府統計處資料，2016年香港紡織品、服裝（下
簡稱紡衣）出口 1,829.79 億港元，較 2015 年減
14.2%，其中主要的服裝1,216.47億港元減14.7%、紡
織品613.32億港元減13.1%。
香港紡衣出口 2008 年環球金融海嘯以來，除
2010、2011年有回升外，之後五年持續下跌，去年
更出現近八年來最大的跌幅，也是戰後七十年來的
第三大跌幅（一是1952年韓戰跌21.2%、二是2009
年金融海嘯跌 18.7%）。2008 年至 2016 年這八年

間，香港紡衣出口已跌逾四成。其中港產品由2008
年254.13億港元跌至去年僅10.9億港元大跌95.7%；
轉口亦由 2873.3 億港元跌至 1818.90 億港元，跌
36.7%即跌逾三成半。
四大主要出口市場全部呈減，除東盟減幅為單位數

外，美國、內地、歐盟均是雙位數減少，且大於總出
口的減幅。對「一帶一路」相關國別地區（剔除內
地）出口，減7.9%，相對表現較好。（詳見附表）

香港紡織商會 林夕心

創近八年最大跌幅

最近有機會與從事O2O的
朋友交流，O2O是Online
to Offline是線上到線下的電
子商務模式，大家都感到這
不是一個選擇，而是一個趨
勢。未來的品牌管理要顧及
到線上線下的策略，怎樣互
相配合？曾經有些朋友說，
香港購物方便，線上營銷不
會流行，這其實是大錯特
錯，也許就因為這觀念，電

子商務在香港的發展有些墮後，試想身邊人，除了八達通
外，又有多少很生活化地用其他的電子付款模式？
最近有幸參與由O2O電子商務總會的論壇，知道原

來珠寶店如周大福都已經發展其網上業務，在網上賣
珠寶。固有的觀念是，價格昂貴的商品是不適宜在網
上銷售的。周大福和其他奢侈品牌的成功經驗好像已
經把這想法推翻。
關於O2O的將來的趨勢，很多評論都指向Amazon的

Just Walk Out和Alibaba的Buy+。
美國的網上書店Amazon（不可不知它也是全美其中

一間最大服裝零售商），其最新動作Amazon Go有一
個Just Walk Out推廣，客人下載了Apps，走進Amazon
的商店，Just Walk Out，見到甚麼喜歡的，拿走walk
out就可以了，不用排隊經收銀處付錢，2017年Amazon
會先在西雅圖試辦第一間鋪，逐步會推廣到其他地方。
而另一方面，Alibaba也在推Buy+，這是一個虛擬
VR的立體購物經驗，客人戴上VR眼罩，就可以切身
處地到世界的不同的商店去購物，不單止看得到，還
可以有觸覺，戴上特定的手套還可感受得到商品，更
可與虛擬的店裏人員作互動交流。
經營品牌，再不是說做不做O2O，而是怎樣去做。在
香港，經營品牌最大的問題是租金高昂。O2O的最大好
處是可減省－些租金。最近香港的市場自然是內地，有
人或會覺得內地的O2O比香港先行。但網上商機無限，
比如說，對內地的消費者，香港品牌的質量還是比較可
靠的。就在這的點子上，已經可以是個大商機。
O2O的發展肯定會越來越厲害，希望大家都可以早

着先機！
香港理工大學紡織及製衣學系講師

廖泳新博士
tcliuws@polyu.edu.hk

■非對稱劍擊鞋給予運動員足部
更大的保護

2月18日至20日，2017中國絲綢春季交易會暨國
際絲綢貿易趨勢研討會在香港舉行。200餘名中外專
業人士匯聚，尋找商機，擴大合作，共同探討行業問
題和未來發展方向。
2月18日，「2017國際絲綢貿易趨勢研討會」由

中國紡織品進出口商會王宇副會長主持，80餘位中
外企業代表與會。大家就共同關心的2016年絲綢原
材料價格大幅上漲、國際絲綢消費最新變化、行業技

術瓶頸突破、鮮繭絲對絲綢行業的影響等話題進行了
充分交流。外方嘉賓還分別介紹了各自國家絲綢產
業、貿易及消費的最新情況。
2017（香港）中國絲綢春季交易會有37家中國絲

綢企業參展，來自意大利、瑞士、印度、日本、泰
國、巴西、希臘等十餘個國家和地區的100餘位專業
國際採購客商到會洽談。

香港紡織商會輯

去年出口減逾一成

絲綢春交會暨國際絲綢貿易
趨勢研討會在港召開

OEKO-TEX®宣佈加入有害化學物質零排放
ZDHC計劃。長久以來，OEKO-TEX®一直支持全
球紡織、服裝、鞋類行業使用可持續及綠色化學的願
景，藉此保護消費者、勞工及整體環境。
OEKO-TEX®期待與ZDHC其他領導品牌及成員合
作。我們相信在彼此共同努力下，業界定能促進良好
化學品管理、可持續發展及高透明度等正面改變。

自1992年起，OEKO-TEX®致力於幫助企業生產
更安全的紡織產品及更能符合可持續發展地營運。
廿五年來，憑藉對三百多種相關化學品的有害程度
檢測，STANDARD 100 by OEKO-TEX®成為紡織
品的全球標準。本月初發佈的STANDARD 100更
新標準，更全力配合了ZDHC的終極目標。

OEKO-TEX®供稿

OEKO-TEX®宣佈與 ZDHC成為合作夥伴


