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■■在西貢碼頭逛完假日市集在西貢碼頭逛完假日市集，，還還
可在海岸駐足談天可在海岸駐足談天。。 資料圖片資料圖片

個性消費體驗吸引

概 念 圖

假日市集

定義
攤位

只周末營業
非常駐商店

以主題形式進行
加入特色演出或展覽

假日市集成迷你假日市集成迷你「「嘉年華嘉年華」」

1. 根據資料，指出
「假日市集」是
什麼？

2. 根據資料，請試
指出開辦假日市
集的好處。

3. 結合資料和個人
理解，你認為假
日市集可發揮哪
些優勢與大型賣
場競爭？
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．文江學海
．百科啟智

星期五．通識博客/通識中國
．文江學海星期一．通識博客（一周時事聚焦、通識把脈）

．通識博客/通識中國
．百搭通識

- 今 日 香 港 + 個 人 成 長 與 人 際 關 係 -
隨着世界經濟的全球化發展，舊式的小型店舖日漸式微，取而代

之的是大型連鎖商場及大企業，香港的商場、店舖以至商品也愈

來愈失去特色。大企業的市場壟斷、昂貴的租金及市場對個人化產

品的需求均促成了「現代市集」的出現。香港近幾年假日市集發展

迅速，每到星期六日，各地的商場或公共空間均會出現一些小墟

市，除了創造不少商機外，更有助推動本地文化。

■李啟豪老師 青松侯寶垣中學

次次主題不同 件件市面難尋
假日市集，顧名思義是指只在星
期六、星期日營業的攤位，市集通
常只會擺賣一星期至數星期，並非
常駐商店。
假日市集除了進行商品買賣外，
亦加入了一些特色，例如專題展覽
及歌手演出等。除此之外，市集多
以主題形式進行，例如「文具」、
「懷舊」以至「有機食品」等，利

用個別主題吸引市民及遊客，使市
集變得更像「嘉年華」，售賣的商
品亦按主題有所更改，因此屢有不
同，但多以手作品、工藝品或一些
較難在市面購得的商品為主，有別
於舊有的「墟市」。
假日市集的特點是流動性大，而

且成本較低，即使一般「打工仔」
亦可在假日創業，實踐理想，因此
吸引了不少年輕人小試牛刀。
現時假日市集遍佈全港，觀
塘、深水埗、尖沙咀、灣仔以至
將軍澳均有定期的假日市集，每
隔數星期便會更改主題，吸引不
同風格及主題的商戶進駐，讓顧
客有新的購物體驗。假日市集的
地點各有不同，除了公共空間的
空地外，不少商場及工廠亦會舉
行假日市集，以吸引人流，較為
人熟悉的公共空間市集有尖沙咀
香港文化中心的露天廣場。

想 一 想

量產：

量產，亦作大量生產，其目的是降低生產物品的成本及提高
效率。大量生產除了使用機械加快生產進度外，亦會大量購入
生產原料及進行專門化分工，以減少生產成本，但當中可能涉
及剝削，是造成血汗工廠出現的可能成因。

弱勢社群：

弱勢社群指的是社會上生活困難的群體，當中包括雙失青
年、少數族裔、婦女及殘疾人士等，假日市集有助他們製作手
工藝品及參與社區活動，重新投入社會。

相 關 概 念

1. 本題同學可引用資料作答，指出假
日市集是指只在星期六、星期日營
業的攤位，市集通常只會擺賣一星
期至數星期，並非常駐商店。除了
進行商品買賣外，亦加入特色演出
或展覽，市集多以主題形式進行。

2. 本題同學亦可在資料中概括出答
案。指出假日市集的優勢有商品多
元化；可帶動人流，提高商場收
益；因成本需求低，租期短而靈
活，所以為資金不足的創業者提供
創業空間；攤主搜羅世界各地精
品，促進本土文化多樣性；此外，
亦有社企可以參與，一方面讓弱勢

群體與社區人士接觸，另一方面可
為社會企業帶來收益。

3. 本題為半開放題，同學回答需結合
資料及自己理解，言之有理即可。
例如，大企業因要規模化經營，故
此很難照顧到多樣性，但假日市集
攤主則有相對較大的自主權去想方
設法服務市民，因此，獨特性是假
日市集可以放大的一個優點。假日
市集產品多以主題式呈現，為市民
遊玩購物提供方便，這亦是假日市
集的一大競爭力。此外，假日市集
上手工藝品居多，這樣產量少的工
藝品應該亦會吸引不少市民。

答 題 指 引
1.《善用資源 落廣告宣傳》，香港
《文匯報》，2016年05月25日，
http://paper.wenweipo.com/2016/
05/25/FS1605250002.htm

2.《鄒族逐鹿阿里山 打豬奪牙真男
人》，香港《文匯報》，2016年12
月 08 日 ， http://paper.wenweipo.
com/2016/12/08/OT1612080012.
htm

3.《父親節齊享家庭樂》，香港
《文匯報》，2016年06月19日，
http://paper.wenweipo.com/2016/
06/19/OT1606190013.htm

延 伸 閱 讀

新 聞 背 景 優 勢

商品多元化
假日市集客納量大，每次均有幾十個同

類型攤位進駐，不同商戶能為市民提供更
多商品選擇。
香港雖然商場林立，但商場內的店舖多

由大企業經營，售賣的商品款式有限，欠
缺個人風格及創新，未能配合現時年輕人
對個人化產品的追求。
假日市集攤位由不同小商戶經營，不少

商戶為了加強競爭力及提升銷售額，均會
在世界各地搜羅特色商品或自製手工藝品
到攤位售賣，部分更會為顧客度身訂做商
品，令商品更具個人化。手飾、寵物蛋糕
以至賀卡均有專人設計及製作，假日市集
為市民提供特殊的消費經驗及更多元化的
商品選擇。

增額外收入
不少商場眼見假日市集成功，也期望分

一杯羹，利用假日市集帶動人流外，更能
提高商場收益。過往商場均會舉行主題宣

傳活動，例如卡通人物主題，以吸引人
流，然而卡通人物涉及版權，除了成本較
高外，單就主題佈置難以吸引客人消費。
隨着逛假日市集的文化普及，部分商場

改以假日市集作宣傳，每星期租賃空地舉
行市集，除了吸引人流外，更能增加商場
收入。商場偶然更會聘請當地設計師及藝
術工作者進行分享及工作坊，以履行社會
責任及提升商場形象。

供創業空間
假日市集提供了發展空間予資本不足或

運作規模不大的小商戶。由於假日市集以
短期租約形式進行，而非月租形式，租金
最平只需數百元，加上不用裝潢佈置，因
此成本較低。
只在假日營業的特點除了可減低因平日

人流較少而造成的虧蝕，亦令在學或在職
人士亦可投身市集行列，在課餘或工餘時
間進行銷售。加上主題化的市集能吸引特
定的客戶群，提供了理想的經營環境予小
商戶。低成本、高彈性的營商環境，鼓勵

了青年人透過假日市集初嘗創業滋味，是
年宵攤位以外的另類選擇，即使失敗亦無
須付出高昂代價。

助弱勢群體
一些社會企業亦積極組織及參與假日市

集，以協助弱勢社群重新投入社會。假日
市集提供更簡便的渠道出售弱勢社群製作
的小飾品，弱勢社群更可藉攤位與社區人
士接觸，加深社區人士對社群的了解外，
亦為社群重回社會踏出重要一步，實現社
區共融之餘，亦為社會企業帶來收益。

促文化融合
不同攤位店主搜羅世界各地精品，無形

間把世界各地的飲食、生活文化帶到本
地，為本地文化注入新動力。
本地少數族裔文化及傳統文化工藝亦透

過假日市集宣揚，例如印度彩繪及中國傳
統麵粉公仔等在假日市集甚為普遍，不同
文化在同一場地共冶一爐，促進本土的文
化多樣性及互相理解和包容。

創業門檻低 青年可試手

假日市集的興起象徵着本土化及個人
化的崛起，並與全球化下的生產、經營
模式作出抗衡，市民不介意花費更高的
價格以取得最好、更獨特、更人性化的
消費體驗及享受，新的消費模式漸漸形
成，並成為市民的另類選擇。

量產 v.s.手作
在生產模式上，香港自70年代至80
年代經濟起飛後，傳統手工業開始式
微，不少傳統手工藝在過去因為「不賺
錢」而得不到重視，取而代之是機械化
生產，不論是本土企業還是外地企業均
利用機械化生產以提高產量，只有少數
老師傅堅持以傳統手工藝生產，例如黑
白照上色、木盒雕花、鋅鐵信箱等。
隨着「市集」盛行，不少過往被忽視

的手工業漸漸重新為人所認識及推廣，
並透過活動工作坊重新開班授徒，令工
藝得以傳承之餘，亦令傳統手工作品在
青少年間成為潮流。除此之外，一些外
來文化，例如：皮革工藝、滴膠飾品等
不但容易製作，而且創作空間大，吸引
了不少年輕人自行製作或購買攤位的特

有設計。假日市集為青少年提供了不同
的消費品選擇，打破了以往量產貨品的
壟斷情況。

標準化 v.s. 人情味
除了生產模式的轉變外，假日市集吸

引市民的地方更是消費體驗的不同。在
大型企業壟斷及培訓下，商店及員工待
客態度變得單一及標準化，說話變得公
式，欠缺小店的人情味。
相比之下，小型攤位店主多落力介紹

特有的產品，對所屬範疇的知識及熱忱
與一般售貨員均有不同。
部分攤位在向途人簡介產品時會分享

製作經驗及點滴，予人感覺更具「人情
味」及「故事性」，比標準化下欠缺
「驚喜」的消費模式更能吸引顧客。
儘管假日市集在本地漸漸興起及普

及，但產品多以飾品及手作等奢侈品為
主，而且並非長期進駐，不能取代企業
的銷售角色，某種程度上假日市集與企
業更是相輔相成，兩者合作不但為市民
提供更多選擇，更能為社會提供更多機
會。

抗 衡 全 球 化

優勢
商品多元化
增額外收入
供創業空間
助弱勢群體
促文化融合

■■麥田捕手去年舉辦秋日麥田捕手去年舉辦秋日
文化祭市集文化祭市集。。 資料圖片資料圖片

■■台灣亦有假日市集台灣亦有假日市集，，吸引吸引
市民前往選購市民前往選購。。 資料圖片資料圖片

■■社會企業假日市集社會企業假日市集
展售特色美食展售特色美食、、手工手工
藝品等藝品等。。 資料圖片資料圖片


