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無論是創業初哥，抑或是商場老手，即使有「父幹」加

持，亦不可能確保在營商路上走得一帆風順。伍俊彥在創

業路上兜兜轉轉，曾經創辦三間公司，至今專注營運醫療

資訊搜索平台FindDoc。在多年的創業中，他指最大的得

着是學懂如何尋覓人才，不僅是工作上的同事，更希望找

到能與公司共同進退的夥伴。「希望有一個長久發展的關

係，就好似男女朋友咁。」 ■香港文匯報記者 吳婉玲

創業老手 再戰醫療資訊平台
三度開公司 融資百萬追新興潮流

■FindDoc的手機App提供預約睇醫生服
務。 手機截圖

伍俊彥今年34歲，2005年修畢
美國某大學的電子及電腦工

程系後回港當打工仔。2007年，他
脫離打工仔的框框，創辦專門發展
流動通訊和網絡應用程式的初創公
司，其間擔任產品開發暨管理總
監，參與研發的產品包括接駁鈴
聲、寬頻控制引擎等。2010年，他
又成立另一間公司，推廣流動營
銷，專注於手機廣告。不久之後，
他又有新意念。

打工仔經驗有助創業
「當時了解到，有好多不同的新

興潮流趨勢正在發生，可能大家在
社交媒體會有好多（更好的）發
展，當時我考慮下一步怎麼做好
呢？跟拍檔傾過，最後我就選擇離
開，在2011年創立FindDoc。」伍
俊彥綜合多次創業經驗，認為如果
可以先在初創企業學師再創業，會

有助自己後來成立公司的發展：
「當初如果有一間好似今時今日一
些成功的創業公司（讓我）可以加
入就好了。」他認為加入初創公司
工作，從中學習創業是最有效的方
法，避免往後在親身創業的路途上
「撞板」。「始終建立一間公司要
考慮的未必全是技術開發部分，
（還有）例如市場推廣、招聘人
才、融資等方面都好有學問。」
和很多創業者一樣，伍俊彥畢

業後先打工，再毅然創業。雖然
不是第一次創業就成功，但他始
終未有放棄；回想起打工仔的生
涯，也為後來創業帶來不少經
驗。他曾經加入電訊公司擔任見
習行政人員，工作期間需要接觸
不同類型的工作：「打工的經驗
絕對有助創業，學到的東西雖未
必同工作有關，可能涉及做人處
事；在大公司學的是專業，新創

公司學的是怎樣由零做到一，就
是兩個完全不同的經驗。」

最珍貴學懂招聘人才
「其實，（多次創業）我學到最

寶貴的經驗是招聘人才。」一間公
司的創新意念固然重要，但能夠覓
得能與公司共同進退的同事更為難
得。伍俊彥明白招聘員工是個雙向
的過程，你揀人，人揀你。在面試
期間，他會提醒應徵者要慎重考
慮，因為初創公司的發展步伐和傳
統公司始終有差別。另外，他又喜
歡招聘在讀大學生：「因為我覺得
在創業旅程中，聘請的不僅為同
事，更希望覓得夥伴，這是一個長
久發展的關係，好似男女朋友
咁。」他表示，以前有實習生在大
學時期已經加入公司，直至大學畢
業正式成為員工，今時今日已經成
為部門主管。
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因為朋友一個不愉快的經
歷，讓曾經兩度創業的伍俊彥
鼓起勇氣，再創立醫療資訊搜
索平台。他指，朋友的爸爸因
為一次意外，頭部撞傷昏迷，
手足無措的朋友不斷在網上尋
找香港腦外科醫生的資料，可

惜過程中遇到不少困難，才發現原
來網上的資料不夠齊全且不準確。
伍俊彥聽到朋友的故事，知道網上
可信的醫療資訊原來如此匱乏，決
定建立一個醫療資訊網上平台。

平台年均430萬人次使用
2011年，伍俊彥創立FindDoc，

該網上平台讓用戶可以獲得正確的

醫療訊息及服務。用戶可以透過網
站得知診所的地址、電話、診症時
間等基本資料，亦可以知道醫生的
性別和專業資格。平台現時提供逾
6,000位醫生的資料，包括西醫、
牙醫、中醫及物理治療師，每年平
均有430萬人次使用。
不過，單是提供診所資訊未能完

全滿足用戶需求，所以FindDoc亦
推出手機應用程式（App），讓用
戶可以透過簡單的步驟，完成預約
服務。首先，用戶可輸入搜索地
點，揀選應診日期及時間後，即可
瀏覽FindDoc的醫生資料庫，揀選
合適的醫生，再確認預約服務。整
個預約過程可以在手機App內完

成，毋須打電話或親身到診所。完
成預約後，應用程式稍後亦會發出
提示，提醒病人按時應診。
圖片和短片往往更能吸引大家的

眼球，網絡上的短片大多是關於吃
喝玩樂等娛樂內容，具教育意義的
資訊節目明顯較少。為了教育市
民，就連醫生亦化身YouTuber，
與FindDoc合作。所謂預防勝於治
療，FindDoc推出FindDocTV，以
短片形式由醫生講解專業醫學資
訊，讓更多人得到準確的醫療資
訊。當病人對疾病資訊了解增加
後，亦可及早求醫。FindDocTV至
今與100名醫生合作，推出超過
400條醫療短片。

時裝節展示本地設計新勢力

成立初創公司需要起步資金，伍俊彥
表示，FindDoc已獲得7位數字的融資金
額。公司的累積投資額高達7位數字，
但至今未有收入，未來計劃專注開拓廣
告業務，包括在FindDoc網頁及手機應
用程式加入廣告，以推動業務發展。
雖然公司至今未有收入，但他認為現

階段提升用戶感受才是最重要：「身為
一間初創公司，我們首要任務是了解用
戶需求，是否真的解決到現有問題，這
個才是最大的前提。其次就是，只要能
夠真正解決到問題，自然就會有不同的
商業模式可以誕生。」伍俊彥對這一次
的創業顯得很有信心。
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香港文匯報訊（記者 莊程敏）
香港貿發局主辦的第48屆「香港時
裝節秋冬系列」昨日起一連4日在
香港會議展覽中心舉行。今屆香港
時 裝 節 秋 冬 系 列 以 「Hall of
Games」為主題，讓參觀人士彷彿
穿梭於遊戲世界當中。
此外，今屆時裝節首次有來自意

大利、巴基斯坦和瑞典的公司參
展，並增設兩個展區，包括「時尚
運動服裝」及「牛仔及休閒服
裝」。
時裝節將舉行超過20場活動，包

括時裝表演、潮流趨勢研討會、論
壇及交流酒會等。昨日率先打頭炮
的是，由14個時裝品牌新晉設計單
位聯手炮製的 FASHIONALLY
COLLECTION #8 及
FASHIONALLY COLLECTION
#9，展示本地設計新勢力的2017
秋冬系列。當中包括數名首度登場

的設計師：吳江樺（Jane Ng）、
楊展（Yeung Chin） 、譚淦銓
（Kenson Tam） 、 陳 志 芳
（Winnie Chen）和鄒家華（Key
Chow）。另外ZALORA營運總監
將於18日以「把握全渠道零售先
機」為題，分享真知灼見。
貿發局指出，香港是亞洲區的全

球服裝採購樞紐，今年組織了90個
來自43個國家及地區的買家團，合
共超過3,770間公司。是次展覽匯
聚了來自 21 個國家及地區、逾
1,500家參展商，展示最新的時裝
設計、國際品牌，以及各類布料和
輔料產品，為時裝業界建造優質採
購平台。

■伍俊彥指，在多次創業中學到的最寶貴經驗是如何招聘人
才。 張偉民 攝

■伍俊彥（中）認為，找到能與公司共同進退的夥伴非常重要。 受訪者提供
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