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天道酬勤致勝天道酬勤致勝 人脈基礎為本人脈基礎為本
天 賜 地 產 陳 金 兒

熟悉屯門區物業市場的天賜地產，創立於九十年代，是區內少有
的老字號地產代理行之一，創辦人陳金兒是個勤奮的福建女子，她
從毛冷職工到服裝零售及後轉戰地產代理，憑着八面玲瓏、弱柔還
剛以及過人睿智，克服了種種困難和挑戰，並建立屬於自己的地產
王國，成為了香港地產英雌，在行內開闢一片穹天。「我爸爸常
說：『人只要勤力苦幹，行的路就會不同，並要懂得感恩，才配擁
有財富。』」這就是陳金兒面對逆境時所堅守的格言。

陳金兒的奮鬥故事從屯門開始。她的父親早於七十年代在新界屯門區從商，是個愛國愛港愛
家的傳統男人；八十年代初，當時只有十三歲的陳金兒來港團聚，她在家中排第二，上有

兄長下有妹妹，承襲着福建家庭的勤勞，自小已被培養責任感幫忙家務。
來港初期的陳金兒在毛冷廠打工及在金行當售貨員，惟因廣東話不靈光而受盡工友歧視，

但這並未難倒她，除了是因其寬宏個性使然，也是因為她深信成功需苦幹的道理。陳金兒憶
述說：「當年適逢赤蠟角新機場正在興建，很多內地的工程師從東涌坐船來屯門購買金飾。
在店內，我雖然年資最淺，但那裡只有我一人會說普通話，這為我帶來可觀的營業額，很快
我就升職加薪了。」
辛勤積累資金之後，年僅十九歲的陳金兒獲得家鄉長輩的鼓勵創業，她在屯門翠林花園租

下了一個舖面售賣時裝，儘管當時貨品滯銷，但她並未因此變得消極，創業的決心驅使她每
天清晨七時開店，早上路經的屋村家庭主婦成為她的事業救星。由於陳金兒善於交際，於是
主婦們每朝送了小孩上學及在市場買菜後，就自然相約在她的店面聚聚。「可以說，我的店
舖就是她們的聚腳地，大家混熟後，她們就推薦了自己的朋友來我店光顧，生意亦於隨後摸
清楚貨源而大賣。」生意火紅積累成為了陳金兒創業的重要基石，她亦因此明白到人脈資源
也是做生意不可或缺的一部分。
及後，香港地產市道拾級而上，陳金兒在兩名開工廠的朋友分析下，認為當刻「賣樓好過賣

衫」。於是，她僅用了七天時間就以四萬多元頂讓該舖址，並轉為房地產代理，成立「天賜地
產」，時為1992年。天賜地產初期以代理大興花園為主，由於物業價格相宜，買家多為用家
或長線投資者，尤以年輕、上車客居多。加上當年交通改善了不少，物業造價因而不斷上漲；
陳金兒乘着香港地產興旺的勢頭，於樓市高峰期一口氣買下十幾層的樓房。
好景不常，1997年發生亞洲金融風暴，香港樓市進入冰河時期，交易量大跌，手持大量物業

的她一夜之間頓成負資產，隨之而來是沉重的還貸壓力。另一方面，1988年初的「正達」事
件，也是陳金兒的一大難關；由於其拍檔股東們手持大量「正達證券」股份，「正達」一倒閉後
他們便即時陷入財困；就是這個原因，陳金兒只能獨力解決自身公司的財務問題。種種的壓力積
累終令身體負荷不住，身體日差，但她為免令家人擔心，故從不敢向家人提及。
面對逆境，陳金兒始終把爸爸的鼓勵作為人生格言：「人只要勤力，行的路就會不同，並
要懂得感恩，才配擁有財富。」加上佛教信仰，使其勇於克服挫折，能夠在短時間內重新調
整心態，且在朋友的衷誠幫忙下，陳金兒終在二千年後慢慢解決了公司的債務問題，個人及
公司資產亦開始轉虧為盈，手持物業價值又再迅速遞增。「我爸爸、契爺對我的人生一直相
當重要，兩位老人家快樂也是我的快樂。」陳金兒博士父親陳文坦，與同村好友陳崇藝，均
是福建同鄉會的重要人物之一，與同鄉會活躍成員非常支持會務活動，每年的新春，陳博士
也在洋紫荊郵輪舉辦放生活動，贊助近五百人新春素食宴，免費讓一些老人參加以廣結善
緣，藉此為香港市民祈福行好運。此外，陳金兒博士的契爺林紹祿，人稱「祿叔」，是一位
大慈善家，數十年來幫助了好多汕尾的同鄉，德高望重。
事業漸上軌道之後，陳金兒亦不忘初心，進一步參與更多的社會慈善工作，例如每年在屯

門區內向長者派出一貨櫃平安米，接手屯門一座自梳女修行佛堂，出錢出力捐資使佛堂得以
繼續弘揚佛法。朋友之間不求回報盡力幫忙，我也曾靠長輩和朋友義無反顧的幫忙下，才得
以走出困境，我實在感恩！回顧以往最艱苦的日子裡，我只感辛苦而不痛苦，因為我深信，
心中富有才是最大財富。」

陳金兒笑容可掬地分享，她的事業、家庭和朋友都是在屯門建立
的，她回想上世紀八、九十年代，屯門可算是香港的邊界區域，出入
往來主要依靠屯門公路及迂迴舊路，而來屯門購買私人樓宇的也多是
草根一族，因為該區樓價相對偏低。直到2004年西鐵通車才產生變
化，「西鐵令屯門交通變得方便，吸引不少中產人士入住。加上當年
的草根都已成長，區內居民現以中產階級為主。到2007年深港西部通
道通車，屯門瞬即成為連接內地的首站，居民階級進一步提升。」
陳金兒堅信屯門未來發展會更好，因為未來港珠澳大橋開通後，屯
門會再蛻變為土地核心，25分鐘內便能去到西九龍、中環、內地福田
和橫琴等商業區。再者，香港的治安及各種配套比內地優勝，未來該
區的居民應會更多樣化，目前屯門已有哈羅國際學校及珠海書院等，
吸引了不少高收入人士入住。「對於在上世紀八十年代已住在屯門的
我來說，看着這片曾留下美麗回憶的土地，今天已發展成美輪美奐的
大型購物商場，令我感觸良多。」
陳金兒多年來專注於工作，直至年屆三十歲才憂心嫁杏無期，在朋友介紹下認識了現時的丈夫。「我問師
傅，這人好不好，見他豎起兩隻大拇指，我很放心，立即找排期最快的婚姻註冊處，辦理結婚手續。更幸運
是，雖然我們只認識三個月就結婚，至今仍相敬相愛；相反許多人相識十多年，最終依然分手收場。」
現時的她，不再只懂埋首工作，反而用更多時間去享受人生。目前，她與丈夫育有兩名女兒，居於屯門黃
金海岸的大宅，花園海天一色。面對眼前擁有的一切，她如是形容非常滿足：「我叫金兒，公司叫天賜，我
喜歡金色，家裡裝修都以金色為主，一切很老土，但我老土得入型入格。」
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陳金兒與人聊天總是笑笑的，她的人生字典裡沒有「生氣」，只有「常
樂」，她將自己喻為「勤勞的小蜜蜂」，每天在工作和生活上散發正能量，
即使面對艱苦環境，仍然保持健康樂觀的心態。因為她相信，世上沒有什麼
克服不了的！談話間，客戶來電響個不停，大多是內地客，原來她在內地深
得不少民企老闆的認同。談到「天賜地產」的威水史，應是數年前，當時新
界鄉議局九龍塘金巴倫道舊址，兩年來反覆地招標及拍賣都沒有成功，卻終
以1.78億元沽出，促成交易人正是身處於世紀城市工廈的「天賜地產」。
陳金兒說鄉議局會址的買賣是緣分，由於上址屬非住宅用途，令豪宅用
家卻步，很多代理懊惱要改契問題；然而，聰慧的陳金兒卻想到，正因上
址並非住宅，買家可自行找測量師研究地契、改契並重建豪宅自用。對於
業務發展，她採用穩健的方式拓展，堅持在能力範圍之內才會做，因此只
集中留意香港的樓市。「為免計劃趕不上變化，我只會選擇在香港維持業務，在最熟悉的地方解決問題最
為得心應手，香港人的質素好，待人處事平等且守法，所以我對香港樓市充滿信心。」
二十多年的不斷拚搏，陳金兒成為屯門區無人不識地產界名人，其爽快果斷的性格，是致勝的秘訣。她

也毫不避諱地說自己是幸運的，因為她在最合適的時候，進入了最朝氣蓬勃的行業，「我熱愛這個行業，
熱愛它的無限生機和可能，享受變化莫測的市場和激烈的思維碰撞。我要求自己天天進步和比別人勤力，
在我來看，成功的結果固然使人快樂，但成功的過程同樣令我回味無窮。」陳金兒每年出資以佛教形式舉
辦慈善活動，為市民祈福，又身體力行提倡文體活動、提高民族素質、服務社會、造福桑梓、報效祖國為
己任，不遺餘力地弘揚中華文化，開展體育運動，為普及和豐富香港群眾性的文藝活動和體育運動作出積
極貢獻。她並以此為紐帶，聯絡團結鄉親，融入香港社會，積極參與一切促進香港繁榮穩定的社會事務。

愛國愛港愛家鄉勤勞的小蜜蜂

■天賜地產集團創辦人陳金兒博士
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■陳金兒博士與父親陳文坦（右四）及尊敬長輩陳崇藝等福建同鄉會成
員，每年的新春在洋紫荊郵輪舉辦放生活動，為香港市民祈福。
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