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數據顯示，2014年中國與中亞國家貿易額達到450
億美元，較建交初期增長100餘倍。這一數據有

理由讓人們對「絲綢之路經濟帶」上30億人口市場的
對接充滿期待。如何打通物流環節的障礙，促進貿易
投資便利化，進而分享建設「絲綢之路經濟帶」過程
中的重重機遇，對內地物流業提出了嶄新的話題。
作為古絲綢之路的起點，西安被賦予「打造絲綢之
路經濟帶新起點和內陸型改革開放新高地」的歷史使
命。華南城選址西安，有發展絲綢之路區域商貿的
先天區位優勢。而華南城豐富的業態，也為開拓中亞
和歐洲沿線國家市場提供了平台。根據規劃，西安華
南城在功能佈局上分為四大板塊，分別為商貿主題交
易區、綜合物流配套區、中央商務區、生活服務配套
區。商貿主題交易區是核心組成部分，主要為紡織服
裝、電子、皮革皮具、五金、化工、機電、建材裝修
及裝飾、汽車及汽車用品、醫藥及保健品、農副產品
與土特產、農用機械設備及配件、小商品等十二大行
業門類的產品進行展示交易。
目前，西安華南城2號交易廣場、五金機電交易中
心、品牌館已全面建成投運。其中華盛奧特萊斯、國

際皮革皮草城、絲綢之路沿線國家產品體驗館均已開
業運營。全面建成後將成為絲綢之路經濟帶上經營規
模最大、經營商品種類最多、服務功能最全的工業原
輔料商品集散中心和綜合性物流中心，是生產性服務
業和生活性服務業的綜合載體。其輻射範圍以陝西省
為基礎，逐步擴展至整個中國西部地區，並對第二亞
歐大陸橋沿線及國際產生重要影響力。

整合絲路沿線國家資源搭建全行業貿易平台
2015年5月22日，西洽會暨絲博會在西安開幕。其
間，共有來自98個國家和地區的近2000名境外政要和
嘉賓參會，來自亞洲、歐洲、非洲、美洲等超過45個
國家400餘家企業參展，有23個國家以國家名義設立
國家館。本屆西洽會暨絲博會特設了「絲綢之路商品
貿易展」，由西安市政府負責，西安華南城承辦。展
覽面積10萬平米，將自貿區模式、跨境電子商務和
「一帶一路」的建設結合起來，推動和加強東西部跨
區域合作和絲綢之路沿線國家之間新的貿易合作。
西洽會期間，備受關注的「中韓中小企業商貿發展

論壇」在西安華南城絲博會現場舉行，雙向探討了中
國企業開拓韓國市場的機遇及韓國企業參與中國「一

帶一路」建設的機會。論壇共有40餘家中韓中小企業
達成合作意向，簽約金額達10億元人民幣。
「這樣跨境合作的成功案例每天都在華南城發

生。」宋文強介紹，短短兩年時間，在地方各級政府
的大力支持下，西安華南城利用自身會議展覽與商貿
物流的雙重優勢，為絲路沿線國家的資源整合、全行
業貿易搭起了重要平台，為中國西部地區承接東部沿
海與國際的產業轉移、發展創新型製造業提供重要的
創業配套支持。

線上線下融合拓絲路國家沿線市場
在「互聯網+」經濟風靡全球的背景下，西安華南
城認識到實體經濟與虛擬經濟相融相生、互促發展的
巨大潛力。西安華南城依托西安國際港務區倉儲物流
配送體系，借助國際內陸港物聯網、跨境貿易電子商
務平台等，獨創了商貿物流業全新的「O2O／B2C／
互聯網+」運營模式。深度發掘西安華南城實體與網
絡資源，構築西北商貿電商生態圈。
2015年5月，跨境貿易電子商務展示體驗店在西安

華南城揭牌。利用線上和線下融合互聯的方式，為消
費者提供跨境低稅率超值進口商品，將O2O概念實際

落地。作為一種創新型的跨境貿易和物流模式，該體
驗店將東南亞、中亞、西亞、歐洲和非洲的60個絲路
沿線國家的商品予以展示，搭建起了國際性的全球商
貿物流平台。西安華南城網和奧萊購屬於線上交易平
台，西安華南城大賣場和華盛奧特萊斯屬於線下交易
實體店。
認準「絲綢之路經濟帶」輻射東歐、南歐，形成聯
動發展網絡的大趨勢，西安華南城依托中國內陸港的
港口服務功能，大幅提升西安市商貿物流產業的競爭
力，提高西安乃至陝西在全國經濟領域中的地位，最
終建設成為「絲綢之路經濟帶」上閃亮的明珠。
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2013年，國家主席習近平提出建設「一帶一路」的戰略構想，為古絲綢之路賦予全新的時
代內涵。作為古絲綢之路的起點，西安被賦予「打造絲綢之路經濟帶新起點和內陸型改革開放
新高地」的歷史使命。幾乎同期，西安華南城亮相國際港務區，試營短短一周吸引150萬客戶
光臨，令業界眼前一亮。一時間，西安華南城被譽為絲路經濟帶上堪稱「升級版的商貿物流航
母」，投入運營顯得恰逢其時。
在「一帶一路」戰略構想中，經貿合作是核心目標，這與華南城選址西安，打造以交易市場

為核心的超大規模現代綜合商貿物流園的企業規劃不謀而合。西安華南城常務副總經理宋文強
表示，「十三五」期間，「一帶一路」戰略進入穩步推進的關鍵時期，西安華南城將推動和加
強東西部跨區域合作，縮短絲綢之路沿線國家進入中國市場的路徑，在豐富中國消費者物質與
文化生活的同時，也使中國廣闊的市場機遇惠及絲路沿線各國。

■香港文匯報記者孫雪、熊君慧

■西安華南城第十九屆西洽會暨絲博會絲綢之路商品貿
易展
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立志成為律師 維護公平

1994年，肖燕在廣東金陽律師事務所擔任律師助理，這時她開始接觸與法律有關的事務。看到律所律師在為當事人代理
案件提供專業法律幫助時，「既可以為當事人排憂解難，還能因此獲
得尊重」，這份關乎別人快樂與憂傷、幸福與安危的職業令肖燕神
往。為此，曾立志10年內要成為律師的肖燕，只用了5年便順利考取
律師資格考試，成為了一名合格的律師。
律師職業是一個需要豐富社會閱歷積澱的職業。執業之初，一位想

在深圳購房置業的香港人找到肖燕，委託她提供相關法律意見和建
議。懷揣對職業的滿腔熱情，肖燕朝保護客戶合法權益設計了很
多條款。原以為客戶會為此對她讚不絕口，未曾想客戶看後卻說：
「肖律師，我是來委託你買房子，不是來委託你打官司的，你的合同
條款和律師意見要顯示公平，朝我能買下這套房子去設計，否則合
同只有利於我，賣家是不會同意賣房的。」這時肖燕才恍然大悟，一

個律師要顧慮到兩方的利益均衡，只有在保障合同雙方利益的前提
下，才能促使合同雙方達成合意。
「不放過一個有罪之人、不冤枉一個無罪之人，讓被告人罰當其
罪、心服口服，這是法律的尊嚴所在，也是法律的魅力所在。」肖燕
告訴記者，從那之後，「維護公平」成為她職業生涯的基本信條。

專注優質高效服務 終闖出一片天
相較於男律師，女律師除了面臨相同的工作壓力之外，還會面臨更

多屬於自身性別帶來的挑戰「包括就業機會、工作平台、輿論壓力
等」。因此，如何在律師執業過程中闖出一條屬於自己的路，在行業
中脫穎而出，成為肖燕開始律師生涯之後經常思考的問題。
肖燕表示，從業之後自己才真切感受到律師不是一份輕鬆的職業，
職業技能的培養、專業知識的學習、溝通技巧的提升等都不是一朝一
夕的事情，而是一種不斷積累的過程，這個過程是很艱辛的。為此，
在肖燕執業的16年生涯中，她一直秉承用專業、優質、高效的法律服
務滿足客戶的法律需求。
有一次，某外資銀行深圳分行需催收一筆1億元人民幣的逾期貸款，

並要求代理律師要在48小時內完成案件受理和抵押物的查封。由於案
件的受理和抵押物查封涉及深圳、上海、金華三個城市，處理起來困
難重重，不少律所都拒絕代理該案件。然而肖燕卻知難而上，通宵準
備起訴資料和證據，並急速趕往上海一中院立案，最終在48小時內完
成了抵押物的查封。
此外，在解決外資銀行客戶法律問題過程中，肖燕也會遇到各樣的

困難，比如每家外資銀行的貸款文件不相同，但合同格式卻都基本是
定式的，在辦理貸款業務涉及到抵押登記時，登記部門和銀行便會產
生矛盾，這就需要律師在其中擔當協調雙方變通解決問題的角色。但
面對疑難案件，她從不推諉。憑這一股敢於啃硬骨頭的精神，肖燕
逐漸在行業裡闖出了自己的一片天。據介紹，至今為止，有15家外資
銀行在深圳、上海、廣州的分行與肖燕的團隊保持常年合作關係，有
的客戶甚至長達10年、20年不變地長期聘請。

肖燕個人簡介
肖燕律師，1994年起在廣東金陽律師事務所

從事法律服務工作，現為該律師事務所主任律
師，高級合夥人。主要從事金融借款合同法律
服務、金融借款合同訴訟法律服務、房地產買
賣合同訴訟法律服務，以及民事糾紛案件的訴
訟代理。現帶領一個金融和房地產律師團隊，
包括律師和律師助理有20人，長期專注金融、
房地產、企業法律顧問法律服務，獲得了客戶
的一致好評，並有客戶長達10年到20年不變
的長期聘請。
現有長期合作的外資金融機構13家，合作外

資企業和內地企業數十家！

「你戴荊棘的王冠而來；你握正義的寶劍而來；律師，神聖之門又是地獄之門，但你視一切險阻誘惑為
無物。你的格言：在法律面前人人平等，惟有客觀事實才是最高的權威。」對於廣東金陽律師事務所的肖燕律
師來說，這首詩便是她從事律師職業的真實寫照。有人說，在中國，律師是一個看起來很美、說起來很煩、聽
起來很闊、做起來很難的職業，但是秉持「鐵肩擔道義，用專業維護法律公義」的理念，肖燕完成了從律師助
理到優秀律師的完美蛻變。

「「律政俏佳人律政俏佳人」」肖燕肖燕
厚德載物厚德載物 專注法律公義專注法律公義

（特刊）


