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博達浩華自1997年開始為大中華地區企業客戶提供專業的財經公關服
務， 並於2010年12月8日與歐洲最大之傳訊集團Havas組成策略聯

盟，正式成為全球領先傳訊集團成員。公司成立以來共為超過300家企業在
香港上市提供財經公關和推廣服務，並將在未來給國內外客戶提供全新的國
際性的財經平台。

成立十八載創傲人戰績
2015年是博達浩華成立18周年，同年博達浩華成功進行了21個IPO（新

股上市）項目。回首過往的一年，博達浩華創辦者、主席及行政總裁張力仁
稱，整個2015年的IPO項目是以內地央企和金融企業為主，中國華融、青
島銀行、鄭州銀行、弘業期貨股份有限公司、魯證期貨股份有限公司等企業
都通過博達浩華在香港上市。
張力仁表示，2015年10月，由博達浩華擔任公關媒體統籌的中國華融資

產管理股份有限公司正式於香港聯合交易所主板掛牌上市，該項目集資約
190億港元，是2015年最具有代表性的IPO項目之一。2015年12月，中國
乃至全球最大的電力行業全面解決方案提供商之一—中國能源建設股份有
限公司在博達浩華的服務下，在香港上市，從而邁向國際化的新里程，該項
目集資約150億港元。通過博達浩華，這兩家中資企業成為2015年香港IPO
市場集資額最大的新股之一。此外，中國鐵路大型養路機械行業的領軍企
業—中國鐵建高新裝備股份有限公司也在博達浩華的統籌策劃下於2015
年12月在香港成功上市。博達浩華團隊敬業以及一絲不茍的專業精神，獲
得了這些企業的高度讚揚。
回首過往，博達浩華自成立以來共為近300家中外企業在香港上市提供
優質的財經公關及國際路演服務，目前博達浩華的長期客戶涵蓋十大行業
領域，深受客戶好評。張力仁表示：「在今後的日子裡，博達浩華將力爭
鞏固行業龍頭地位，為大中華地區乃至全球企業客戶提供專業優質的全方
位財經公關服務，繼續拓展多元化的業務範疇，為公司和團隊創造更大的
價值！」

AMO國際網絡助力「走出去」戰略
雖然博達浩華有着深厚的香港本土經驗，但隨着中國的「走出去」戰略和

國際化需求增長，博達浩華於2010年引入歐洲最大、全球領先的公關廣告
媒體集團Havas，至此成為Havas集團中AMO環球財經傳訊顧問網絡中的
一員。AMO是全球領先的財經傳訊顧問網路，擁有超過940名專業顧問，
成員覆蓋全球主要金融中心，延伸到全球超過23個國家。
引入Havas之後，雙方把Havas之前在北京、上海、廣東以及台灣的團隊
進行合併，原Havas團隊側重在廣告和品牌策劃，博達浩華的團隊則側重於
財經公關、國際路演、財經印刷、品牌策劃、投資者關係、媒體關係等方
面。合併後，通過AMO國際網絡，博達浩華的服務鏈不但伸向國際，更完
善了成為全方位財經平台的道路。
張力仁表示：「博達浩華最大的優勢是，既有香港本地18年深厚的經

驗，又有股東龐大的AMO環球財經傳訊顧問網絡支持。我們引入Havas的
目的是為了配合國家『走出去』戰略，為客戶提供更好的國際性服務平
台。」作為AMO全球網絡的成員之一以及本地市場的領導者，博達浩華專
業的財經公關顧問對本地媒體及政府的規定有豐富的知識和敏銳的觸覺，可

以根據客戶的需求提供具備全球性及本地視野的傳播策略和公關顧問服務。
2016年，博達浩華將繼續為中國企業「走出去」提供上市、宣傳、品牌策劃
等方面的服務。

因時制宜採新定位
博達浩華目前設有5個分公司，全方位為國內外客戶提供平台。這些分

公司分別為博達國際（財經）公關有限公司、博灝國際路演有限公司、博
睿國際策略顧問有限公司、博駿財經印刷有限公司和博達國際財經（中
國）有限公司。
從2015年開始，博達浩華將自身新定位為「國際性全方位財經服務供應
商」。為實現這個新定位，博達浩華採取了兩個策略。其一是在其品牌上，
不再是單單滿足客戶的IPO需求，博達浩華每年會有選擇性地做20多個優
質的IPO項目，將剩下的精力放在全方位財經服務上。張力仁稱，IPO項目
不穩定，市場波動大，受市場影響大，如果全做IPO會影響其他業務的發
展。第二個策略是國際化的路線，博達浩華與Havas合併後，在北京設有
200多人，上海設有200多人，香港設有200多人，廣東設有100多人，台灣
設有100多人。這樣一個由大中華地區團隊組成的平台，能更好地為博達浩
華的客戶提供財經供應服務。
張力仁說：「我們不再單純的是一家財經公關公司，財經公關只是我們業

務的其中一部分，我們現在整個涵蓋了財經公關、國際路演、財經印刷、品
牌策劃、大型活動策劃、投資者關係、媒體關係、危機管理、海外訂併購顧
問，一共九個板塊的服務。未來我們會按照國際性全方位財經服務供應商這
個方向來發展我們的業務。所以在我們成立的第20周年，我們準備將博達
浩華打造成一個全新的國際性財經服務平台，為國內外客戶提供服務。這是
我們對未來的新定位。」

應對競爭拓新業務
為了將博達浩華打造成國際性全方位財經供應商，博達浩華拓展除IPO項

目以外的其他業務。採訪過程中，張力仁表示，在未來，博達浩華將在活動
策劃、投資者及媒體關係、企業收購顧問三方面進行拓展。
博達浩華現已不再單純是一家財經公關公司，其在北京、上海、深圳的團

隊也參與很多內地、國際大型活動的策劃業務。僅是2015年，博達浩華就
參與策劃了香港首屆創客節、香港互聯網金融論壇、香港國際投資論壇等與
金融有關的活動策劃。此外，博達浩華被法國商務投資署委以重任，全權負
責「創新法國」活動在中國的推廣部署。博達浩華通過巴黎、香港、上海與
北京團隊緊密無縫的合作，全程參與了「創新法國」啟動活動的設計與籌
備，並統籌策劃了中法建交50周年系列紀念活動，以及2015年巴黎全球企
業氣候峰會。
對於現代企業，尤其是上市企業而言，面臨的競爭已經由單一的產品市場

競爭轉向包括資本市場競爭在內的全方位競爭。投資者關係管理成為企業全
域戰略管理的重要一環。此外，良好的媒體關係有助於提升企業品牌和知名
度，以至樹立和維護良好的企業形象，增加公眾對公司的認識及投資者的長
期投資興趣。因此，博達浩華2016年將加強高端投資者關係、媒體關係的
建設。另外，張力仁說：「2016年我們會在內地進行收購，收購在投資者關
係、品牌策劃方面優質的公司，來壯大我們的財經平台。」張力仁：資深媒體及財經公關工作者

博達浩華國際財經傳訊集團的創辦人—張力仁，是知名和
資深的媒體及財經公關工作者，在傳媒及財經公關界有超過20
年經驗，熟識國際及兩岸三地企業及政經事務，擅長策劃大型
上市推廣和活動。張力仁曾親自負責眾多上市項目的公關推廣
和媒體策劃，被香港媒體稱為「財經公關先驅者」，主導策劃
一批知名的中國國營、民營企業赴港上市公關及媒體運作，均
創下市場良好紀錄。

打造國際性全方位財經新平台

博達浩華國際財經傳訊集團

（簡稱「博達浩華」）以香港

為基地，於北京、上海及深圳

設有分公司，服務網路覆蓋大

中華地區，是香港及大中華地

區規模最大、市場領先的國際

性全方位財經服務供應商。博

達浩華秉承「建基中華，放眼

全球」的理念，與Havas集團

合作，成為Havas集團中AMO

環球財經傳訊顧問網絡的一員，

並透過其專業的團隊及行業經

驗，為金融財經市場和客戶提供

跨地域的上市傳訊、投資者關

係、國際路演、財經印刷、企業

傳訊、大型活動統籌、危機處理

及品牌建立等一站式專業服務。
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■■張力仁於博達浩華成立張力仁於博達浩華成立1818周年慶祝酒會發表致辭周年慶祝酒會發表致辭。。

張力仁表示，目前不明朗的香港市況，不會對香港IPO產生
過大的影響。但是，如果整個市場惡化，出現金融海嘯、金融
風暴，那IPO市場一定是會受到影響的。但就目前接觸的情況
來看，內地企業來香港上市的勢頭並沒有減退，還是有很多內
地企業爭取到香港上市。因為很多內地企業認為香港是一個國
際化、制度化、規範化的地方，市場有行業規範，不會有大的
變數。

市況雖低迷暫未影響IPO項目

■中國華融資產管理股份有限公司成功上市並舉辦答謝晚宴。

■中國鐵建高新裝備股份有限公司成功於香港聯合交易所主板掛牌並開
始買賣。
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