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桂父女承團扇工藝
推廣中華傳統文化
記者初見黃碩夫時，是在一次展銷會上，黃碩

夫的攤位上擺放着各式各樣的團扇，有刺繡
扇面的、有桂林山水圖扇面的，展板上還掛有聯合
國秘書長潘基文持扇的照片，格外引人注目。黃碩
夫說，自己從事扇子製作逾30年，不斷宣傳和挖
掘民俗文化，至今仍不捨得停下腳步。

融合苗繡蠟紮染技術
1985年，黃碩夫與其他幾個搭檔創立桂林市永盛
工藝品有限公司，專門生產芒編，上世紀九十年代
初開始生產團扇，而當時，只局限於剖絲扇一個
品種。黃碩夫告訴記者，剖絲扇是傳統的中國
團扇做法，需用小刀將一根手指粗細的圓竹均
勻地剖成30到40根不等的細竹絲，接着在竹節
處插入一根橫向的竹弓，用棉線將竹絲與竹弓編
織起來，利用竹弓與棉線形成的張力，使竹絲成
散射狀平鋪開來，最後貼合扇面，難度甚高。
除了對扇骨要求嚴苛，黃碩夫也開始探索如何豐

富扇面。經過多年的潛心研究，黃碩夫決定將苗
繡、蠟染和紮染技術與扇面相結合進行銷售推廣。
「我們都是去少數民族聚居的地方尋找手工藝人進
行刺繡，光是巴掌大小的扇面都要繡一個星期。」
黃碩夫說。功夫不負有心人，2012年，永盛工藝品
有限公司的「插絲蠟染團扇」、「剖絲苗繡團
扇」、「剖絲紮染團扇」三件手工藝品均榮獲
「2012聯合國教科文組織傑出手工藝品徽章」。依
靠獨特的工藝，如今，黃碩夫公司生產的團扇在桂
林市每年銷量都超過一百萬把。
「我製作的團扇不僅要傳承發揚民間工藝文化，

還要實現社會化，走進市場。」六年前，為了改變
剖絲扇價值高、不便普及的局限，黃碩夫開始改良
團扇製作工藝，用鑽孔等現代技術與傳統工藝結
合，研製出可以用穿孔機批量生產的插絲扇，便宜
到幾元一把。既有藝術含量又簡潔實用的穿孔小團
扇，很快受到桂林市不少景區的青睞。據悉，黃碩

夫生產的插絲團扇連續六年被選作桂林漓江遊船旅
遊紀念品，繪着桂林山水的小團扇，不僅使其銷量
倍增，同時也傳播了中華文化。
去年，當初與黃碩夫創立公司的搭檔均年事已高，

紛紛選擇退出經營。不願捨棄傳統工藝的黃碩夫去年
以自己和女兒黃可人的名義註冊成立了桂林集扇齋文
化創意有限公司。他們的公司目前已經有五項產品獲
聯合國教科文組織、世界手工藝理事會「傑出手工藝
品徽章認證」，獲30餘項國家專利。

建博物館傳承團扇工藝
黃碩夫的女兒黃可人今年31歲，大學畢業後就
幫忙料理工藝品生意，解決了父親「後繼無人」的
擔憂。黃可人告訴記者，從學會走路便開始跟着父
親到全國各地去進行手工藝品的展銷與推廣，耳濡
目染對編織略有所通。雖然從小有基礎，但真正學
習起來並非易事。「我練習了幾個月才學會。」黃
可人說，現在也會製作剖絲扇，2015年剛成為桂林
市非物質文化傳承人。
黃可人告訴記者，團扇製作傳承的問題令他們很

着急，她和父親計劃收集一些團扇精品，日後開設
一個小型的博物館來將團扇工藝傳承下去。

中華的傳統民俗文化一直深受海內外歡迎，而在本土卻面臨人才枯竭、後繼無人的困境，許多老一輩的手工藝人正尋覓

新的方式將手藝傳承下去。近日，記者在廣西桂林市尋訪到將中華傳統扇藝與民俗文化結合傳承的一對父女，他們製作的

團扇不僅獲聯合國多項殊榮，更因為不斷創新樣式和銷售模式，一年銷售數百萬把。 ■香港文匯報記者唐琳廣西報道

自從黃碩夫的團扇開始有了名氣之後，許多
地方紛紛邀請他前去展覽。讓黃碩夫印象最深
刻的是，2013年，他在廣西商務廳的邀請下前
去香港展出團扇，現場演示剖絲扇製作。「展
出不到10分鐘就被叫停，很多人排隊來買，還
要我親自題字，有一個外國老太太一定要我題
字，題完還激動地抱着我親了一下，嚇了我一
跳。」黃碩夫說到這裡臉上露出盈盈笑意。
目前，他的扇子正在得到越來越多人的認

可。「台北故宮三年前找我做團扇，一年訂一

次，2015年北京故宮也給我下了10萬把的訂
單，現在已經開始供貨了。」黃碩夫告訴記
者，目前他的扇子已經銷往美國等多個國家和
地區。但他和女兒並不滿足於此，利用近年來
互聯網的發展利好，6年前黃碩夫和女兒做起
了電商，在阿里巴巴開設了專賣店。「今年七
成的訂單都來自於網絡，銷量越來越好。」黃
碩夫的女兒黃可人告訴記者，他們打算2016年
尋找更多的電商銷售渠道，把扇子賣到世界各
地，同時也是將中國文化傳播到世界各地。
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■黃碩夫發明的「插絲蠟染團扇」榮
獲「2012聯合國教科文組織傑出手工
藝品徽章」。 本報廣西傳真

■黃碩夫經常赴各地展出其團扇。
本報廣西傳真

■黃碩夫與女兒發明的
插絲扇。 本報廣西傳真

■黃碩夫向記
者展示其設計
製作的團扇。
本報廣西傳真

■黃碩夫設計生產的
苗繡剖絲扇。
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