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香港文匯報訊 剛過去的「十一」黃金周假
期，雖然本港旅客人數錄得同比上升，然而卻
無法改變零售業下跌的趨勢。珠寶商周大福
（1929）公佈，截至今年9月底的第二財季，港
澳同店銷售錄得倒退 13%，主要由於市道淡
靜。
周大福指，截至今年9月底止3個月（第二

季度），集團整體零售值按年升4%，主要是
由於國際金價自7月中旬起下挫，導致黃金產
品需求激增。當中，內地升 9%，但港澳跌
5%。然而，相關影響因9月金價靠穩有所減
退。
至於集團整體同店銷售，則錄得 3%負增
長，其中內地同店銷售增長6%，但香港及澳
門則錄得13%負增長。儘管期內香港及澳門市
場的黃金產品銷售有所上升，但零售市況持續
淡靜，故同店銷售表現仍然疲弱。黃金產品零
售值佔集團總零售值57%，較去年同期上升8
個百分點。

期內淨增加16零售點
按產品劃分，港澳地區的珠寶鑲嵌首飾同店銷
售按年大跌24%，黃金產品銷售增長4%；內地
珠寶鑲嵌首飾同店銷售下跌4%，黃金產品的同
店銷售就上升22%。
截至9月底，集團的零售點淨增加16間，令

總數增加至2,286間。集團於期內淨開設16個
零售點，當中包括在內地淨開設14個珠寶零售
點，以及在香港、澳門及其他市場淨開設2個
零售點。截至2015年9月30日，零售點總數增
至2,286個。
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香港文匯報訊（記者 張易）大家樂（0341）原本計劃今
財年新開50間分店，30間位於本港，20間位於內地。在內
地經濟增長放緩下，內地開店被迫放緩，香港則受惠舖租
下調，開店計劃不受影響。

港旺區擬增分店
大家樂首席執行官羅開光昨出席旗下餐廳開幕禮時表
示，會因應內地市道調整開店計劃，同時加快香港開店步
伐，考慮在銅鑼灣等旺區開店。不過，於截至明年3月的
今個財年，會維持30間開店目標。
大家樂與日本餐飲集團杵屋合作的日式食肆「丼丼亭」，
昨於紅磡黃埔開張。「丼丼亭」與美心集團旗下日式食肆「丼
丼屋」僅一字之差，大家樂管理層笑謂，並非因對手有間
「屋」，自己就要造個「亭」，強調日本1988年就有「丼
丼亭」，港舖運作模式與餐單與日本相若。
「丼丼亭」投資約400萬元至500萬元，預期兩年達收支

平衡。羅開光表示，旗下暫時只有中日韓三個休閒餐飲品
牌，分店數目年底可望增至7間，若市場反應佳，未來或
擴展至華南地區。

大家樂內地開店步伐放慢

香港文匯報訊（記者 涂若奔）中電（0002）昨日公告，
其非直接全資附屬公司及附屬公司與各買方訂立出售協
議，各買方同意以現金代價17.82億澳元（約98.82億港
元），購入其持有的Iona燃氣廠的所有權益。集團預計就
出售事項將可錄得未經審核估計收益約83億元。
公告披露，買方最終擁有人為Queensland Investment
Corporation（QIC）財團，為澳洲最大的機構投資管理公
司之一，並由昆士蘭省政府所擁有。Iona燃氣廠是位於澳
洲維多利亞省西南部Iona的燃氣處理及壓縮設施，並於澳
洲維多利亞省的Iona、North Paaratte及Wallaby Creek設有
地下燃氣儲存庫，為維多利亞省及南澳省燃氣市場提供燃
氣注入、儲存和提取服務，儲存量達23.5千兆兆焦耳，每
日注氣量達500兆兆焦耳。該交易完成取決於監管機構批
准，集團爭取於2015年年底完成出售事項。

中電98.8億售澳Iona燃氣廠

CIPS首批直接參與機構包括工行、中行、交
行、匯豐中國、渣打中國、星展中國、

東亞中國等19家境內中外資銀行。CIPS的主要功能
特點包括：採用實時全額結算方式處理客戶匯款和
金融機構匯款業務；各直接參與值一點接入，集中
清算業務，縮短清算路徑，可以提高清算效率；採
用國際通用ISO20022報文標準，便於參與者跨境業
務的直通處理。

覆蓋業務主要時區
此前，人民幣跨境交易均須通過「中國現代化支

付系統」（CNAPS），但CNAPS只支援中文輸
入，與使用英文的SWIFT系統不相容，增加人民幣
跨境交易成本，不利人民幣國際化。
CIPS由人行組織建設，一期採用即時全額結算方

式處理客戶匯款和金融機構匯款業務。其運行時間
較原來的代理行等其他模式更長，按照北京時間運
作，以內地法定工作日為系統工作日，日間處理支
付業務時間為上午9時到晚間8時，並覆蓋歐洲、亞
洲、非洲、大洋洲等人民幣業務主要時區。

首批交易順利完成
CIPS成功運作後，多間中資大行使用該系統完成

首批業務。中行（3988）悉尼分行為一間澳洲公司
完成3,700.84萬元人民幣至中國境內的匯款。工行
（1398）新加坡分行、盧森堡分行以及工銀莫斯
科、工銀加拿大、工銀亞洲等境外機構，則順利通
過CIPS進行了跨境人民幣支付業務清算。
渣打完成首筆由中國到盧森堡的跨境人民幣直接

清算；東亞為一間化工企業完成首宗由境內匯至香
港的跨境匯款。匯豐中國直接參與CIPS，匯豐香港
將以「間接參與者」方式，通過匯豐中國連接新系
統。匯豐大中華區行政總裁黃碧娟相信，新系統為
人民幣成為真正的全球貨幣鋪路。她又期望該系統
可與本港現有即時支付結算系統形成互補。

港可轉型中轉中心
信銀國際首席經濟師廖群表示，CIPS運行，打破
中資銀行、包括本港銀行對離岸人民幣業務的壟

斷，對於人民幣國際化以及支付量均會提升，但會
影響本港作為離岸人民幣中心的地位。不過，他
指，中央鼓勵內地企業走出去，由於內地企業不熟
悉外國市場，香港可作為中轉中心為內地企業及個
人提供理財等服務，發展離岸人民幣業務。
中銀香港人民幣業務處策略員孔玲表示，CIPS推

出後，香港人民幣參加行仍可繼續利用現時RTGS
和CNAPS兩個清算平台辦理境外及跨境人民幣清算
業務。待人行明確境外銀行接入系統的安排後，香
港人民幣清算行將能在現有CNAPS系統基礎上，為
參加行及其他同業提供多一條跨境人民幣匯款路
徑。
對於CIPS系統與清算行建設同步推進，有中行人

士表示，CIPS系統是一個清算的工具，清算行則是
人行指定為當地服務的人民幣清算中心，功能不只
是提供跨境資金清算服務，故兩者並不衝突。

香港文匯報訊 長江基建（1038）前日宣佈上調合
併電能（0006）的換股比率及特別股息金額，多間
投行昨日發表報告，估計長建可能會再度加價。其
中，花旗相信長建此次提高收購作價後，仍不易取
得足夠的電能獨立股東支持收購建議，長建可能需
要進一步提高換股比率。長建昨跌0.07%，收報
69.05元；電能則升1.38%，收報73.65元。

花旗料支持票不足
花旗分析師劉顯達在報告中指出，相信長建的加

價建議反映原交易無法得到分佈於香港、新加坡、
日本、澳洲等地的電能少數股東支持。該行認為加
價建議仍不容易取得足夠的支持，因為收購價較現
時股價只有1.4%溢價，且特別股息對大部分機構投
資者而言不會帶來價值提升。

報告認為，換股比率需要提高至最少1：1.10至
1：1.12，才能取得足夠少數股東支持通過收購建
議。劉顯達說，「低於此水平，我們假定方案將被
特別股東大會投票否決。」

大摩看好電能股價
大摩亦認為，換股比例達1：1.15至1：1.2才合

理，並估計長建在未來兩星期聽取更多電能股東意見
後，仍有機會提升換股比率。該行看好電能多過長
建，指若再提高換股比率，電能將跑贏長建；若維持
現比率，收購代價仍較電能現價有1.4%溢價；若方案
不被通過，長建股價下行壓力反而較大，因受合併方
案消息刺激，長建年初至今已跑贏電能23%。
里昂亦嫌換股比率不夠高，與該行認為的1：1.15
至1：1.2理想水平仍有差距。此外提高特別股息金

額，對電能小股東更屬意義不大，因為派息後股價
會因此扣減。

里昂稱特別息雞肋
該行指出，長建急於提高換股比率，反映是次合
併對長建很重要；如果長建不再提高換股比率，建
議小股東沽長建換馬至電能。
根據規定，長建合併電能的方案須得到少數股東

逾75%贊成票和少於10%反對票，才能通過。
長建前日公佈提高對電能收購作價，每股電能置
換長建股份的比率升至1.066，原為1.04；合併後長
建向股東派發每股特別股息亦由5元增至7.5元。
投資界認為，長建與電能合併有助改善長和的財
務狀況，包括降低負債比率、簡化基建業務股權架
構，以及更有效運用新長建手頭現金等。

投行：長建合併電能需再加碼

香港文匯報訊（記者 曾敏儀）美國運通昨發佈一項
調查顯示，雖然有99%受訪企業決策者視做好部署為他
們的主要職責，但近半（45%）在過往12個月未曾為
企業的未來考驗作任何部署及規劃。超過三成（34%）
管理層更未有計劃於未來12個月為挑戰做好商業部
署，經營前景令人憂慮。

逾七成擔憂政府規管
運通昨發表首個針對香港中型企業未來部署調查報告顯

示，就來年將面對環球及本地的營商挑戰，四成（40%）
被訪者憂慮現金流並視之為最大挑戰。此外政府規管
（28%）、宏觀經濟狀況（25%）及新市場的創新或衝擊
（19%）亦榮登來年營商挑戰榜三甲；逾七成（76%）與
中國內地有業務往來的企業對於政府規管尤其擔憂。
調查報告亦指出，創新思維乃未來部署重要的一環，

惟八成（80%）被訪者表示公司尚未制定正式創新策
略；55%認為公司欠缺領導層帶領員工及業務創新；
37%覺得公司目光短淺。

財務要員職責變廣泛
美國運通副總裁兼環球企業支付業務部香港及台灣區

總經理彭德豐（Stephen Pendergast）表示，創新是企
業前進的關鍵，對部署企業長遠發展尤為重要。四分之

三的被訪者
認為其領導
角色與以往
相比已經轉
變，財務要
員現時的職
責變得更廣
泛，當中包
括主理企業
發展策略，為企業做好未來部署更加是重中之重。
調查發現接近一半（48%）的被訪者在回顧過去12個

月後表示，若可重新選擇的話會願意在營商方面承受更
大風險。至於面對未來12個月，53%表示會做好「未來
部署」，並會投放資源於數碼營銷及社交媒體上；22%
回應會集中執行新企業管治方案，以應付新政策需要。
在維持市場競爭力方面，掌握創新策略是致勝關鍵。

接近四成企業（37%）願意投放資源於人才招聘及管理
上以配合創新策略；26%會進一步開發產品與服務；
16%表示會推廣創新的市場營銷與宣傳策略。
該項調查於8月進行，以電話形式訪問了453名香港

中型企業的決策者，包括行政總裁、財務總監及營運總
監等，並同時作15個深入訪問，受訪企業年收入介乎
1,500萬元至9億元。

香港文匯報訊（記者 吳婉玲）微軟香港昨宣佈，香
港電訊（6823）成為全新雲端解決方案供應商（CSP）
計劃下的首個電訊業界合作夥伴，為中小企推出
「HKT × Office 365商業雲端方案」，並提供一站式
解決方案，協助其大幅提升生產力及安全性。同時，即
日起提供200個免費體驗服務名額予初創公司和社企。
CSP是微軟全新推出的全球合作夥伴計劃，提供更整合

和更具增值能力的雲端服務。在計劃中，香港電訊全權處
理由雲端服務的購買選用以及售後服務等整個流程。
方案由每位用戶每月78元起，包括HKT進階電郵、
HKT雲端儲存以及Office 365商業雲端服務，並可享
用最新Office 2016應用程式。另外，亦會提供安裝服
務，24小時無假期本地熱線支援、賬單，以及免費
Office 365入門工作坊及培訓。

200中小企免費試用一年
香港電訊商業客戶業務董事總經理陳紀新表示，每位

客戶可享有60GB雲端儲存空間，合約期以年數計，計
劃為100人以下的中小企提供服務。公司亦推出體驗方
案，讓初創公司和社企可以免費試用服務一年，共有
200個名額，即日起至11月接受報名。他表示，體驗方
案與收費方案所提供的服務無異，名額先到先得。
微軟香港總經理鄒作基表示，以每位用戶作單位收

費，可以提供更大彈性予中小企。另外，服務注重雲端
的安全，估計中小企對此有需求，加上未必所有企業有
資源聘請電腦技術人員，所以提供一站式服務，期望吸
引到飲食、專業服務、零售，以及貿易和製造業的中小
企參與。

微軟夥HKT推雲端解決方案

三分一港中型企業欠缺部署

CIPS啟用 利人幣國際化
支付量料提升 破港銀離岸清算壟斷

香港文匯報訊（記者 張易、胡瑋燦）被

視為人民幣國際化重要里程碑的人民幣跨

境支付系統（CIPS）（一期）昨於上海正

式啟用，為中國境內外金融機構人民幣跨

境和離岸業務提供資金清算、結算服務。

CIPS可縮短清算路徑，豐富了跨境人民幣

結算渠道，並覆蓋歐洲、亞洲、非洲、大

洋洲等人民幣業務主要時區。有分析指，

系統的運行對本港離岸人民幣中心地位是

一個挑戰。

■CIPS（一期）採用實時全額結算方式處理客戶匯款和金融機構匯款業務。 中新社

■彭德豐指，創新是企業前進的關鍵。
曾敏儀 攝


