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■華南國際汽配城全景效果圖

全國工商聯汽車配件用品商會常務理事
中國汽車工業協會常務理事
廣東省電子商務副會長

「經營者和租戶的利益是共同的，我當初
創辦汽配城的時候，從未想過直接把商舖賣
掉，賺取短期利潤；而是在對行業進行深入
了解的基礎上，做好管理和運營，與商戶形
成利益共同體共同發展。」黃偉文博士指
出，與其他的汽配城項目相比，華南國際汽
配城最大的優勢在於四個方面，包括項目交
通便利、行業理解透徹、規劃科學合理、政
府政策支持。
其中交通是最大的優勢。該項目位於東莞

的心臟地帶，不僅到東莞各鎮區十分方便，
且與多條高速、快速路相連，距虎門港僅20
分鐘車程，東莞火車站僅5分鐘車程，深圳
國際機場僅30分鐘車程，白雲國際機場僅
70分鐘車程，距離中國最大的出口商品交易
會會址——廣州琶洲展館僅60分鐘車程。
同時，到省內外其他城市也非常便捷。
在進入汽車後市場行業之前，黃偉文博士

已經對行業進行了深入的調研，對其發展現
狀、運營規律和發展趨勢均有深入和獨到的
見解。且在近十年的運營中，其不斷地積累
經驗，優化發展規劃，為汽配城的穩健發展
提供了重要的保障。
在規劃方面，汽配城擁有15座大型商舖

建築，每座商舖建築物之間都用通道連成一
體，擁有獨立的客、貨電梯及自動扶梯。汽配城按
功能區域劃分，不同的區域分佈不同的產品，顯得
井井有條，運行非常合理。同時，周邊配套齊全，
確保商家舒適經營，客戶放心消費。
在政府支持方面，東莞華南國際汽配城是目前唯一

一家得到東莞市政府和發改委立項審批及大力扶持的
汽配城項目，也是東莞目前唯一一家經營證照齊全、
手續完備、保障商戶安心經營的大型國際化汽配城。
在新的發展態勢下，黃偉文博士正借助互聯網的發

展趨勢，為汽配城的穩步健康發展保駕護航。

作為提供汽車後市場配件、用
品和維修保養線上線下服務的電
商平台，酷配網(www.kuparts.
com )成立於2010年9月份，總
部位於東莞華南國際汽配城，
經過近五年的發展，目前平台
已經投入金額近億元，成功研

發出「酷配養車APP」、酷配網網站、維保計
劃等產品，並搭建出了「B2b2C+O2O」的新的汽車後市
場商業模式，現已成為內地配件產品最為齊全、品種最為
豐富、線下服務網點最多的汽車後市場電商平台。
據黃偉文博士介紹，酷配網的業務板塊涵蓋汽車零配

件、汽車用品、維修、保養、社交、論壇、社區等，還開
發了第三方支付平台———酷配寶，並已增加了拆車件、
汽車服務商板塊。該平台將打造汽車後市場的生態系統，

服務範圍涵蓋汽車後市場的相關生產廠家、代理商、經銷
商、汽車服務商(包括4S店、汽車維修廠/店、汽車美容
店、汽車裝潢店、汽車改裝店等)以及車主等市場主體。
2013年，酷配網已獲得了由多個組織聯合頒發的「中國汽
車後市場電子商務最具影響力平台」獎項，2015年獲得
「中國互聯網優秀企業獎」，並受邀作客央視《創響人
生》欄目，暢談創業心得和人生感悟。
經過多年的悉心投入和經營，酷配網獲得了眾多投資機

構的青睞，包括IDG在內的眾多投資機構先後來總部考
察，如今正洽談投資事宜。2015年7月，酷配網在東莞大
朗華南國際汽配城總部，簽約廣發證券，正式動在「新
三板」的掛牌上市。據悉，酷配網是東莞市已上市和籌備
上市企業中唯一一家電商平台類互聯網企業。
根據規劃，該項目將於近期正式遞交掛牌申請，有望在

2016年6月左右正式登陸新三板。

從事紡織貿易近20年的黃偉文博士，祖籍潮
汕，上世紀80年代，他已開始在有「中國羊

毛衫名鎮」之稱的東莞市大朗鎮從事紡織貿易工
作，並創辦了煒達紡織貿易公司，經過多年的苦心
經營，白手起家、勤益工專的黃偉文博士，將煒達
貿易經營成東莞市的行業龍頭企業。2008年，金
融海嘯席捲全球，世界工廠東莞也深陷其中，黃偉
文博士憑藉其對紡織行業的深入了解和敏銳判斷，
早着先機，預料紡織行業將出現市場飽和、需求萎
縮的情況，加上受勞動力成本提升等方面的壓力，
他開始在平穩經營紡織貿易的基礎上，尋求其他的
發展道路。「做任何行業的生意也會碰到困難，必
須要經受得住考驗。到了後面越來越感覺這個行
業，發展空間也有限，加上自己也想多元化經營，
想尋找一個全新的領域來摸索實踐經驗。」

深入調研投地興建汽配城
早於2004年，黃偉文博士在東莞購買了一塊約

100畝的土地，地點位於大朗鎮中心腹地，並依靠
着虎崗高速和莞樟大道，地理位置十分優越。「那
時候就開始思考該做點什麼才好，經過深思熟慮，
最終決定做汽配業，因為那時候整個東莞還沒有專
業的汽配城，其中的潛力肯定非常之大。此外，東
莞乃至全國的汽車保有量逐年攀升，我覺得近年來
汽車後市場的消費將漸成規模，具有相當大的發展
空間。」
華南國際汽配城的建設是經過嚴密調查和理性考

慮的，並非倉促上馬湊熱鬧。為確定項目的可行
性，黃偉文博士曾委派專業調查公司，進行了長達
兩年的項目調研論證，其中包括多個項目，最終汽
配城項目脫穎而出，且該項目於2006年開始建

設，2008年正式開業。據統計，黃偉文博士投資
2.5億元的華南國際汽配城，擁有店舖850多間，
樣品展示位3000多個，建築面積53000多平方
米，擁有1000多個停車位，分佈於汽配城四周。
汽配城設計科學、佈局合理，汽配城內交通物流通
暢無阻，購物車輛可直接行駛到汽配城內的各個商
舖，使得整個汽配城不存死角。同時，汽配城目前
還有候機樓、銀行、飯店、酒店、超市、宿舍等配
套設施，以滿足商家和客戶的不同需求。
投入如此大筆資金，在黃偉文博士看來，全因看

好東莞乃至整個華南地區潛力巨大的汽車後市場。
據統計，東莞每百戶城鎮居民擁有汽車將近50
輛，人均汽車擁有量全國第一。同時由於東莞是製
造業名城，物流運輸業極其發達，流動汽車的保有
量都具有巨大的規模。
對於汽配城的日後穩健運營，黃偉文博士顯得很

有信心，「東莞得天獨厚的地理位置和高速增長的
經濟實力，都為汽車產業和汽車售後服務提供了十
分優越的前提條件。對於深圳、惠州等周邊地區來
說，來東莞選購配件方便得多，東莞的汽配城發展
空間巨大。」華南汽配城開業以來，黃偉文博士的
悉心策劃、勤奮經營，致力於整合傳統汽配資源、
創建汽配流通新模式的大型汽配專業市場，並成功
搭建了中國首個汽車電子專業批發市場。這些舉措
和成就，既提供了更多的商品供消費者選擇，降低
了消費成本；也優化了整個行業的發展環境，為行
業的規範化發展作出了貢獻。

精通業務創建汽車電子市場
精通生意之道的黃偉文博士，認真仔細分析汽

車後市場的消費規模。「若僅以每輛汽車維修、
保養費用每年平均3000元計算，這樣東莞市的汽
車後市場消費量將超過100億元，若拓展到華南
地區乃至全國，那整個汽車後市場的規模將以萬
億元計算。」
經專業論證後，華南國際汽配城在簡單商舖招租

的基礎上，在全國首創汽車電子專業批發市場，吸
引廠商入駐，向縱深的產業鏈發展。目前，汽配城
共有15棟建築物，每棟分三層佈局，一層經營汽
車配件、用品和維修服務，二層和三層則作為汽車
配件、用品展示廳，可設置展位3000多個，主要
由行業生產廠家租用，把樣品擺放於展位上展示，

通過實景攝像及光纖和網絡輸送，形成視頻購物模
式，把產品推向全國市場。
黃偉文博士介紹稱，汽車電子市場的快速發

展，來自於汽車和電子兩大產業的合謀：一方
面，汽車廠商將電子技術應用視為提升安全、舒
適、環保和娛樂的主要手段，以作為賣點提升汽
車附加值；另一方面，半導體廠商也將擁有長
期、穩定利潤的汽車電子領域視為新的增長點，
紛紛加大投入，以躲避3C領域的殘酷競爭。華南
國際汽配城正是看到了這一市場的前景，同時也
了解到很多汽車電子生產廠家苦於找不到銷路，
所以打造了全國首家汽車電子專業批發市場，為
商家提供交易和服務平台。
「這一市場將為汽車電子生產廠家和採購商提供

交易的平台，經營的項目包括地毯、雨刮、汽車音
響等消費者常見的精品類項目，也包括行車電腦、
GPS、ABS等較為專業的汽車配件等項目，目前的
客戶主要是華南地區為主，但整個項目面向的是全
國的市場，目前的進展非常順利。」

年輕前瞻發揮「互聯網+」概念
早在2010年，黃偉文博士就已經意識到互聯網

發展的大勢，即時提出互聯網視頻購物的概念並付
諸實施。「隨着越來越多的90後走出校園進入工
作領域，他們必將成為這個社會的中流砥柱，其中
汽車行業的光輝形象也吸引大量求職者湧入。同
時，年輕人頭腦靈活、有活力、可塑性強，且他們
在互聯網的環境中成長，因此他們的特點必將給整
個行業的消費習慣帶來極大的改變。」在黃偉文博
士看來，在傳統經營的基礎上，汽配城也必須要借
助「互聯網+」的蓬勃發展趨勢，讓實體商舖與線
上商城相結合，使其更具有競爭力。
「到目前東莞市產業結構調整、社會經濟雙轉型

的關鍵時刻，我們將致力打造業界全新的經營模
式，為廣大商家提供直接與消費者對接的交易平
台。這種商務模式將整個產業鏈串起來，使生產廠
家到終端用戶均受益，必將大放異彩。」
在這種指導思想下，黃偉文博士創辦了電子商務

平台「酷配網」。目前，酷配網的員工大多是來自
80後及90後的年輕一代，經過近五年的艱辛發
展，如今酷配網商業模式優越，團隊年輕力強富有
激情，平台建設和市場推廣正在穩步前行。

黃偉文博士，為人和藹、個性爽直、處事認真、做事嚴謹、前瞻性強、不打無
把握之仗。早前從事紡織貿易時，悉心鑽研、勤奮經營，將煒達紡織貿易公司打
造成東莞的行業龍頭企業。作為其第二次創業的華南國際汽配城項目，擔任項目
總策劃師，從調研到規劃再到動工，每一步都傾注着他的心血，如今憑藉他對行
業的深入了解，加上交通便利、規劃合理、政策支持等優勢，華南國際汽配城已
經成為汽車後市場的標杆品牌和服務平台。2014年，他又再次隆重推出電商平台
「酷配網」，通過創辦汽車後市場線上線下的交易和服務，寄望於將其打造成全
球汽車生態產業鏈的第一交易平台。 ■香港文匯報記者陳濤
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■2008年，汽配城開業，左起，黃偉文博士邀請大朗鎮書記尹景輝，中
共中央扶貧辦秘書長周模，原國家商務部副部長、現中國商企聯合會會長
何濟海，現廣東省副省長、原東莞市市委書記劉志庚到來剪綵合影。

■黃偉文博士與東莞市委常委、東莞市軍分區政
委盧廣海（左二），大朗鎮鎮長謝錦波（左三）
合影。

■黃偉文博士到廣東省機動車維修工作會議上作主題
發言

■黃偉文博士與郎咸平教授合影

■華南國際
汽配城大門
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■黃偉文博士與
「酷配網」年輕
員工交流。

■黃偉文博士
到中央電視台
作客《創響人
生》欄目，接
受央視名嘴張
騰嶽採訪。

■黃偉文博士與東莞市大朗鎮鎮長謝錦波及東莞市
副市長鄧志廣合影
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