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湖南衡山縣一個黑葡萄基地即將開園
迎客，對於劉洋而言，這是又一次

試水「互聯網＋食」的好機會。6月25日
一大早，劉洋再次來到黑葡萄基地，與果
農們洽談如何通過互聯網把這些產品推向三
湘四水。

開排檔送飯掘第一桶金
生於湖南衡陽蒸湘區雨母山鄉一個普通家庭的劉
洋，家境貧寒。高中起，便開始自力更生賺取學
費。2006年大學畢業後，留在湖南長沙開始了自
己的創業生涯。
他與四五名同學成立一家工作室，利用大學所學
的「軟件開發」專業，在長沙的寫字樓攬下一些諸
如網站建設、電腦維護之類的小生意。這些「小生
意」所帶來的收入也僅夠他們勉強餬口而已。
與在寫字樓上班的職員熟絡後，劉洋發現了另一
個商機。寫字樓的許多職員每天都在為到哪吃盒飯
發愁，何不開一家排檔，在維護電腦的同時也順
便送送盒飯。說幹就幹，隨着排檔的開業，劉洋

既當上了老闆又做起了小工，生活節
奏愈加「緊湊」。
早上天剛亮，劉洋就騎着電動車到
菜場買菜。8點多，前往各寫字樓跑
業務。11點多，趕回排檔幹活。因幹
的是小本生意，沒有餘錢招聘足夠送
外賣的員工。生意好的時候，劉洋必
須自己跑腿。
記得有一次，在18樓開會的某單位

預定了四五十份盒飯。到了指定地
點，卻不想電梯出了問題，劉洋兩隻

手各提着20多份盒飯爬上18樓。「把盒飯送到
後，人都喘不過氣來了。」說起這段經歷，劉洋絲
毫不言悔，「創業初期，儘管艱辛，但很好地磨練
了我的意志，成為人生中一筆不可多得的財富。」

入企業取經年薪30萬
兩年過去了，身兼兩份工的劉洋換來的不過是解

決溫飽而已。日復一日地送盒飯讓他開始覺得有些
困惑，一直這樣幹下去，肯定不是個頭。隨着夥伴
們一個個離去，劉洋結束了兩份「生意」。
2008年，一大型企業面向全國招聘。劉洋報了

名，並從200多名競爭者中突圍，成為最終獲聘的
兩名員工之一。那一年，劉洋隻身前往甘肅蘭州，
負責甘肅、青海、寧夏的銷售業務。
初來乍到，人生地不熟。「除了到一家家單位、
一家家企業去跑，別無他法。」在不到兩個月時間
裡，劉洋跑遍三省所有地級市的大部分大單位、大
企業。而至今都讓劉洋驕傲的是，第一年到這個大
企業，他便做出了1,000多萬元（人民幣，下同）
的銷售業績，獲得了公司的「銷售新人獎」。

四年後，劉洋在西北三省的業務已經風生水起，
個人年收入達到30萬元。「如果以這樣的年薪幹
下去，我的小日子過得肯定不會差，但這並不是我
所要的。」就在2012年，劉洋毅然辭去大企業西
北區域主管這份薪酬不錯的「差事」，一個決定在
心底悄然萌生。

回鄉自創業轉戰互聯網
「家鄉是我的根，如果能在衡陽創出一番事業，

那該是多麼榮耀的事。」2012年初，劉洋重回零
點，在家鄉衡陽開啟一段新的創業歷程。事實上，
在回鄉創業前，劉洋花了整整一年時間去了解衡陽
市場。他發現，衡陽人做事沒話說，做產品也沒話
說，但缺少品牌意識。
在衡陽剛落腳，劉洋便加盟香港一家品牌創意產

業集團，成立衡陽分公司，向「改變衡陽品牌」邁
出了第一步。這第一步邁得頗為成功。過去十多
年，衡陽某通訊公司的設計策劃業務一直被湖南長
沙或深圳的團隊所壟斷。這一次，劉洋向該通訊公
司拋去「繡球」，從十幾家競標公司中脫穎而出，
簽下框架合作協議，打破了外地公司壟斷的慣例。
在近兩年的品牌推介中，劉洋反覆在思考一個問

題，那就是作為農業大市，衡陽農副產品豐富，但
在全國真正叫得響的卻屈指可數。去年年底，劉洋
在市工商局註冊成立一家屬於自己的品牌管理公
司，專注「食」品牌營銷。
在「互聯網+」的浪潮下，劉洋開始

嘗試「互聯網＋食」的營銷探索。去年
春節期間，劉洋及其團隊推出在互聯網
銷售的第一個產品—「年味」禮盒，每
個禮盒中包含五份富有鄉土氣息的本地

菜。短短20天，線上線下，一片熱火朝
天，銷售收入直逼300萬元。
一炮而紅，劉洋嘗到了「互聯網+」的甜

頭。今年4月，他又註冊成立一家農業開發
公司，搭建電商平台，解決衡陽農副產品銷售
「最後1公里」的問題。到了端午，他們聚合新
媒體，推出「蔣奶奶傳統鹼水粽」。在約一個月時
間裡，讓這位過去寂寂無名的「蔣奶奶」變得家喻
戶曉，銷售收入也逼近100萬元。
有人說，在「互聯網+」的風口，豬都能飛起

來，對此劉洋卻有自己的一份理解。「互聯
網+」，加號後面的內容其實更重要。如果加號後
是一份「讓人尖叫的產
品」，那麼「互聯
網+」才有可能成功。

8080後後借借「「互聯網互聯網++」」
營銷營銷「「食食」」品牌品牌

31歲的劉洋，在創業的坎途上摸爬滾打了九年。如今，他已是兩家公司的董事長兼湖南

衡陽移動互聯網協會副會長。在眾多頭銜裡，劉洋更青睞「創客」這個稱謂，即「出於興趣與

愛好，努力把各種創意轉變為現實的人」。他認為，這與其從事的工作甚為貼切。

■香港文匯報記者李青霞、王曉輝湖南報道

湖南創客打拚九年 把創意化作現實

■■劉洋向衡陽市劉洋向衡陽市
團市委書記劉英團市委書記劉英
介紹情況介紹情況。。
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■■劉洋劉洋（（二排右二排右
一一））在生態基地在生態基地
和農戶合影和農戶合影。。
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■劉洋接受記者
採訪。
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山東國企改革主推五大領域 中聯重科網上商城本月上線
香港文匯報訊（記者 董曉楠 湖南報道）記者獲
悉，中聯重科網上商城將於本月正式上線。負責新商
業模式拓展的全球市場部負責人史偉志稱，中聯重科
目前的首要任務是建設自營平台，也在考慮與第三方
互聯網電商的合作。
中聯重科在去年年底就開始籌劃建立電商平台。史

偉志表示，「我們期望以此為窗口，直聯客戶，變革
流程，提高效率，提升並完善客戶體驗，為客戶提供
高性價比產品。」

第一步銷售零部件產品
據悉，電商平台第一步計劃是銷售工程機械的零部

件產品，精選一部分性價比高、在原有線下渠道銷售
比例高的零部件產品上線。網上商城平台現已完成前
後端的開發、產品準備、物流體系梳理、平台運營規
範等工作，正在就促銷推廣方案及客服等工作進行最
終演練。
IBM近期一項全球企業調查中顯示，中聯重科代

表了正在邁向「D世代」的中國企業——那些了解
數據分析且獨具價值，能夠很好地將數據分析與雲
計算、社交和移動技術結合，實現轉型的先鋒企
業。首席信息官王玉坤表示，未來中聯重科希望實
現「產品在網上，數據在雲上，服務在掌上」的互
聯網+模式。

魯引中小企服務商落戶
香港文匯報訊（記者 殷江宏 山東報道）為期兩天

的2015中國(山東)中小企業服務商大會日前在濟南舉
行。山東省中小企業局局長王兆春表示，將不斷完
善中小企業公共服務平台的承載能力，吸引更多的
服務機構在魯安家落戶。據其介紹，為服務中小企
業，山東已經建設 1,200 多個公共服務平台，與
4,000多家服務機構（商）建立聯繫，每年服務中小企
業20多萬人次。

擬2020年中小企戶數達到200萬戶
據悉，山東省中小企業局日前出台《關於中小企業

創業興業工作的意見》，規劃到2020年，全省中小企
業戶數達到200萬戶，建成800家基礎設施完備、服務
標準規範、服務功能健全、服務質量上乘的省市級小
企業創業基地和「創客空間」，培育國家創業基地20
家。為此，將建立協同推進機制，加快創業服務業平
台、創業載體和輔導隊伍建設，推動中小企業創新驅
動轉型升級。
數字顯示，今年上半年，山東新增各類中小企業10

萬餘戶，總戶數達153萬戶，實現增加值增長8.4%，
佔全省規模以上工業比重達67%；實現主營業務
35,310.67億元，利稅3,408.91億元,利潤 2,197.97億
元，從業人員593.5萬人。

馮鶴年表示，6月中旬以來，股票市場出現非理性
下跌，目前IPO重啟未有時間表。預計即便重啟後的
新股發行家數和發行融資數額均將大幅減少。「IPO
的暫停，將迫使我們思索其他有利於實現資產證券化
的方式，『借殼上市』即是一條可行之路。」馮鶴年
說，目前在證監會接受併購重組審核的企業不足100
家。在「簡政放權」特別是相關部門推出「併聯審
批」等制度革新背景下，上市公司併購重組全過程時
間已明顯縮短。
山東多家國有控股集團旗下有多家上市公司，適當
整合後可以讓渡部分殼資源。在目前股價較低、市值
較低的條件下推進資產證券化，有利於順利實現資產
併購和借殼讓殼。

借資本市場開展混合重組
山東省金融工作辦公室副主任初明鋒亦表示，今年
上半年，山東金融業增加值1,503.5億元，同比增長
14.5%，佔服務業增加值比重達到11.09%。山東要借
助資本市場積極開展混合重組，這是激發國有企業活
力的重要途徑。

據山東省國資委黨委副書記時民介紹，山東新一輪
國資國企改革的目標將重點推進五個方面的改革，一
是以法制化、規範化為導向，着力建立完善現代企業
制度和公司治理結構。二是以上市公司為標準，着力
建立健全現代財務審計制度。三是建立以市場化運營
機制為目標，着力深化企業內部改革。四是着力建設

完善防止利益衝突機制。五是以不動產為重點，着力
建設國有資產建設模式。
本次論壇主題為「迎接轉型機遇，激發國企活

力」，吸引了200多位專家學者、企業負責人、駐魯
金融單位負責人等齊聚濟南，共同探討地方國資國企
改革的新路徑、分析當前宏觀經濟形勢。

香港文匯報訊（記者 于永傑、實習記者

王雪瑩 山東報道）「2015山東國資國企改

革發展論壇」日前在濟南舉行。山東省證監

局局長馮鶴年在論壇上表示，當前IPO重啟

沒有時間表，依託少量無需維持上市地位的

國有控股上市公司平台實施省屬優質資產

「借殼上市」操作，面臨一個較好時機。這

也是在較短時間內提升山東省國資證券化率

的現實路徑。

阿里與山東省簽戰略合作
香港文匯報訊（實習記者秦帥山東報道）日前，
阿里巴巴集團董事局主席馬雲率團隊現身濟南，同山
東省政府在山東大廈正式簽署戰略合作協議。
據悉，雙方將在跨境電子商務、農村電子商務、互
聯網金融、商貿物流、雲計算和大數據等領域展開
深入合作，為山東的百姓生活提供更加便利的服
務。

電子商務助農產品走出去

農村電子商務是此次雙方合作的重點之一。馬雲表
示，希望通過電子商務的力量，幫助山東特色農產品
走向全國和世界。
根據協議，雙方將積極推動阿里巴巴「千縣萬村」

農村電商項目在山東省的落地、試點和推廣，支持試
點縣電子商務綜合服務中心和村級服務站的建設，幫
助農民通過電商平台享受到豐富、便捷的商品與服
務，促進鄉村農產品和鄉村旅遊產品網上銷售。至
2017年，山東省計劃有100家縣市區與阿里開展合

作，基本覆蓋全省涉農縣（市區），用三年左右時
間，達到全面推進農村電商發展的新格局。
據了解，山東是阿里巴巴農村戰略重點省份，目前
「村淘」已覆蓋山東12個縣360個村。擁有500多家
淘寶網店的山東省博興縣灣頭村更是全國聞名的「淘
寶村」。
2014年，山東特產的海參、櫻桃、蘋果等都是阿里
平台上最暢銷的農產品，其中海參年銷額3.72億元，
佔大淘寶平台該品類的42.94%，排名第一。

■山東國資國企改革發展論壇。 本報山東傳真


