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港女為孤殘兒童找「爸媽」
棄優越生活豫做公益 十餘載堅守慈善初心

記者在洛陽市李樓鎮見到了蔡懿慧，她正帶領着另
一個香港慈善團體走進農村「寄養孩子」家庭中

探訪慰問。年過五旬的蔡懿慧在幾天的來回奔波中依然
精力充沛，而歲月似乎對她格外厚愛，與孩子們玩遊
戲、唱歌互動玩得不亦樂乎的她，被這些孩子們稱為
「蔡姐姐」。家訪中的每個孩子和寄養爸媽們對蔡姐姐
都特別熟悉，她也毫不吝嗇自己的熱情，給他們每個人
一個大大的擁抱。
出生於上世紀的香港、在高中期間就遠赴加拿大求學
的蔡懿慧，隨後又移居美國從事金融工作。蔡懿慧用一
口流利的普通話告訴記者，她很注重身、心、靈健康的
保護，深信有健康才能更好地幫助這些孩子們。「他們
的天真快樂，在不知不覺中讓我也一直保留了童心，每
天開心快樂，珍惜欣賞身邊的人就是保持青春的秘
訣。」

邀專家培訓 定期家訪跟進
1993年，在一次家庭聚會上，蔡懿慧和弟弟談到孤兒
問題，作為虔誠基督徒的他們決定用行動來幫助這些孩
子。2000年，姐弟倆先後放棄各自的事業回到香港，在
香港特區政府註冊成立主流夢工場基金會，蔡懿慧任主
席，蔡克穎任董事。恰在此時，內地民政部發文要求全
國各地的兒童福利機構試行孤殘兒童家庭寄養制度改

革。
2003年，考察完北京、上海、深圳等城市後，在朋友
推薦下，他們來到了洛陽市兒童福利院。雙方洽談後，
姐弟倆啟動了「再生父母．寄養計劃」，在洛陽市範圍
內給孤殘兒童找一個「爸爸」、一個「媽媽」，「每一
個孩子都有權利和機會在爸爸媽媽愛的包圍下成長，希
望給這些被遺棄的孩子新的盼望和燦爛的人生。」蔡懿
慧告訴記者，由於當時內地的收養程序都不太成熟，所
以就套用了國外的寄養概念。在各方支持下，寄養計劃
啟動了。
蔡懿慧介紹到，寄養計劃針對的都是殘疾兒童，所以
寄養的家庭最多只能有兩個寄養孩子，而且自己家的孩
子都已經長大，不需要家長繼續照顧；同時寄養家庭的

經濟狀況需要穩定，必須有一個家長有足夠時間照顧孩
子。慈善基金會每月給每個家庭300元人民幣補助，並
定期家訪；還會定期邀請國外專業人士對寄養家庭的家
長們進行專業培訓，以求讓孩子們有一個懂得配合他們
特殊需要的生活環境。

靠才藝募捐 解決運營資金
任何一項慈善工作，除了人們的愛心外，最離不開的
就是金錢。「我和弟弟也是分工明確的，我負責賺錢，
是這個團的財務大臣，弟弟負責花錢，管理孩子們的生
活。」蔡懿慧笑着說，她用演唱會和演講去募捐，弟弟
則是將全家移居到洛陽市洛寧縣福利院，全身心投入到
照顧孩子的工作中去。

「應該看到每一個人的長處在哪裡，然後發揮這些長
處，我比較擅長外交及演藝，所以借才藝一用，我們對
下一代也是這樣培育及加以鼓勵的。」蔡懿慧稱，他們
在福利院中設定了三個重點。
第一，是建立孩子的品格，能決定一個人在社會上的

貢獻；第二，在孩子的學業上作提升及鼓勵，讓他們重
拾丟失的信心；第三，是培育他們的創意，相信每一個
人尤其是孩子內心的創作力，無論是文字、畫畫、音
樂、舞蹈、手工等，將這些創作力盡情發揮，得到正面
的肯定而建立自信。蔡懿慧常教導孩子們：「社會的棟
樑不一定是懂得賺錢或功成名就的，而是一個會尊重自
己和別人、並以愛的行動不間斷地正面推動身邊人進步
的人。」

「我不是在做慈善，只是把我自己感受到

的那份愛，用具體的方法讓別人明白和體

驗」，現年55歲的港人蔡懿慧如此評價自己

15年來的慈善路。2000年，已經移民美國

20年的蔡懿慧放棄自己的金融工作和舒適的

生活，和移居加拿大十多年從事地產業的弟

弟蔡克穎回到香港註冊基金會，開啟救助孤

殘兒童之路。2003年，輾轉各地考察後，蔡

懿慧姐弟倆將目光放於河南省洛陽市，在當

地啟動「再生父母之家庭寄養計劃」，為被

遺棄的孤殘兒童尋找「爸爸媽媽」，讓他們

感受家的溫暖。2012年又啟動「再生父母之

家庭棟樑計劃」，不僅要為孤兒安排家，還

給他們優越的教育機會。

■香港文匯報記者 金月展 洛陽報道

■蔡懿慧（前排左一）與孩子們合影留念。 李藝佳 攝

港青引「雲」存儲 京城開迷你倉

八旬母同參與 感受孩子進步
「當初辦寄養計劃，是為了讓更多人
加入，做善事其實是跟着心裡的信念
走。我媽媽雖然已80多歲，但幾乎每次
都跟我一起飛來探望這些孩子，教他們
做些小手工。」蔡懿慧告訴記者，或許
有人仍會懷疑他們的動機，但他們不想
做過多解釋也不會耿耿於懷，內心常存
平安喜樂才最重要。他們堅持下去的動
力就是孩子們的變化，尤其是一些殘疾
的兒童身上，即使有一點點的進步他們
都會非常感動。
「十幾年來，我們幫助的孩子雖然數
目不算多，二三百個，但我們不求
『量』，只求『質』，因為不管孤殘兒
童還是困境兒童，需要的不只是簡單的
物質支持，他們更需要內心的關懷和改
變。」
蔡懿慧稱他們不是單單在做慈善，而
是現實生活中的一種體驗，讓每個人的
燦爛人生和價值得到發揮。

重視環境衛生 傳達尊重理念
「洛陽這十幾年變化太大了，
2003年來的時候，看到整個城市只
是六層樓的高度，沒有洛陽新區，
但現在看到處都是高樓大廈，還有
城市衛生的變化也非常大。」自稱
適應能力很強的蔡懿慧稱，她特別
看重環境衛生。
「衛生是品德的一部分。個人的

衛生代表了對自己最基本的一份尊
重。你來我家裡看到良好的衛生，
乾淨的環境就代表着對你起碼的尊
重和保護。」
蔡懿慧稱由於常住在西方國家，

十幾年前從國外來到內地的時候，
很不適應這裡的衛生狀況，街邊到
處都是垃圾，不過她當時心中認定
了要做的事情非常有意義，這些都
是客觀因素，一切都會改變的。
所以在福利院中蔡懿慧也將衛生放在第一

位，做到一個國際性標準讓別人效仿，給那

些兒童更細緻的教育水平，從個人衛生開
始，學習到保護及尊重自己、保護及尊重身
邊的人，以至保護及尊重整體的環境。■蔡懿慧鼓勵孩子們參與互動。 李藝佳 攝

■乾淨整潔的手工室。 金月展 攝

香港文匯報訊（記者 田一涵 北京報道）迷你倉在香港
早已司空見慣，在北京卻方興未艾。去年，一群香港青年
看準商機，在北京朝陽區CBD商務區成立北京新海匯倉儲
有限公司，在開設國貿店之後，十里河店於日前開業運
營。CBD迷你倉創始人曹肇棆在接受本報採訪時表示，私
人倉儲市場在內地尚為萌芽狀態，潛力巨大。而且他還讚
賞北京市民眾對新生事物有良好的嘗試和接受心態，這也
是支持他引進國外最新實物版「雲」存儲服務的動力。

解決電商存貨難題
針對迷你倉行業的前景，曹肇棆指出，「品質生活，源
自空間」這是CBD迷你倉的產品理念，也是目前大多數家
庭的潛在需求，特別是一線城市房價居高不下，為了幫助
普通民眾解決住房問題，小戶型的建造是大城市房地產行
業的趨勢。購買面積較小的住房，大量閒置物品無處存
放，這一現象將會促使迷你倉行業的發展。他同時指出，
迷你倉在內地的另一商機是個體電商。經營網店成本低，
內地很多人會在家中經營網店，但貨物存放是首要問題，
而迷你倉可以釋放這部分人群的生活空間，從而提高其生
活品質。
在美國，迷你倉的市場達到270億元美金的年產值，內
地迷你倉市場與美國看齊只是時間問題。曹肇棆說：「我
們根據國外的數據嘗試做了模擬，在內地，單北上廣深加
上幾個重點省會城市，迷你倉就可以達到上千億元（人民
幣，下同）的市場。」關於選擇北京作為自己創業地點的
原因，他說，首先，北京的人口基數大，存在眾多潛在客

戶；其次，北京民眾對新生事物有良好的嘗試和接受心態；
再次，這裡私人存儲的市場並未成型，競爭相對較小。

首創無人化智能店
而在曹肇棆眼中，他所指的機遇不單純是倉儲需要崛起

的機遇，而是要藉助移動互聯網和智能硬件高速發展的機
遇來優化整個行業目前的運營模式。位於十里河的新店，
面積只有100多平方米，CBD迷你倉在那裡打造了全球第
一家無人化智能迷你倉。和目前其他迷你倉不同的是，十
里河店的用戶不需要攜帶鑰匙和門禁卡，只需要通過手機
微信便可以輕鬆完成在線選倉、在線支付和開鎖。他說，
CBD迷你倉要給用戶提供一種「全程移動互聯網體驗」的
新一代自助倉儲服務。
除了使用「互聯網+」概念對迷你倉行業進行革新外，

曹肇棆還把國外最新的私人存儲服務引進北京。這種新式
存儲消費體驗也被稱為實物版「雲」存儲。今年年中，以
線下迷你倉的硬件設施為基礎，整合互聯網蓬勃發展帶來
的機遇，CBD迷你倉推出「儲物樂」這款主打O2O市場
的新產品。儲物樂的用戶只需要通過手機APP進行下單，
特製的「遙控儲物箱」便會送到用戶家中。需要存儲的物
品放入儲物箱後，配送人員便會上門取走儲物箱並存到指
定存儲站，用戶需要箱子時又可以送回去，無需用戶親自
去取。針對儲物樂的前景，曹肇棆表示充滿信心，「上門
物品寄存看似是一種新型產業，但其實存儲是人類衣食住
行的一種細分剛性需求。以前存儲需求是通過人情解決，
我們做的事情是把該需求商品化」。

■■曹肇棆與他的創業團隊曹肇棆與他的創業團隊。。
本報北京傳真本報北京傳真

◀智能迷你倉不需要用戶攜帶鑰
匙和門禁卡。 本報北京傳真


