
來自浙江蘭溪的倪祥新由於家庭貧
困，讀高中時就開始做兼職掙錢。「填
報高考志願時，我很彷徨，是外出打工
掙錢還是借錢上大學，幸好最終選擇來
義烏上大學。」倪祥新抱着創業賺錢的
想法選擇了義烏工商學院，進校後他也
順利地開起了網店。
然而創業並非想像的那麼容易。創業

之初，倪祥新賣過很多產品，只要周圍
的學長和同學哪些產品好賣，他也就跟
着賣這些產品。但是經過一段時間的實
踐，倪祥新發現這種跟風的做法根本行
不通，於是他跑到義烏小
商品城裡尋找產品，最終
發現了襪套、鞋套等系列
產品。

創業資金靠生活費
有了合適的產品卻又遇

到更大的難題——資金。
「我遇到的最大困難是資
金問題，因為我的創業資
金就是生活費。曾經有段
時間因為進貨，我連吃飯

的錢都沒有，但我不想向父母要錢，因
為家裡實在太窮。」倪祥新說，後來，
父母得知他在學校裡天天吃饅頭，就東
挪西借給他送來2,000元。「當時，我眼
淚奪眶而出，暗下決心一定要好好創
業，讓家人生活得好一點。」

大二時已補貼家用
憑着一股闖勁，倪祥新的網店生意日

益紅火。大二時，他不僅能自己交學
費，還有多餘的錢補貼家用。大三時，
他轉戰阿里巴巴批發平台，生意又有了

新起色。目前，已
經走出校門近1年
的倪祥新，除了在
阿里巴巴電商平台
經營店舖外，還同
時經營一家雙皇
冠店舖和三家速賣
通店舖，並僱傭了2
位合夥人，幾家網
店的年總銷售額超
300 萬元，年利潤
達30多萬元。

義烏工商職業技術學院前身是創辦於
1993 年的杭州大學義烏分校，佔地
1,000餘畝，目前有中外學生約9,600
人。該校下設經濟管理分院、外語外貿
分院、創業學院等6個分院29個專業，
學校緊密依托義烏市場優勢，打破常
規，開設了電子商務創業班、敦煌班、
ebay班，為學生開展創業活動搭建實踐
平台。

近2000在校學生投身創業
據不完全統計，目前95%的在校生有

過勤工助學的經歷，年收入2,800餘萬
元人民幣(下同)，1,800餘名在校生投身
創業實踐活動，年收入3,500餘萬元，
帶動就業人數1,000多人，有的在校生
已成為百萬富翁。畢業生初次就業率連

年保持在98%以上，創業率連年
居全國高校前列。因在網商培訓與教學
方面取得突出成效，學院獲得「全球最
佳網商搖籃」稱號，並被省政府確定為
「創業型大學」試點院校。同時，該校
還聯手全國「網店第一村」義烏市青岩
劉村打造創業實驗室，開創高校與地方
人才聯合培養的新模式。

義烏工商學院話 你知
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儘管義烏工商職業技術學院的學生創客風起雲
湧，但自從2009年該學院率先在全國高校中開設電
子商務創業班開始，圍繞該「淘寶班」的爭議就一
直沒有停過。肯定的聲音說，它培養了學生的實際
生存能力，有的學生畢業後就成了百萬富翁，還能
為社會創造就業崗位；但同時，有質疑的聲音說，
感覺就是一個淘寶培訓班，它忽視了對學生文化素
養的培養。
曾有網友發帖稱，在校3年，不少學生上課在接
單，下課了跑市場找貨源，上課的時間少得可憐，
文化專業知識增加少之又少，沒有專業基礎，沒有
知識結構，感覺就是參加了一個淘寶培訓班。「面
對即將跨入社會，他們能做甚麼呢？」

恐助長學生拜金主義
同時，僅僅用薪水、創業業績來衡量成績，可能

給學生的價值觀造成暗示，恐怕會助長拜金主義。
還有網友表示，以前淘寶競爭沒那麼激烈，還可

以作為謀生的手段，「如今要想在淘寶上新開店，
活下去都很難很難」。現實已如該網友所言，隨
網店越開越多，大型電商不斷鯨吞小電商的生存
空間；傳統線下企業的不斷觸網，也在與小電商爭
奪客源；加上人員費用的增加，快遞費的漲價，網
絡推廣費用的不斷上漲……網店競爭越來越加劇。

學院撐教育因材施教
即便如此，有分析則認為，「淘寶班」學生的經

營優勢和創業經歷，是普通學生根本沒法對比的，
「失業大學生很多，但絕不會是你們」。
「我認為每個學生的特點都不一樣，興趣願望、

知識基礎、學習能力不一樣。教育要因材施教，但是現在做得
不夠。我們總是在想高職院校要變本科，本科要變清華北
大，實際上不同的學校有不同的使命，培養學生的目標是不一
樣的，評價的標準也是不一樣的。」義烏工商學院常務副院長
賈少華說。
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與內地高校相比，義烏工商學院無論是辦學層
次還是規模均不值一提，但其學生利用互聯網的
創業形式和成功率卻獨樹一幟，尤其在該校創業
學院，所有的學生一入學就開淘寶、速賣通等網
店，課堂上允許學生接訂單，網店業績可以代替
學分。
今年即將畢業的藍昌慧說，3年前當他第一次踏

入校門時，就被校園裡散發的創業氣息所感染。「進
校後，我發現身邊所有人都在開網店或從事與此相
關的行業，而留給我的機會也很多，可以當學長的
夥計幫他打理店舖，也可以送快遞。總之，這裡就
有一種無形的氣氛推動你去創業。」

進校後跟學長送快遞
他進校後沒多久就跟學長一邊送快遞，一邊

學習開網店。在一個學期裡，他不僅基本掌握了
開網店的技能，而且送快遞也讓他賺了近5,000
元。大一第二學期，已經掌握一定技能的他便開
了一個速賣通網店。

學院鼓勵學生做生意
與藍昌慧相似，仍就讀或已畢業的該校學生楊

冬官、陳世希、石豪傑及有「創業花木蘭」之
稱的馬吉玲，他們都熱衷於互聯網創業，並喜歡

「大學生，小老闆」這個稱呼。馬吉玲說，她是從該校國
際貿易專業轉入創業學院的，這個學院最大的特色是鼓勵
學生做生意，不僅所有學科與創業相關，而且有創業導師
和創業成功的學
長。
據統計， 7 年

來，從該校創業學
院走出去的800多
位學生，50%以上
都是電商老闆。義
烏工商學院創業學
院院長朱華兵還透
露，以前學生們僅
僅衝向淘寶、天
貓、速賣通等電商
平台，現在學生們
開始嘗試活動策
劃、美工、網絡推
廣、攝影、模特等
領域，設立自己的
工作室。
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邱凱旋，義烏工商學院創業學院12E創電商3班
學生，2012年來自江西上饒的他抱着創業的念

頭，報考了義烏工商學院。入學第3天，他就開出淘
寶網店，先後賣過圍巾、帽子、口罩、打底褲等諸
多冬季服飾用品。「凡是別人賣得好的，我都嘗試
過，但經營情況一直不太理想。」邱凱旋說，當時
以為只要是熱銷的東西就不愁賺不到錢，何況自己
賣的商品品種繁多，覺得總會有一款能成為搶手
貨，沒想到忙碌了大半年，收穫的卻是一個爛攤
子。

跟風賣搶手貨失敗告終
「積了一大堆尾貨，虧損8,000多元錢，不僅把一

個學期的生活費賠了進去，還欠下幾千元錢。」邱
凱旋透露，在剛開始創業的半年時間裡，他先後賣
過30多種產品，可是均以失敗告終。為了處理積壓
的尾貨，他開始轉戰夜市。由於同質化競爭激烈，

甩賣這些庫存尾貨
並不容易，每
天吃好晚飯就

直奔義烏夜市。
幸運的是，邱凱旋在擺夜攤時抓住了一個商機，

「有一次，幾個顧客問我在哪裡可以買到汽車掛
件，在夜市逛了一圈也沒找到。」說者無心，聽者
有意，他頓覺眼前一亮，「我為何不去賣汽車掛件
呢，汽車裝飾品不就是一個很好的市場嗎？」
「當時我就對那幾個顧客說，我有汽車裝飾品，

請他們明晚過來選購。」第二天，邱凱旋直奔國際
商貿城看汽車掛件。「我以60元的價格拿了20

個。」當天晚上，他拿汽車掛件去夜市，沒多久
就以90元的價格賣了7個。

網售汽車裝飾品獲成功
有此經歷之後，他便將淘寶店舖上原來的產品全

部下架，推出以汽車掛件為主打的系列產品。由於
產品精美、質量好，店舖短期內就吸引了大量的人
氣，生意很快紅火起來。
半年後，邱凱旋不僅積累了幾十萬元的資本，而

且還對汽車飾品行業有了深入了解。大二暑假，他
留在義烏開始着手入駐天貓商城的準備。開學後，
他註冊了公司，僱了6名員工，並組建了「閣下車
品」天貓商城旗艦店的團隊。目前，邱凱旋的天貓
商城網店每月銷售超10萬元，月利潤3、4萬元。

校方：網店創業適合大學生
事實上，在義烏工商學院與邱凱旋一樣借助互聯

網成功創業的學生比比皆是，據統計，去年義烏工
商學院創業學院畢業學生中創業率達100%，創業的
學生中收入最高者年收入超100萬元。義烏工商學院
常務副院長賈少華表示，電子商務創業門檻低、風
險小，很適合在校大學生創業。「以我們學校的經
驗證明，每一個大學生都可以通過在互聯網上創業
解決就業問題。而且網店創業無門檻、零資本起
步，也是最適合大學生創業的途徑。」

有統計顯示，內地高校中約有80%的大學生
有創業意願，但受到資金、場地、市場、人脈

等因素的影響，大學生創業成功率僅為2.4%。不過，浙江義烏的
大學生卻在「互聯網+」背景下，成功打破了大學生創業成功率低

的「魔咒」。據義烏工商學院副院長賈少華透露，義烏工商職業技術學院
8,000多名在校生中，有1,800餘名學生從事電子商務創業，這其中不僅有大批的學生

「騎自行車進校，開轎車畢業」，甚至還誕生了身價超100萬元(人民幣，下同)的網店
老闆。 ■香港文匯報記者白林淼義烏報道

互聯網+
之學生創業篇
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