
「惠理作為一家香港本地的基金公司，處在一個很特
別的位置。很多跨境的金融政策都首先在香港試行，比
如RQFII等等。每次有新政策的推出，我們都會積極參
與，利用政策紅利，大力發展跨境業務。而在這一點
上，我們相比起有意在海外發展的內地基金公司，以及
希望打進內地，卻又擔心政策不透明的外資基金公司來
說都具有優勢。」
謝偉明親自籌劃成立並且領導專責內地業務的銷售團
隊。如今惠理在北京及上海這兩個重要的城巿已設有辦

事處，一共有5名全職的銷售人員駐足國內。2014年中
國業務已佔據集團銷售的13%，增長理想。惠理也積極
向內地的基金公司學習，以多了解內地本土文化，「我
們團隊都可以講流利的普通話，因此在很多內地客戶看
來，我們和國內的基金公司文化相若，有利於業務上的
聯繫及日常交流。」
去年11月滬港通甫開通，惠理便是第一批參與的基

金公司，也是市場上最活躍的機構投資者之一。他們同
時也期待未來深港通以及基金互認的實施，希望有更為
開放、正面政策的出台，擴大互通的投資渠道，讓更多
有興趣的投資者參與其中，讓整個大中華市場更加蓬勃
興旺。

尋求與更多機構更深入合作
謝偉明希望，未來在內地建立更多業務與機構投資者

合作。現在惠理正與中國工商銀行在A股投資、海外投
資、QDII等方面進行合作，雙方互為對方的最大投資
顧問以及最大客戶之一。而在繼續深化零售、私人銀行
板塊之外，惠理還在積極尋求與保險公司合作，以期幫
助他們優化投資產品的回報。
「內地很多保險公司，都面臨着利率下調，人民幣貶

值帶來的壓力，如果達不到投資水平，就會虧錢。面臨
這種情況，一般有兩個選擇：第一，將資產管理從債券
投資轉向更大的組合，滿足更多的回報需求，但在這個
過程中需要成立自己的投資團隊，花費大量的時間和精
力，當中亦有不少失敗的例子；第二，就是委任專業的
投資經理管理資產。據我們了解，國內的保險公司已開
始物色外資基金公司託管資產，我們也希望成為他們的
選擇。」
對於未來的發展目標，隨着中國業務持續的增長，謝

偉明希望今年的銷售額可以進一步調升至30%。與此同
時，他們也在招兵買馬，希望今年將前線銷售人員人數
翻一番。「對於外資來說，我們應該是在業務層面投放
專才最多的資產管理公司，這也代表了我們在大中華地
區未來的部署重點所在。」
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關注內地關注內地 銳意創新銳意創新 放眼大中華放眼大中華
謝偉明於2011年出任惠理集團行政總裁，

在不同層面的業務當中，他決意把惠理帶入

中國大陸，發展內地業務。三年過去，謝偉

明認為如今看來，這一決定非常正確。

■惠理集團行政總裁謝偉明表示，惠理作為植根香港
的基金公司，在發展內地資產管理業務方面具有獨特
優勢。

內地於1993年試辦小額信貸以來，已
有20多年歷史，經歷從國際捐助、政府
補貼支持到商業化運作的過程。在大銀
行提供的下崗失業擔保貸款、助學貸款
和扶貧貸款，農村信用社的小額貸款，
以及非政府小額信貸組織之外，很多外
資公司也在從事小額貸款業務，而惠理
也是其中的參與者之一。
惠理於成都設立惠信小貸，並且於

2011年底獲得牌照，於2012年開展業
務，主要為中小企及個人提供私人貸款
及小額貸款，過往兩年業務錄得快速增
長。

金融創新新興力量
從2008年《關於小額貸款公司的試點

指導意見》的出台，再到2010年之後的
各路資本殺入，小額貸款在豐富金融信
貸市場層次和產品方面，已經成為創新
金融的一支新興力量。在實踐中，小貸
公司可以為小微企業量身定造新產品。
同時，作為民營金融的骨幹力量，小貸
公司繼續在利率市場化上先行先試，其
積極作用不可低估。
未來，面向內地私人貸款及小額信貸

強勁的需求，以及中國信貸市場自由化
的趨勢，惠信小貸也有潛力成為國內一
家具領導地位的私人貸款公司。
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