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成立於1997年的博達浩華，創辦人及總裁張力仁是
財經傳媒出身，對本地企業、股市運作有透徹認

識；在他帶領下，博達浩華的公關團隊18年來扎根香
港、面向世界，自成立以來共為超過250家中外企業在
香港上市提供優質的財經公關及國際路演服務，2009年
至2014年6年共完成IPO（新股上市）項目120多個，
佔香港IPO市場的25%，持續保持領先地位；IPO長期
服務續約率更持續超過80%；近三年來，香港企業IPO
項目中近三成由博達浩華協調完成，自2010年12 月與
歐洲最大、全球領先的公關傳訊及廣告集團Havas組成
「博達浩華國際財經傳訊集團」(Porda Havas)，於北
京、上海及深圳設有分公司，是目前香港新股上市財經
公關市場份額領先的全方位專業財經服務供應商。

一站式多元化服務
「經過十八年的發展，公司客戶主要來自中央企業、
國營企業、民營企業、紅籌股、A+H股等，目前業務已
經不單純是新股上市，憑藉集團大股東Havas本身是歐
洲的上市公司，公司合併後善用國際化金融財經網絡優
勢，為客戶提供跨地域的一站式專業服務，網路覆蓋大
中華地區，為中國企業拓展國際市場，特別是在歐美以
至世界其他地區尋找適合的投資及發展機會，成為中國
企業走向國際的橋樑。」張力仁表示，Havas在全球175
個國家擁有分支機構，完全能滿足客戶們對國際市場不
同項目的發展，當中為客戶篩選出適合公司接洽成為合
作伙伴；自2011年以來，博達浩華除進一步鞏固及發展
其本身業務如：上市傳訊、投資者關係、國際路演、企
業傳訊、大型活動統籌、危機處理及品牌建立等範疇，
至今已協助逾120間香港和內地企業上市。
市場競爭激烈，發展專業而盡責的財經公關必須具備

有效及時、準確地傳遞企業訊息，促進投資者及傳媒對
企業核心優勢及發展前景的認知度，以提升企業在國際
資本市場的價值定位；博達浩華現旗下設有五間專業公
司，分別為博達國際（財經）公關有限公司、博灝國際
路演有限公司、博睿國際策略顧問有限公司、博駿經印
刷有限公司和博達國際財經公關（中國）有限公司。在
張力仁看來，集團旗下每家公司在業界均獨當一面。
「我們建基於香港，在資訊和科技等各方面條件都比內
地有較佳的基礎，我們憑藉廣泛的國際國內投資者網
路、嚴謹的專業知識、豐富的案例經驗，以及對客戶業
務的充分了解，為客戶度身訂製投資者關係管理服務內
容，通過及時有效的溝通，促進投資者對企業的了解，
提高投資者對企業的認同度和忠誠度，進而實現企業價
值最大化，我們的角色，就是成為中國企業走向世界的
橋樑，這是我們公司未來的最大價值及使命。」張力仁
如是說。

協助內企向海外「走出去」
隨着中國經濟的發展及資本市場的擴大，內地市場的
宣傳推廣變得愈發重要。除香港客戶外，博達浩華更幫
助過不少內地企業，包括民營企業和國營企業，向海外
投資者推廣業務，因此博達國際財經公關（中國）有限
公司就在這個背景下於2005年成立，憑藉遍佈全國的媒
體網路和市場訊息搜索能力，及時將客戶的投資優勢及
企業發展消息有效地傳遞給內地的投資者。
「今年中國經濟將平穩發展，內地股市在經過十年的
低潮，將進入一個新的發展時期及呈現利好的勢頭，國
家進一步開放民企在香港上市等，加上『滬港通』等投
資渠道開通；適逢今年全球經濟正在復甦，美國股市節
節上升，金融投資環境將向健康，總結這些因素都驅使
香港金融市場比2014年的更好趨勢。」張力仁分析指，
現時眾多實力雄厚的中國國企、民企積極在境外尋找投
資機會，但當中部分企業對海外市場併購和收購，缺乏
常識經驗及網絡平台，故此具備國際視野及脈絡的財經
公關，可協助這些中國企業在「走出去」過程中少走彎
路。「在國外，專業的財經公關除了在IPO中起到關鍵
作用，在企業今後的增發、併購、收購等業務中都不可

或缺。中國企業要成功『走出去』，需多參考國際市場
的營運方式，並由有國際經驗的專業人員從中協調溝
通，幫助他們打開局面。」為融入全球市場，張力仁每
年均會參加國際交流會，與世界各地同業討論商機、業
務開發、新媒體的運用等議題，從中掌握業內最新發展
及策略，令業務發展更上一層樓。
年前，博達浩華成為區內首家入駐的境外大型公關集

團進駐上海自貿試驗區，儘管博達浩華在北京、上海、
深圳均有辦事處，但張力仁看好自貿試驗區未來的商
機，「期望依托自貿試驗區的獨特尋覓商機，亦可邀請
中外著名企業家和國際併購專家出席高峰論壇，讓企業
家們多了解到海外併購知識，藉此增強海外市場和提高
知名度的技巧，排除障礙提高併購成功率。」

邁向國際化快速發展期
對香港財經公關業來說，邁向國際化是大趨勢，要發

展就要做到真正的國際化，博達浩華亦從中學習他們在
歐洲擴展版圖的做法，共為超過200家企業在香港上市
提供財經公關和推廣服務，涵蓋金融及服務業、消費及
零售行業、工業及製造行業、資源及新能源行業、房地
產及物業發展行業、基礎建設行業、醫藥行業、港口及
水務行業，為他們提供投資者關係、媒體宣傳以及危機
處理、市場定位、品牌設計等財經公關服務，深受好
評。
「目前很多企業也知道公關的重要性，我們善於協助

客戶確立形象定位與主要訊息，適時把握新聞焦點，創
造熱烈的市場氣氛，亦憑藉與傳媒的良好互動關係，幫
助樹立和維護良好的企業形象，增加公眾對公司的認識
及投資者的長期投資興趣，並及時妥善回應相關市場消
息。」博達浩華發展見證和經歷過去近二十年香港金融
市場的高低起跌，如1997年的金融風暴、2003年的沙士
疫情，以及2008年的金融海嘯及2014年香港「佔中」

事件等。張力仁指出，企業常常面臨外界及內部變動帶
來的挑戰和影響，危機預警和及時的危機應對策略成為
企業發展中的不可缺少的環節，故此當海外業務遇上風
波時，他們能協助管理層與當地政府、人物協商處理。
「最難能可貴的是，每當遇到跨國執行方案，由策略制
定階段至方案的具體執行，公司的本港員工都會與其他
國家團隊的員工共同商討對策及協同執行，做到真正的
國際性合作。」
面對行業的競爭挑戰，張力仁對集團充滿信心，指集
團在香港成功擔當中國及外國企業合作的平台。「以目
前掌握情況來計算，很多大型企業包拾國企和央企等將
繼續選擇來港上市，綜合市場上資源豐富，規模大的行
業，顯然更大的優勢，隨着網絡發展趨勢，其中醫藥、
科技、生物、消費品、環保、新能源、創意產業等市場
熱點，屬發展比較快又創新的亦有相當的優勢。」

「優質服務」為客戶增值
博達浩華於2014年成立「博駿財經印刷有限公司」，

負責為客戶前期策劃編製招股書、年報、公告、通函等
的財經服務，張力仁指，每年經手的IPO也有數十家，
承印服務大大為客戶增值，集團基於擁有固定客源，根
基穩固。
張力仁認為博達浩華現階段是一個快速發展期，他展

望未來表示期望追求成為首屈一指的全方位財經服務供
應商為目標，為國內外企業尋求跨界的國際間合作機
遇，協助及帶領中國內地企業「走出去」；「集團一直
的核心文化是凡事勤奮、永不放棄、誠懇服務的精神，
『優質服務』是公關公司的成功關鍵，集團主管級同事
均已任職超過十年；香港作為著名的國際金融中心前景
將樂觀，未來十年將更繁榮，就算遇到調整期也很短
暫，集團會繼續開拓國際企業業務市場領域，目標是兩
年後2017年公司成立20周年之時，搭建好專業而國際
化的財經平台，奠定清晰而成熟的發展模式。」張力仁
強調，未來財經公關行業將持續發展，繼續為客戶提供
更專業、更多元化的新股宣傳推介及企業市值管理服
務。

■博達浩華員工們透過參與各類活動維繫團結及凝聚感情。

掌握海外網絡優勢 拓展國際市場服務

香港作為全球重要的金融中心之一，近年

屢獲世界各地企業作為招股上市的首選之地；秉承「建基

中華，放眼全球」理念的本港財經公關領先企業的博達浩華國際財經

傳訊集團（簡稱「博達浩華」），憑藉對國際資本市場的深刻洞察和準確把握，及對企業客戶潛能優勢的深

入發掘，通過出色的公關策略以及全球化的投資者及傳媒網路，銳意協助內地企業拓展國際市場。博達浩華在主席兼總裁張力仁的創辦及經營

下，集團繼與歐洲最大、全球領先的公關傳訊及廣告集團Havas合併後，在國際資本市場的資源及價值得以提升外，更積極為固有客戶增值，

奠定清晰成熟的發展模式，以搭建跨地域一站式財經傳訊服務。 香港文匯報記者 陳濤

重視員工創意培訓 體驗活動凝聚感情

博達浩華國際財經傳訊集團

■博達浩華公關團隊負責策劃綠業製藥集團香港上市
項目。

■博達浩華公關團隊負責策劃都市麗人（中國）控股
有限公司在香港上市項目。

■博達浩華公關團隊負責策劃飛魚科技國際有限公司
在香港上市項目。

卓著的業績不僅讓博達浩華獲得穩健及可持續發展
的基礎，其專業服務及行業地位亦贏得承接國際市場
的認可。去年是中法建交50周年之際，法中委員會
發起「科技法蘭西」系列活動，推廣法國科技與創
新，促進中法兩國企業在科技領域的雙邊合作。
博達浩華全程參與協助在巴黎的中法委員會聯繫
及組織當地傳媒，邀請中央電視台、新華社、中新
社、中國日報、搜狐財經等50餘家具影響力媒體參
與活動啟動儀式，暨科技法蘭西新聞發佈會，悉心
安排媒體對與會嘉賓和贊助企業的管理層進行採
訪，包括法國駐華大使白林女士、法中委員會主席
趙國華，以及施耐德電氣、阿爾斯通、東風標緻和
達索系統等企業的參會管理層；成功突出法國在科
技與創新領域所取得的卓越成就，探討中法兩國在
城市可持續發展、能源、交通、工業、醫療衛生和
食品及農業等經濟領域的合作空間。
在博達浩華團隊的不懈努力下，「科技法蘭西」
活動成功引起了中國主流媒體和公眾的廣泛興趣和
關注，在新聞發佈會舉辦後的一周內監測到近一百
篇正面積極的媒體報道，促使法國科技和創新獲得
了廣泛的認知，於2014年下半年舉辦的法國創新技
術展示周和中法團隊合作創新獎等活動也得以推
廣。

國際市場認可地位
協助中外企業合作
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事實上，博達浩華非常重視對所有員工的培訓，除
每兩星期舉行全體員工培訓外，更安排高層人員到國
外院校進行專業訓練；公司又定期邀請律師、傳媒工
作者等專業人士，向員工們講解法規知識及資本市場
的最新情況與走勢，讓員工們更能洞悉行業商機。此
外，公司還有針對創意的培訓，透過一些案例分享，
讓員工們發掘具創意性的行業策略。張力仁作為開拓
者，也非常懂得欣賞並體恤員工，堅持把員工當成事
業的夥伴，因此他能激發團隊才能及合作精神，並能
培養員工積極向上的奮鬥心，共同為取得豐碩成果而
努力。
在張力仁看來，博達浩華可說是一個大家庭，每位

員工態度熱誠、肯搏苦幹、懷着共同信念的拚搏才能
取得今天的成就；集團透過各類活動維繫公司的團結
及凝聚感情，其中於2014年8月，博達浩華員工們秉

承着熱愛自然，關愛社會的精神，與綠田園基金合
作，贊助基層家庭與公司員工一同到粉嶺綠田園基金
的有機教育農場，以體驗有
機耕作，並且學習焗製有機
麵包，通過與來自基層家
庭的小朋友們相處，這次
活動很成功也很有意義，
活動上氣氛熱鬧融洽，
通過這次活動令博達
浩華員工們有機會接
觸大自然，不會因為
家庭背景而錯過和自
然保持聯繫的權利，
亦加深了對有機生活
的了解。

■張力仁與中國北車董事長合照。

■博達浩華及張力仁近年分別榮獲多個行業獎項及榮
譽，包括「傑出財經公關大獎」、「香港董事學會成
員」、「香港投資者關係協會成員」及成為「商界展關
懷」機構等。

■博達浩華為客戶舉辦投資者推介會。


