
彭永華上世紀80年代在美國留學和經商共10年，從
事商業進口業務，儘管賺了一些錢，但是，他感

覺還是香港機會更多一些，於是在2001年回到香港。因
當時許多人都愛股票投資，他也加入該行列，而且回報
還不錯。因作中長線投資，他便有充裕的時間旅遊、度
假和打高爾夫球。後來他突然醒悟，感覺自己是在虛耗
光陰。
於是，他開始思索如何跨過深圳河進軍內地13億人的
市場。他知道，開廠並不現實，許多港企虧損或者利潤
低下，而開連鎖店卻成本高企。「當時內地淘寶、京東
等電商（電子商務）影響廣泛而深入，內地80後、90後
成網購主力，未來5年至10年，這些群體中的很多人將
成為中產，屆時，他們的購買力會相當驚人，將是巨大
的商機。」於是，他決定將歐洲高品質紅酒通過電商引
入內地。
坐言起行，彭永華2012年在深圳投資3,000萬港幣設立
歐傑酒業（深圳）有限公司，成立官網，並在天貓（綜合
性購物網站）設立網店，公司購買了價值數百萬的服務器
等設備，設有拍照、設計、營銷和客服等。

申證近一載 難度超預期
但作為一個對內地電商牌照和手續申請絲毫不懂的港
人，真正實施起來，難度仍遠遠超出了他的預期。單是
申請電商牌照，便耗費了彭永華近一年。他表示，他們
申請證件遇到許多難題，包括稅務、檢疫證、食品流通
證、ICP許可證……「所有證件加起來高達近20個。」
而這一申請過程十分漫長和艱難，也繞很多彎路。但他
信心堅定，「既然已經決心趕這趟『水』，就一個問題
一個問題地去解決。」

漫長「燒錢」期 港人多難忍
其中，ICP許可證是電商准入的重要證件，彭永華對
申請ICP許可證經歷的記憶尤為深刻，因為國家對境
外公司的審查特別嚴格。
最後，他提交了所有的證明，終於通過了審核，但
光是辦這個證就足足耗費了他9個月的時間，這期間不
能開業營運，但每月數萬的房租和大量的員工工資仍
需照常支付。他知道，如果不辦好證就開始做生意是
違法的，並自嘲道：「很多港人根本不能忍受一年不
能做生意『燒錢』的漫長等待。」

省中間環節 定親民價格
談到成功拓展內地電商業務，彭永華歸結於「物美價
廉」。他指，在許多國人眼中，歐洲紅酒是許多有錢人
的消費品，殊不知，這主要是以往傳統的紅酒銷售模式
導致的，其模式為酒莊至出口商、進口商、分銷商、零
售商，每個商家都要從中加收30%至50%價錢，這樣層

層下來紅酒的價格自然就抬高了。他們認為100元至200
元的葡萄酒才是好的，但其實根本不是這樣的。
他解釋稱，在國外，葡萄酒是一種非常大眾化的消費

品，幾十元就可以買到一支品質很好的葡萄酒。而他通
過電商便可省去中間許多環節費用，同一品牌紅酒成本
只有普通商店紅酒的四分之一，因此，便可讓消費者以
低價喝到西方高品質紅酒。
他們銷售的紅酒價格大多是6支裝共計50元至200元不
等。他強調，儘管紅酒價格低廉，但品質卻不低，他們
銷售的紅酒都是在法國和西班牙拿過食品金獎的，如西
班牙農博會金獎葡萄酒的麒傑，法國農博會獲獎的樂意
等。
2013年6月，彭永華的公司正式通過天貓和歐傑官網

銷售紅酒， 2013年6月至12月的下半年，他們銷售出30
個40英尺大小的貨櫃，而雙「11」光棍節、中秋和春節
佔他們銷售比例高達七成。雖然其主要消費者大多是
「散戶」，但也有企業來「團購」，有一個公司通過網
絡找到他們，單次下單量甚至達到500箱。

熱賣仍虧錢 希望在今年
儘管去年下半年就賣出了30個貨櫃的紅酒，但公司還
是處於虧本狀態，「電商的毛利比較低，紅酒的平均毛
利率也只有15%至20%。」彭永華透露，公司2012年和
2013年這兩年都在虧錢，今年因銷量大幅上升，預計今
年將可銷售100個貨櫃的紅酒，實現業務成倍的增長，並
可以賺些錢。

彭永華當市場「開荒牛」高質平價歐洲貨帶入神州

AA2 三港新聞 ■責任編輯：林立勝 ■版面設計：余天麟 2014年8月6日（星期三）

香港文匯報訊（記者李昌鴻、實習記者徐
惠平深圳報道）彭永華認為，80後員工更了
解網購市場，為此公司員工大多數是80後。
他坦言，在組建團隊時他面臨一大難題，

60後、70後的員工敬業勤奮，但是他們對網
購的理解不如80後。80後員工經驗難免不
足、不易管理又有傲氣，而他們的優勢是對
網購很熟悉。同時，因為文化背景的差異，
彭永華的管理方式也跟別人不同。有時候，
一些年輕員工不是很服從管理，但他也表示
理解，年輕人有年輕人的傲氣和優勢，這也
是一個適應和轉變的過程。
在談到未來會否開實體店時，彭永華稱，

自己會在電商這條路上一走到底。他認為，電
商吸引人的地方就在於其取代了傳統的銷售形
式，更加新鮮，符合潮流趨勢。

前海日前公布首批23名境外
高端人才和緊缺人才，其中有
17名是港籍人士，佔逾七成。

根據規定，經深圳前海管理局認定的境外高端
人才和緊缺人才，可享受工資薪金個稅15%的
優惠政策，由深圳市政府給予財政補貼。首批認
定的人才中獲得的個稅補貼從數千元到一百多萬
元不等，其中超過5萬元的就有13名。

兩地人才資格互認
前海管理局人力資源處負責人表示，年底
前將啟動境外高端人才和緊缺人才預報工
作，同時優化申報程序，為2014年度人才認

定提前做好準備。隨着前海企業井噴式入
駐，今後會有更多的境外人士被認定為前海
境外高端人才和緊缺人才並獲得補貼。
據了解，因為香港和內地有關經濟法律

法規存在一定差異，兩地人才資格互認有
一定難度。在深港兩地努力下，截至目前，
已有註冊會計師、註冊稅務師等10多類擁有
香港職業資格的專業人士可在前海執業，為
港人港資企業服務。今年6月下旬，就有18
名香港註冊稅務師通過在前海的執業資格考
核測試，可在內地執業。

■香港文匯報記者李望賢、
實習記者黎柳茜深圳報道

港人北上深圳經常搭乘
的地鐵1號線和2號線，全
線站台及列車內近日已全

面開通Wi-Fi，港人如需享用「免費Wi-Fi
大餐」，首先要上網後下載App，並通過
玩遊戲來獲得可終身使用的「登入碼」。
目前深圳地鐵已開放逾 8 萬個「登入
碼」，預計到 9月底將全面開放「登入
碼」數量，連接福田口岸的地鐵4號線則
計劃在8月底開通列車及站內Wi-Fi覆蓋。

一次驗證 終生連入
為實現乘客「一次驗證，終生連入」的
便捷聯機方式，深圳地鐵Wi-Fi綁定了一款
名為「花生」的App，港人在進入地鐵網
絡覆蓋範圍後，首先開啟手機Wi-Fi功能，
搜索並連接「myWi-Fi」，打開任意一個手

機瀏覽器，在網頁界面上下載「花生」
App（毋須流量）。該款「花生」App目前
只能在地鐵內的「myWi-Fi」下載，暫不支
持在Apps Store、豌豆莢等應用軟件下載。
港人下載完該App後並不能立刻上網，

想要免費使用 Wi-Fi，則必須搶到「花
生」App的專屬花生碼（登入碼），在獲
取這串用於驗證的密碼後，乘客才可真正
使用免費Wi-Fi。獲得花生碼的途徑有 3
種，即打開「花生」App 後點擊「搶花
生」進入遊戲、關注「花生公社」微信及
微博、下載「花生鎖屏」軟件。順利完成
所有驗證程序及使用後，該手機號將和登
入碼綁定，無論何時乘坐地鐵均可自動上
網，可終生使用。

■香港文匯報記者郭若溪、
實習記者徐惠平深圳報道

香港文匯報訊（記者 李昌鴻、實習記者
徐惠平 深圳報道）為了證明公司出售的紅酒
是真正的歐洲原產，而非像其他同行在中國
灌裝，彭永華花許多精力和成本將這些紅酒
原產地證書、金獎證書、ISO9001認證等展
示給消費者，尤其是內地同行很少有申請的
ISO9001認證。為了讓消費者相信，歐傑還
特別標明公司是正規的港資公司，許多內地
消費者仍相信香港公司產品的品質和規範經
營，從而可以增強消費者對公司產品的信
任。他強調，「公司這麼嚴格要求自己，不
僅是想獲得消費者的信任，也想讓他們放心
飲用自己的紅酒。」

寧願多交稅 堅持寄發票
除了這些，公司還堅持給每位客戶寄送發

票，這是內地許多紅酒電商所不願做的，因
為這樣必須多交稅，避稅便可降低成本增加
收入，但歐傑卻堅持給每位客戶寄發票。上
述種種舉措得到了內地更多客戶的信任和青
睞。
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異地創業從來不是一件容易的事異地創業從來不是一件容易的事。。歐傑酒業首席執行官歐傑酒業首席執行官、、港人彭港人彭

永華永華20122012年毅然投資數千萬元於深圳拓展紅酒市場年毅然投資數千萬元於深圳拓展紅酒市場，，看重內地快速看重內地快速

增長的巨大消費市場商機增長的巨大消費市場商機。。兩年多來兩年多來，，他克服重重困難他克服重重困難，，利用互聯網銷售的低利用互聯網銷售的低

成本營銷優勢成本營銷優勢，，成功將高品質低價格的歐洲紅酒帶給內地消費者成功將高品質低價格的歐洲紅酒帶給內地消費者，，今年銷售額今年銷售額

更倍增更倍增。。面對這個面對這個1313億人的大市場億人的大市場，，彭永華雄心勃勃彭永華雄心勃勃，，還計劃引資擴展乾果等還計劃引資擴展乾果等

相關多元化業務相關多元化業務。。 ■■香港文匯報記者香港文匯報記者李昌鴻李昌鴻、、實習記者實習記者徐惠平徐惠平深圳報道深圳報道

上網「搶花生」深地鐵Wi-Fi免費
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標明正規港資
增強顧客信心

電商方式新穎
聘80後更佳

彭永華表示，他們公司的紅酒業
務開始賺錢後，他計劃拓展內地巨
大的與紅酒相關的乾果市場。不
過，由於資金限制，他擬融資數千

萬拓展乾果和啤酒等市場業務。

銷售「紅酒用水晶杯」
目前，除了紅酒外，歐傑還銷售紅酒

用的進口水晶杯，「一套6個才賣168
元，可以用一輩子。」彭永華拿着水晶
杯晃了幾下，他指自己的理想是想讓國
人享受在內地無法享受到高性價比的產
品和服務。他稱正在與朋友或基金公司
接洽，計劃引入資金擴大規模，不斷豐
富紅酒產品線，不僅賣紅酒，還賣進口
水晶杯、乾果、德國啤酒和法國礦泉水
等產品。
他非常看好紅酒這條產品線，預計下

一步將融資3,000萬，用於延伸紅酒產
品線。他還舉例稱：「安徽有一家賣乾
果的電商已經將生意做到了數十億之
大。」而法國的飲料和德國的啤酒也在
全球有名，且價格也不是很貴，他計劃
引入提供給內地消費者。

■記者 李昌鴻、
實習記者 徐惠平 深圳報道

■■彭永華指他的紅酒網上銷售業彭永華指他的紅酒網上銷售業
務務，，一年來增長逾一倍一年來增長逾一倍。。李昌鴻李昌鴻攝攝

■歐傑公司目前有50位員工，包括網絡營
銷、客服和設計等。 李昌鴻攝

■■彭永華表示彭永華表示，，誠信和高性價比是他的紅誠信和高性價比是他的紅
酒電商業務取得成功的關鍵酒電商業務取得成功的關鍵。。 李昌鴻李昌鴻攝攝
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■獲取「花生」登陸碼可享免
費Wi-Fi。 手機截圖
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