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香港文匯報訊（記者 羅珍、特約通訊
員 關文靜 深圳報道）27日在巴黎舉行
的法國電力公司（EDF）2013年度國際
同類機組安全業績挑戰賽頒獎儀式上，
中廣核所屬大亞灣核電運營公司再次摘
取「能力因子」和「核安全/自動停堆」
兩項第一名。

中廣核累得31項次第一
「能力因子」和「核安全/自動停堆」

是國際核電業界公認的最能體現核電安
全管理水平和電站運營業績的硬指標。
其中，「能力因子」用來衡量核電機組
的可用程度，是機組安全發電能力的一
項重要指標。「核安全/自動停堆」是反
映核電機組安全水平的重要指標。該指
標通過對參賽電站近3年的反應堆自動
停止運行次數進行統計並產生排名。
法國電力公司（EDF）國際同類機組

安全運行業績挑戰賽是目前世界核電領
域最權威的比賽之一。該比賽始於1999
年，參賽機組由來自法、中、韓、南非
等國的64台國際同類核電機組組成，主
要是評估參賽核電機組過去一年的安全
表現並從中挑選獲勝者和最佳運營方，
為其它核電機組持續改進和提高安全管
理水平提供借鑒。本次挑戰賽後，中廣
核大亞灣核電運營管理有限責任公司在
該挑戰賽中累計獲得31項次第一名。
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山西焦化行業洗牌重組
香港文匯報訊（記者 王寬應 太原報道）日

前，山西省經信委公佈首批焦化行業兼併重組
主體企業名單，包括山西焦煤、山西陽光焦
化、山西潞寶、潞安礦業、美錦能源等67家企
業擔綱兼併重組主體。通過兼併重組，達企業
數量大幅減少且產業集聚之成效。

減少企業數量集聚產業
據悉，山西已形成孝義、介休、洪洞、河津4
個千萬噸級焦化集聚區，古交、潞城、靈石、
交城等14個500萬噸級焦化集聚區。2013年，
面對市場需求不足，價格下降的不利局面，山
西焦化企業積極參與兼併重組，發揮規模效
應，全省焦炭行業實現銷售收入 1,326.08 億
元，同比減虧28.4%。同時，通過大力淘汰落
後產能等措施，焦化行業能耗和大氣污染物排
放水平明顯降低。
今年，山西將加大兼併重組工作協調力度，

探索跨地區利益共享機制，扎實推動焦化行業
企業兼併重組，力爭焦化前15位集聚區產能佔
比提高到70%以上。

安徽蓄電池協會成立
香港文匯報訊（記者 趙臣 合肥報道）安徽

省蓄電池行業協會28日在合肥正式成立。安徽
省聯統電源有限公司董事長張德中先生當選為
協會首任會長。
安徽蓄電池行業群體近年來發展迅速。但由

於蓄電池銷售從業門檻較低，加之產品同質
化，極易陷入價格戰的陷阱，導致行業很難維
持健康可持續發展。安徽省蓄電池協會的成
立，旨在發揮橋樑和紐帶的作用，引導和推動
安徽蓄電池行業的良性發展。

蘇寧商品經營總部執行副總
裁顧偉表示，蘇寧與HTC

一直保持着較好的合作關係，雙
方之所以簽訂3年500萬台的大
單，是建立在HTC良好的產品
力和蘇寧線上線下融合的O2O
優勢基礎之上；HTC中國區執
行副總裁鄭列亦對蘇寧線上線下
O2O模式的前景充滿信心，非
常願意將蘇寧作為HTC新品上
市優先選擇的重要渠道。

線上線下融合O2O優勢
根據雙方協議，蘇寧和HTC

將展開全方位的戰略合作。比
如，在渠道融合上，蘇寧將充分
發揮線上線下融合的O2O優
勢，在線下 1600 多家門店為
HTC提供品牌和產品的展示、
體驗、銷售和服務專區，在線上
蘇寧易購將HTC作為核心品
牌，利用蘇寧易購資源為HTC
商品進行展示；在新品研發上，
蘇寧將基於自身線上線下近1億
多會員的數據庫系統，聯合

HTC、通信服務運營商深入挖
掘和分析不同地域、不同類型用
戶的差異化需求，共同推出貼近
市場需求、具有良好用戶體驗的
手機產品和資費服務。
與此同時，蘇寧今年將基於

蘇寧會員數據庫系統，深入分析
用戶行為偏好趨勢，挖掘不同地
域、不同類型用戶的差異化需
求，同時攜手國內外優秀的手機
品牌，重點培育和壯大「蘇寧手
機家族」，為消費者提供新品獨
家首發、明星產品獨家訂製等專
屬手機平台，以滿足消費者個性
化的消費需求。

「手機家族」服務人性化
據透露，蘇寧「手機家族」

既包含具有高性價比的手機新
品，更有滿足不同顧客偏好在外
觀、拍照、性能等方面的個性化
產品，以滿足不同人群。比如，
3月25日剛剛在倫敦、紐約全球
發佈的新一代旗艦產品HTC
One M8亦於近日在蘇寧驚艷亮

相，成為蘇寧「手機家族」的重
要一員。
HTC One M8 沿用了 HTC

One家族一體式的全金屬機身設
計，機身採用符合人體工學的弧
形設計，外形更加圓潤，手感更
舒適。因為搭載三顆攝像頭，可

以先拍攝後聚焦，具有飛躍式的
智 能 手 機 拍 照 技 術 Duo
Camera，酷炫的3D拍照效果，
以及圖像匹配、可視化搜索等創
新功能。
而為壯大蘇寧「手機家

族」，蘇寧線上線下早已作出了

相應部署。按照計劃，蘇寧易購
今年將加大高性價比手機產品的
銷售，蘇寧門店亦將進一步發揮
和三大運營商的廣泛合作的優
勢，除了為消費者提供更優質的
手機產品之外，還將提供更人性
化的服務和資費套餐。

蘇寧3年計劃 賣5百萬台HTC
香港文匯報訊（記者 軼瑋 北京報道）日前，中國

內地最大商業零售企業蘇寧與台灣知名手機生產商

HTC達成戰略合作協議，雙方明確將在產品研發、新

品首銷、營銷推廣、售後服務等方面展開全方位合

作，計劃3年實現500萬台HTC產品的銷售目標。

香港文匯報訊（記者 軼瑋 北京報道）在全國厲行節
約、禁止公款消費的背景下，內地餐飲業表現低迷。對
此，全國政協委員、重慶工商聯副主席、重慶陶然居董
事長嚴琦表示，低迷的市場環境反倒為行業及時調整結
構加速轉型，創造正常的競爭環境提供了機會。

嚴琦籲餐飲業納「國家戰略」
嚴琦亦於今年全國兩會上提出，中國餐飲業如果不注
重培養自己的核心競爭力，僅僅滿足於當手工作坊，在
無序的經營狀態中各自為政，就永遠形不成巨人企業，
遲早會被如肯德基、麥當勞之類的國際餐飲大鱷所淘
汰，希望國家有關部門能把餐飲業提升為「國家戰
略」，並大力支持餐飲龍頭企業「全產業鏈」建設。
事實上，在餐飲行業轉型方面，嚴琦一直有積極作

為。2013年底，嚴琦帶領重慶餐飲商會35 家龍頭企業
南下香港取經。她透露，陶然居已聯合世界500強羅森
公司，計劃在重慶開設千家陶然居民心家園早餐社區便
利店。嚴琦說：「我非常贊同合理消費不浪費，餐飲業
該調整就要調整，不要再糾結。」她聯合重慶餐飲商會
會員單位向全市人民發出了《關於厲行勤儉節約、反對
鋪張浪費的倡議書》，引起社會強烈反響。

推廣重慶火鍋實現上市夢
至於為何選擇香港考察取經？嚴琦說：「香港沒有公

款消費，沒有定點消費，完全靠市場化運作，但是生意
卻非常火爆。」她表示，香港開小店、多開店的大眾餐
飲消費模式給重慶餐飲業打開了另外一扇「窗」。她
說，香港東西方文化交融，有「亞洲美食之都」美譽，
匯集了全球各種美食；而更為重要的是，港式餐飲一直
秉承立足草根、面向大眾、花開遍地的經營之道，對於
內地餐飲企業具有較大借鑒意義。為走好大眾消費路
線，嚴琦已率先在陶然居集團內部做了多方面的調整。
比如，與中糧集團、重糧集團、詩仙太白合作，引入平
價酒水超市等。當中值得一提的是，今年年初，嚴琦亦
牽頭帶領36名重慶女性企業家抱團組建重慶火鍋天下
宴博物館集團，推廣重慶火鍋，希望將重慶美食、美
景、美女鑄成名片，推向全國推向世界，實現上市夢。

嚴琦：人要有夢想才能往前走
香 港 文 匯 報 訊

（記者 軼瑋 北京
報道）無論是18年
前，放棄令人艷羨
的銀行會計這一職
位，在街邊拚出5張
桌 子 開 設 特 色 小
店；或是7年前，不

跟風餐飲業全國連鎖開店瘋狂步伐，而
轉戰二三線城市甚至區縣，嘗試建設集
觀光農業、休閒旅遊的生態農莊，或是
新近聯合36位女企業家投資重慶火鍋天
下宴博物館集團，嚴琦身上那與生俱來
的打破常規、敢於創新的基因發揮效應
尤為明顯。用嚴琦自己話說就是「人要
有夢想，才會去嘗試並往前走」。

產品個性化培養團隊
10年前的一次全國婦聯聯誼採訪活
動，嚴琦曾向記者透露，她正考慮讓更
多女性參與進來一同創業，以找到「最
大公約數」。之後數年，記者看到嚴琦
攜其企業一路狂奔……而每一次的「轉

身」都能引領行業，成為業內競相模仿
的對象。對於新近與世界500強羅森公司
的合作，嚴琦說，我們計劃開設千家陶
然居民心家園早餐社區便利店，這一品
牌能直接帶動和幫扶眾多大學生、微型
企業青年們創業。嚴琦強調，陶然居今
後穩健發展的核心競爭力，在於其個性
化產品。「我們做的品牌是不同的，難
以複製，不同時期根據飲食季節，推出
不同的菜品。同時，我們有自己培養出
來的優秀團隊，從公司高管到普通員
工，忠誠度很高，也都願意和公司共同
發展，這是至為關鍵的。」

不為了掙錢而做事情
嚴琦亦坦承，在商場馳騁多年的她也

曾把賺錢、壟斷作為目標與成就。但當
她真的擁有足夠豐裕的財富時，錢對於
她而言成了一個數字，心境也變得開闊
起來。她說，「這些年，個人和企業都
成長了，自己的追求也到了另外一種境
界，不為了掙錢而做事情，而更在乎自
身價值的體現。」

建生態基地 打造美麗鄉村
香港文匯報訊（記者 軼瑋 北京報

道）隨着國家城鎮化建設步伐的加
快，嚴琦將陶然居未來發展重點定位
在美食綜合體，主要朝二級市場發
展，並進一步融入到國家新農村建設
中去，建立美麗鄉村，將旅遊和餐飲
巧妙結合起來。

參與城鎮化建設帶動產業
事實上，近年陶然居早已開始頻頻

走進區縣，參與城鎮化建
設，通過基地建設實現企業
與農戶雙贏。嚴琦認為，投
入新農村建設，真正將企業
發展和地方就業、區域經濟
發展很好的帶動結合起來，
事業才能越做越大。據其介
紹，2006年，她便開始嘗試
着做農莊、農家樂，並且成
效頗豐。而在產業帶動方
面，陶然居採取「公司+基
地+農戶」的訂單農業的形
式，在榮昌、綦江等8個區

縣建立了原材料基地，每年採購農產
品2億餘元。
另悉，成立於1995年的陶然居，目

前已發展成全國知名餐飲企業，在內
地共有93家大型中餐連鎖店，年營業
額達25.31億元、員工2萬餘人，其中
95%是進城務工農民，70%是青年
人，65%是婦女。整個產業鏈帶動10
萬個就業崗位，以創業帶動就業，每
年新增就業崗位千餘個。

■蘇寧與HTC簽訂的銷售大單，建立在HTC良好的產品力和蘇寧線上線下融合的O2O優勢基礎之
上。 資料圖片

■嚴琦率餐飲業老總赴港取經。

陶陶然居赴港取經開平民店

■陶然山莊幸福美麗新農村實景圖。

■中廣核大亞灣核電基地摘取安全業績挑戰賽兩
項第一名。
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