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洋服訂製不是生活的必需品，而是生活品質的調味
品。因此，如同女性的「口紅經濟」一般，洋服訂製也
是社會經濟一個特別直觀的「晴雨表」。
「做我們這行的，對外部經濟的反應特別靈敏。前一

陣子不是溫州老闆跑路麼，我們這裡發往溫州的訂單就明顯
減少，特別是單價一萬元以上的西服，幾乎無人問津。而前
幾年樓市特別好的時候，許多溫州台州的客人，來杭州掃樓
的同時就會帶幾件衣服回去。還有些談生意的老闆，看中我
們在襯衫上繡名字的服務，會特別選一打回去送客戶。」
此外，內地富二代的奢華也讓趙晉明驚歎。「在香港，會
訂製洋服的一般都是總經理級別的人物，至少也是個金領，
平均年齡在35歲以上。」飛偉洋服有一家店開在杭州十四中
學對面，經常會有些家長帶着孩子來挑選禮服。「我碰到好
幾個，都說是孩子讀書辛苦，要獎勵他一下，出手闊綽。」

應習總倡節儉 增平料爭中產
不過，自從習近平主席提倡節儉，反對鋪張浪費以後，趙

晉明也應景地增加了平價面料的進貨。「以前店裡是以貴的
羊絨面料為主，逢年過節就會有客人來買了禮品卡送人，現
在這部分客人減少了許多。」
如今在飛偉洋服裡，更多的是三四千元一套的西服。「少

賺點，走量嘛。」趙晉明笑笑說，「我們的目標是把洋服訂
製推廣到內地中產階級的家庭，做每個人都穿得起的私人訂
製」。
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皇崗海關透露，近日有3名港籍女性
旅客因1年內走私遭海關兩次行政處罰
後，再次因走私被海關依《刑法修正案

（八）》條款，交緝私部門刑事立案，作刑事拘留。
日前，姓劉香港旅客提着大手提袋，經過福田口岸
旅檢入境大廳，被海關關員查獲手提袋中有未申報的
燕盞1,000克。隨後海關關員查看她的通關記錄，發

現她短期內多次進出境，從2013年11月開始，已因2
次走私奶粉和高價相機遭行政處罰。倘若把是次違規
情況計算在內，她1年內已達3次因走私被行政處
罰。根據《刑法修正案（八）》條款，皇崗海關緝私
部門對其刑事立案，作刑事拘留。
據了解，今年還有另外2名姓解和姓王港籍女性旅
客，因類似違法情形被皇崗海關刑事立案。兩人均曾

攜帶大量燕窩、筆記簿電腦、相機、貂皮等高價熱門
產品入境，遭海關處罰。

罰3年以下有期徒刑
皇崗海關負責人介紹，《刑法修正案(八)》於2011
年5月1日起正式實施。該修正案取消了走私普通貨
物物品罪以偷逃應繳稅款5萬元作為「起刑點」的規

定，並將規定修正為：一年內曾因走私被給予兩次行
政處罰後又走私的，處3年以下有期徒刑或者拘役，
並處偷逃應繳稅額1倍以上、5倍以下罰金。
據了解，《修正案》實施後，有力地震懾了「水
客」走私違法犯罪活動。據統計，2013年，皇崗海關
共查獲30餘起「水客」因3次走私被刑事立案的案
件。皇崗海關提醒出境旅客，如多次超額帶貨有可能
面臨牢獄之災。因此，請事先了解並自覺遵守國家進
出境有關規定，有應稅物品應主動向海關申報

■記者 李薇深圳報道

港人
在杭州在杭州

以案
說法說法

「「香港人適應能力很強香港人適應能力很強，，也見慣了大起大落也見慣了大起大落。」。」飛偉洋飛偉洋

服的創始人趙晉明這樣說服的創始人趙晉明這樣說。。從當初為了解決溫飽從當初為了解決溫飽，，入行成入行成

衣製作衣製作，，幾經沉浮幾經沉浮5050餘載餘載，，執着於私人訂製執着於私人訂製，，終於創立終於創立

了自己的品牌了自己的品牌，，並把它帶到了杭州並把它帶到了杭州。。

■■記者記者俞晝俞晝、、實習記者實習記者周方怡周方怡杭州報道杭州報道

製生活調味品
感社經「晴雨表」
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談起有多少名人穿過自己訂製的洋服時，趙晉明如數家
珍。「美國的3位總統，尼克松、卡特、老布什都找我訂
製過衣服。」
尼克松來香港時，飛偉洋服還是個在希爾頓酒店裡的小店

舖。「那天一早，就有一個西裝革履的人來我店裡轉了一轉，然
後跟我說，過會兒有個貴賓要來店裡試衣服，希望能關門服
務。」不久，尼克松就在3個保鏢的陪同下到店裡選了面料。

讚尼克松親切給小費
「後續的量體

裁衣和兩次試衣
都是在他房間裡
進行的，尼克松
人很親切，不斷
跟我說謝謝，還
給了小費。」
很多明星都是
飛偉洋服的熟客，經常光顧支持，店裡就掛着趙晉明和曾志
偉、趙忠祥的合影。「曾志偉在上海舞林大會上穿的衣服都是
出自我們店。他喜歡鮮艷的衣服，最主要是看起來人夠高夠
瘦。」
百家講壇的錢文忠對服裝很講究，也是趙晉明的熟客，前前
後後來這裡訂製了不下20套衣服。「他介紹了很多政府官員
來，都是很低調的，不會要求在衣服上繡名字。一般也就來一
次，選好面料量好尺寸以後，就留個秘書或者司機的電話，讓
他們來取。」

中東富商隔兩月「掃貨」
最「土豪」的要數一位中東富商，已經在趙晉明這裡訂製衣
服七八年了。「每兩個月特意飛一趟，每次訂製5套西裝，20
件襯衫。」

年內走私3次 刑事拘留隨時坐監

港裁縫師求生港裁縫師求生
創品牌領杭創品牌領杭
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趙晉明製洋服趙晉明製洋服5050載載 幸搭內地經幸搭內地經濟濟「「高速列車高速列車」」

三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三
三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三
三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三
三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三
三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三
三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三
三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三
三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三
三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三
三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三
三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三
三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三
三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三
三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三
三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三
三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三
三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三
三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三
三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三
三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三
三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三
三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三三

數十年的製衣經驗，出自趙晉明手裡的洋服不計
其數。雖然年紀大了記性不好，但他仍對每一種面料的

特性都爛熟於心。記者站在那裡，趙晉明僅需一眼，就能大致判斷出身高、
褲長和腰圍。「年輕人喜歡挺括的面料，韓版修身點，顯得精神。」
「其實為顧客訂製洋服，首先要和他交朋友，只有溝通好了，做出來的衣服才能

讓他滿意。」一件衣服也是有時尚生命的，不同的款式都有流行的時期。「我們做衣
服也要時刻跟進新潮的理念，有些顧客從外地回來描述起新款衣服的樣子或是帶來照
片，我們都能說出個大概，然後做出來。」

坐量殘奧泳員 特製易脫西褲
2007年上海夏季殘奧會，法國殘奧游泳運動員Smetanine經人介紹來到飛偉洋
服訂製西裝。因為雙腿無法站立，趙晉明請他坐着量好了尺碼，專業的量體
過程使他感受到了充分的尊重。「根據他的狀況，我們特意製造了脫
卸更方便的西褲，還在臀部做了加厚處理。」

「過去Smetanine都穿着運動服出現在公共場合，自從
來我們這裡訂製了一套西服後，他現在都穿着我們
的衣服出現在人們面前。」一說起顧客的滿
意樣子，趙晉明露出了唯一一次「不
那麼紳士」的笑容。

熟悉面料特性
目測身高腰圍
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■■趙晉明製作洋服趙晉明製作洋服5050餘載餘載，，創立了自己創立了自己
的品牌的品牌，，並把它帶到了杭州並把它帶到了杭州。。 俞晝俞晝 攝攝

■■專業的量體裁衣專業的量體裁衣，，是店舖是店舖
的成功之處的成功之處。。 俞晝俞晝 攝攝

■■店舖的牆上掛趙晉明店舖的牆上掛趙晉明
與明星的合影與明星的合影。。 俞晝俞晝攝攝

■■趙晉明與他的私人訂製作品合照趙晉明與他的私人訂製作品合照。。 俞晝俞晝 攝攝

初見趙晉明，他穿一套深色的西服，圍
着一條方格子圍巾，很瘦，但顯得很

有精神，說話謙和親切。雖然在內地多年，
但普通話還是帶着港音。和記者交談久了咳
嗽了幾聲，就會摺起一張紙巾來遮起嘴角，
抱歉一笑，就像TVB裡走出來的港式老紳
士的樣子。

12年開11舖 勁賺仍謙遜
從1964年入行洋服訂製，到1978年創建
飛偉洋服品牌，趙晉明用了12年的時間在
內地開設了11家店舖，每年營業額超過
3,500萬元。即便如此，他還是很謙遜地
說，都是混口飯吃。「小時候只知道做洋服
比做其他行業賺得多，誤打誤撞就進去
了。」
談起洋服這行，趙說，解放以後，很多上

海、寧波的裁縫師傅來到香港，憑借出色的
手藝，實惠的價格，香港洋服很快享譽國
際。「那時候老外都流行來香港訂製洋服，
最好的料子，一套西裝包工包料不超過40
塊美金，多買幾套就把路費賺回來了。」
那時的香港，幾乎所有四五星級酒店裡都
開着30餘家洋服舖，就這樣還忙不過來。
「每天要接待十幾撥客人，工廠24小時趕
工製衣，燈火輝煌。」

藉港訂歐料 年開一新店
1998年亞洲金融危機爆發，洋服訂製首
當其衝受到了波及。「我的店從希爾頓搬到
了文華，眼看着客人越來越少，20年來賺到
的錢都賠了進去。」談及波瀾起伏的過去，
趙晉明更多的是坦然，「反正已經虧無可

虧，就來內地碰碰運氣吧。」
「我通過香港向歐洲訂最新的面料，每次

都能比別家店快上幾個月，價格也更便
宜。」幾乎以一年開一家新店的態勢，飛偉
洋服很快在上海站穩了腳跟，並有了一批固
定的客源。

接溫州「土豪」感江浙潛力
「印象最深的是幾個溫州客人，每次一來

就要最貴的面料，做幾套黑色的禮服。後來
熟一些了，我就跟他建議可以選擇別的顏
色，他頭也不回，直接說，那就每個顏色都
來一套吧。」溫州「土豪」讓趙晉明看到了
江浙地區的潛力，2009年他把目光投向了杭
州。
在香港，一家高星級酒店就是一個
shopping mall，從鞋、包、禮品到洋服訂製
應有盡有。因為酒店商務客人多，消費能力
強。很多時候客人來香港，突然要開個會，
差一套正裝，就會直接到酒店樓下找家洋服
舖訂製一套。一旦覺得滿意，以後每次開會
來香港，都會帶幾套西服回去。

仿港酒店開舖 年賺5百多萬

「所以我到杭州，第一件事就是在五星級
酒店裡找店面。」結果趙晉明走訪了一圈，
發現杭州幾乎沒有高星級酒店預留了購物的
空間。「凱悅也好，萬豪也好，一進門就是
大堂吧，最多加個小的禮品店，實在是太可
惜了。」
「我去找酒店談合作，有家酒店的負責人

問我，酒店裡客人流動性很大，洋服訂製怎
麼會有生意呢。我告訴他，香港一家五星級
酒店就能養活30幾家洋服舖，內地的市場
太大了。」
最後，趙晉明將杭州的第一家店開在了世

貿麗晶城歐美中心的高檔寫字樓裡。100平
米的店舖，一天的租金是800元，而且還沒
有對外的門面，要七拐八拐才能找到。就在
大家都不看好的時候，趙晉明交出了令人驚
訝的成績單。「500多萬元的年營業額，超
過了我在香港和上海的店舖。」

終身免費修服 開先河闖名堂
「只要是在我們店裡訂製的洋服，都終身

免費修改，這在杭州的洋服訂製裡開了先
河，也吸引了不少回頭客。」憑藉着老客帶
新客，飛偉洋服在杭州也逐漸做出了名氣。
如今，趙晉明在杭州開了3家分店，都在

寸土寸金的高檔寫字樓或酒店裡。「我們趕
上了好機會。」趙晉明說，在內地發展的這
十幾年幸好搭上了內地經濟高速發展的列
車。「以前內地的有錢人喜歡買logo
很大的奢侈品，現在他們越來越欣
賞低調的奢華。只要把品質做
好了，洋服訂製的市場會越
來越大。」

■■在飛偉洋服店內在飛偉洋服店內，，有來自有來自
世界各地的面料世界各地的面料。。 俞晝俞晝攝攝


