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特步：最壞已過料明年復甦
香港文匯報訊（記者 陳遠威）香港

電訊（6823）為應對市場環境惡化，去
年12月 20日宣布斥資 189億元收購
CSL，分析預期市場局面洗牌，被迫大
減派息比率的數碼通（0315）將處於劣
勢。摩根士丹利發表報告指，交易完成
後，市場競爭將大幅改善，但認為數碼
通仍是行業首選，其現價（昨收報8.3
元）相當於市盈率13.6倍，已反映短期
盈利風險，而市場低估其分層定價策略
及整合所帶來的效益，預計數碼通
2015 年財年的派息比率將可增加至
80%。
大摩認為，數碼通及和電香港

（0215）去年取消無限數據計劃，用戶
轉用新計劃的速度慢，同時市場缺乏具
吸引力的手機，用戶較多選用帶機上台
計劃，令兩股股價表現跑輸同業。預期
去年下半年移動服務收入增長平穩，相
對上半年增長的7%有所放緩。重申數
碼通及和電香港的增持評級，數碼通目
標價由15元下調至13.5元，和電香港
目標價由4.5元降至4元。

將受惠iPhone6第3季推
該行指，香港電訊宣布收購CSL

後，數碼通及和電香港股價已反彈
10%，相信今年仍有上升空間，而蘋果
公司將於今年第3季推出iPhone6，有
助推動用戶簽約，利好股價上升。

香港電訊期望有關交易可在3個月內獲得通訊
局批准，但遭到市場對手反對，當中九倉電訊向
當局反映，指收購落實後大部分市場將被包括香
港電訊及和電香港大股東李澤楷及李嘉誠在內的
李氏家族搶佔。業界估計交易能否獲得通過仍屬
未知之數。

購CSL利好香港電訊股價
大摩預期收購CSL的交易可望在3月獲批，將

香港電訊目標價由8元上調至9元，母公司電盈
（0008）目標價由4元升至4.3元，兩者評級同為
中性。

香港文匯報訊（記者 涂若奔）TCL 通訊
（2618）昨公布其未經審核的今年1月份手機及
其他產品銷售量，當月總銷量為521.37萬台，較
去年同期上升43.5%；其中海外市場的手機及其
他產品銷售量為483.71萬台，較去年同期上升
56.4%。中國內地市場的銷售量則為37.65萬台。
智能手機及其他智能終端銷售量亦按年大幅增長
289.7%至 230.98 萬台，佔集團當月總銷量的
44.3%。

香港文匯報訊（記者涂若奔）廣船國際（0317）公告宣布，完成H
股配售，向關聯人中國船舶（香港）航運租賃公司、寶鋼資源（國
際）和中國海運（香港）三家機構共配售3.87億股H股，每股發行價
7.29元，較昨日收市價18.78元折讓61.2%，籌資額達28.25億元。其中
中船航運租賃公司斥資25.2億元，認購了3.45億股股份，佔擴大後股
本的33.57%。

香港文匯報訊 花旗銀行昨宣布延長「買股票免佣」優惠，客戶凡
於3月31日或之前開立股票戶口，首3個月獲無上限買入港股經紀佣金
豁免優惠，而其後持續每月進行香港股票買賣交易，即可繼續享有免
佣優惠。同時，新舊客戶均獲豁免買賣股票最低經紀佣金、豁免存倉
費及存入費、豁免存入股票之服務費及豁免網上認購新股手續費。

香港文匯報訊（記者 方楚茵）大新銀行零售銀行處信用
卡業務主管莊麗蓮昨於新卡發佈會上表示，去年該行發卡及
簽賬額平穩增長，當中去年第四季度簽賬額更見雙位數增
長，與節日因素部分有關，新春期間相信亦有增長。

將推外置式NFC支付系統
該行昨推出一張結合手機應用程式的新信用卡

「ONE+」，莊麗蓮指，希望首2個月可達1萬張發卡量，今
次除注重回贈，亦以創新元素為主，推出包括隨身「秒殺」
優惠、個人化優惠券，客戶所有簽賬均可獲無上限的1%現金
回贈等。於今年二季度尾將可推出外置式NFC支付系統，外
置式可配合不同手機型號。至於會否與八達通構成競爭，她
認為，兩者的簽賬額水平及保安程度均有不同。

何睿博續指，集團近期業績逐漸恢復，今年首季訂單
跌幅續收窄，雖全年或會出現低負增長，但預期明

年將踏入復甦。今年公司仍會進行內部優化及門店整
合，2013年下半財年將關閉小量分店，整體維持目前
7,500間分店網絡。

行內大規模關店潮已結束
2008年正值北京奧運熱潮，運動用品行業如雨後春

筍，「5年前造鞋大本營的泉州一條街有十幾家賣球
鞋，現在已經所剩無幾。」他指出，大規模關店潮已於
去年尾結束。經歷一役後，行業大洗牌，相對後期競爭
是小了。「上市公司就業務倒退，500間店舖網絡的小規
模民企一早就倒閉，更何況是2、3百間分店的小公
司。」

今年首務止蝕增同店銷售
總結近年「存貨風暴」的經驗，何睿博認為，公司放
棄行內單靠鬥開新店的方式刺激業務增長，曾有代理商
提出擴充500間分店的計劃，公司未有採納。今年首要任
務是業務止蝕，集中提高現有店舖的同店銷售，「細舖

變大舖也是另一種擴充規模的手法」。
「存貨風暴」的爆發某程度歸咎於5年前
運動產品行業追求「做大做強」，要求產品
款式繁多，某龍頭訂立年產款式1,000款，
對手馬上增加至2,000款，其他同行見狀變
沒完沒了追加至3,000款。但款式頻繁變動
使生產線經常改變，廢時廢力，反而到了熱
銷款式缺貨就未能馬上補充貨源，錯失商
機。

集中內部管理優化供應鏈
舉例說，以往工廠生產500對，最終賣出400對，餘下

100對就減價清貨。然後又到下一批新貨上架。當中完全
沒有時間考慮加單生產市場暢銷鞋款。當公司暫緩年增
長40%的業績目標後，資源更集中在內部管理優化及優
化供應鏈上。
何睿博指，現時公司在8成店面安裝ERP系統，缺貨

產品可即時向工廠追加生產訂單。 外判工廠亦相對減
少，例如是某2間集中生產球鞋，某2間專注做休閒板
鞋。工廠分工清晰後有助快速應對市場需求，可應付臨

時的加單要求。
事實上，內地體育產品款式雷同，同質化現象嚴重。

特步近年亦在專注跑步的品牌形象經營下苦功，何睿博
指，人生馬拉松，廣告亦是馬拉松，產品宣傳必須要長
時間洗腦式地進行，就像看到NBA就聯想到NIKE。

主打馬拉松跑鞋 帶動業務
於2013年，公司共贊助了十場馬拉松賽事，在同行中

形成專注跑鞋的品牌特色，以明星偶像代言的廣告宣傳
在近年亦初見成效，馬拉松跑步鞋市場佔有率由以往少
於1%，提升至現時約4%。公司的主打馬拉松跑鞋每年
銷量達2,000萬對，從而帶動休閒服裝業務。

TCL上月銷量升44%
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花旗延長買股票免佣優惠

廣船折讓61%向3機構配股大新：上季簽賬額雙位數增

■莊麗蓮稱，去年大新發卡及簽賬
額平穩增長。 張偉民 攝

香港文匯報訊（記者 陳楚倩）內地體育運動行業

2012年爆發大規模關店潮，半年超過3,000間分店

倒閉。行內大幅度劈價清倉亦影響相關上市公司近年業績。特步（1368）首席財務

官何睿博日前接受本報專訪時指出，行內大規模關店潮已結束，特步去年上半年只減

少了75家門店。他相信體育用品行業的最壞時刻已過，清庫存，減供應亦逐漸減

少，現時公司過季產品維持7-8折清貨，新產品零折扣亦見暢銷。

本報專訪本報專訪

■何睿博稱，今年公司仍會進行內部優化及門店整合。 張偉民 攝
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京維集團

多元化戰略業務轉型 開創「黃金時代」
創 立 於 9 0 年 代 的 京 維 集 團 有 限 公 司

(1195.HK)，目前業務發展主要從事黃金的一體

化生產，銳意發展成為「勘探、採礦、選礦、冶

煉及礦產品銷售」的金礦控股有限公司。京維集

團總裁金潔接受本報專訪介紹指，公司配備完善

的勘探、採礦設備，經驗豐富的金礦開採團隊，

致力成為一家以黃金生產為主的企業。
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支持社會貢獻活動
上月，「釣魚島和歷史問題與2014年中日關係

發展前景」學術研討會在香港舉辦，主辦單位邀

請多名香港、台灣及內地權威專家學者及社團領

袖出席，為中日關係如何突破僵局把脈獻策，吸

引百餘名各界人士出席。與會講者認為，中國人

民維護歷史正義的意志，以及捍衛領土的決心，

任何勢力都阻礙不了中國和平崛起的步伐。京維

集團總裁金潔代表主辦及贊助方出席研討會並發

言，指愛好和平是世界人民的共同願望，相信中

日關係將會順利得到改善，為中國與日本之間日

益增溫的民間交流和互動創造更佳的機會，共同

分享世界經濟快速發展帶來的成果。

此外，早前香港文匯出版社和中華文化交流協

會聯合出版的《中國夢之路》大型畫冊（澳門）

在澳門發佈，展示了400多幅珍貴圖片，充分記錄

這一年來新一屆中央領導集體勾畫並踐行「中國

夢」的一系列行動與舉措，極具收藏價值。金潔

亦代表京維集團，以贊助支持機構身份出席了畫

冊揭幕，共同見證。他於致詞時表示，不論個

人、企業還是國家，每個個體都需要有個夢想。

非常希望能參與並舉辦這類能讓國家或社會更加

進步的活動。

「我們的企業雖然還不大，但我們有報效祖國、

服務社會的心，我們也號召其它有能力的企業共同

為社會進步和國家的發展作出自己的貢獻。」

前身為華翔微電子的京維集團，於2011年6月決定採
用多元化戰略，自那時起，集團積極採取多元化

戰略進行業務轉型，積極收購國內外金礦，全球收購步
伐繼續，與地方政府建立了緊密的合作關係，使公司由
政策到項目融資得到有力保證。

高品質穩定金礦項目
「集團一直致力於尋找自然資源和礦業項目的投資機

會。通過連續處置虧損的子公司以及收購金礦資產的動
作使公司逐步轉型為一家以黃金生產為主的企業，並開
始『勘探、採礦、選礦、冶煉及礦產品銷售』一體化生
產，收益將在不久的將來有所攀升。」金潔表示，集團
選擇實力雄厚經驗豐富的合作夥伴，收購的目標金礦，
均具備雄厚完善的設備基礎，和經驗豐富的技術和管理
團隊。

2012年8月和2013年1月，京維集團分別公告收購了俄
羅斯阿莫爾（Amur）金礦51%權益和準備收購山東龍口
金礦的70%權益；據金潔介紹，這兩處金礦資產均可提
供高品質和穩定的金產量；「俄羅斯阿莫爾金礦，是屬
於黃金儲量在遠東地區佔第一位，開採量佔俄羅斯第三

位的金礦。集團在俄羅斯的合作夥伴，是著名的金礦投
資者，在金礦開採方面有非常豐富的經驗，開發了多個
產量不錯的金礦。」金潔分析指，俄羅斯在普京狂購黃
金的指示下，近10年來增加了570公噸黃金儲備，比黃金
消費大國中國還要高出25%左右。加上俄羅斯在2012年8
月正式加入世界貿易組織（WTO)，促使其投資環境與國
際接軌，大大提高境外投資者在俄投資的保障，國外企
業開展對俄投資，將享受到更加公正的待遇，為外資進
入俄羅斯市場提供了更加廣闊的空間及環境。

「至於山東龍口金礦，旗下包括的三個礦區的金礦石
儲量、貴金屬量高均遠高於國內黃金礦的平均品位。」
金潔續分析指，該金礦的品位遠高於全國平均3.0克/
噸，乃集團重點項目。

預期黃金需求強勁
對於目前從事黃金一體化生產的業務前景，金潔認

為，集團追求穩定的現金流和盈利前景。「由於對黃金
價格上漲的預期和持續增長的黃金需求，在過去的10年
內，以世界主要貨幣計價的黃金價格增長了300-400%。
預期黃金價格將保持長期上漲的趨勢。」

金潔預測，黃金是具有避險功能的金融資產和商品資
產，需求依然強勁；他指過往主要以珠寶首飾需求為
主，至近年各國中央銀行及投資人以買入黃金作長遠投
資目的。其中，中國和印度仍舊是世界黃金需求大國，
領先於其他國家，兩國全年黃金需求仍比過去十年間的
年平均水平高出30%。
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■金潔在「釣魚島和歷史問題與2014年中日關係

發展前景」學術研討會上發言。

■京維集團配備完善的勘探、採礦設備，經驗豐富的金

礦開採團隊。

■山東龍口金礦品位均遠高於國內黃金礦，為京維集團

帶來可觀的利潤。


