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香港文匯報訊 （記者 黃嘉銘）周大福
（1929）昨公布，截至去年年底止第三季營業額
按年增長26%、同店銷售額增長11%及同店銷量
增長32%。公司指，在金價處於低位下，相信可
由銷量件數增加帶動，對本財年末季（即1-3
月）銷售表現樂觀，加上預計馬年相關黃金產品
將較蛇年暢銷，黃金產品收入佔比將由目前57%
提升至60%。
以地區劃分，公司第三季季內港澳地區營業額
增長18%、同店銷售增長7%、同店銷量增長
24%；內地營業額增長34%、同店銷售額增長
14%、同店銷量增長36%。增長主要由於主流珠
寶產品銷售強勁，而香港及內地之新店銷售亦為
營業額帶來可觀增長。

金價跌帶動銷量增長勁
董事總經理黃紹基於電話會議上表示，期內黃
金產品均價按年跌逾20%，不過銷量增長更高，
反映人流改善，消費信心持續。同時，公司對本
財年末季銷售表現樂觀，因金價為近年低位，相
信可由銷量件數增加所帶動，加上馬年相關黃金
產品將較去年蛇年的暢銷，黃金產品收入佔比將
由目前57%，提升至60%。

新春料旺銷對本季樂觀
財務董事鄭炳熙亦指，在去年12月同店銷售增

長呈高雙位數，10月-11月則較淡靜，同店銷售
增長僅有中單位數。公司對農曆新年銷售有期望，預料本財
年末季（即1-3月）同店銷售增長可與第三季相若。而第三季
黃金及珠寶鑲嵌首飾銷售佔比分別為57%及26%，第三季的
毛利率與2013財年上半年比較已有改善，因上半年較低毛利
率的黃金銷售佔比較多，惟與去年同期比較則有輕微下跌，
因珠寶鑲嵌首飾是通過大特價活動推廣，影響毛利率。

下財年冀維持淨開200店
此外，公司於第三季度整體之製成品存貨周轉期增加至約

180天，以應付農曆新年及情人節等旺季之銷售需求。淨開設
94個零售點，全數於內地，令截至去年年底止零售點總數增
至2,048個，已超越當初訂下之目標。被問到未來開店計劃，
黃紹基稱於新年期間只會少量開店，下財年的計劃需要與團
隊溝通後再落實，冀可維持每年淨開店200間的目標。

手機銷情跌 數碼通盈警
香港文匯報訊 本港電訊商受累於政府收回3G頻譜事件預

期成本上升，加上蘋果公司新款智能手機銷情大不如前，早
前宣布需要大減派息的數碼通（0315）昨發盈警，預期截至
2013年底中期業績之股東應佔溢利將較去年同期大幅減少。
雖預期今個財年上半年本地流動服務收入（經扣除手機補貼
攤銷後）將輕微增長，但不能抵銷手機業務下跌，及涉及4G
網絡投資的一般性容量提升所引致的經營開支及拆舊上升。
該公司預期將於2月中旬公布中期業績。該股昨收報8.68元
升3.46%。

好孩子力拓農村市場
現時該公司旗下兩大品牌「好孩子」、「小龍哈

彼」，分別主攻一至三線、及四至六線城市，當
中「小龍哈彼」佔中國市場產品銷售的50%。宋鄭還指
「沒做農村市場就等於沒做中國市場」，目前公司有約
15,000家母嬰店，未來續向農村市場發展，城市門店則
集中做好效益，加價亦會按市況而定。

訂單已好轉 料本季不俗
他指，雖然「小龍哈彼」面向農村市場，產品毛利率
只有「好孩子」的三分之二，但其營銷推廣費用較低。
他透露，受到綜藝節目《爸爸去哪兒》啟發，正在研究
今年內以公司品牌名稱開辦綜藝節目，更笑指可製作
《中國好孩子》，但探討需時，現時內地業務亦未有聘
用代言人。

宋鄭還又稱，訂單由去年第四季開始好轉，今年首季
表現亦不俗，對市場感樂觀。2013年上半年汽車安全
座業務佔收入的5%，收益增長達175.6%至約4,300萬
港元。因內地的兒童汽車安全座市場處起步階段，內地
省市政府加強規範兒童汽車座的生產及銷售，連央視王
牌節目《焦點訪談》都關注兒童汽車安全座，相信未來
該業務銷售收入仍會持續增長。他指，現時兒童汽車座
毛利率約50%，高於整體嬰兒用品的25%。

網上銷售勁 將加大投入
網購業務方面，宋氏指公司於淘寶網2012年「雙
11」中銷售只有1,400萬元，但2013年已升至6,800萬
元，未來仍會加大投入發展。公司計劃今年將推出近
500項新產品。好孩子昨收報 4.14港元，跌1.19%。

香港文匯報訊（記者 方楚茵）三中全會公佈內地將開放「單獨二胎」政策。兒童用品股

好孩子國際（1086）主席兼首席執行官宋鄭還昨於嬰兒用品展表示，預期今年至少多生200

萬名孩子，且來自具消費能力的家庭。公司將加大力度做市場推廣，僅中國市場今年便投放

1,000萬元（人民幣，下同）作產品研發。同時維持公司於一至三線城市的銷售，進一步推

進至四至六線城市。

稻香內地將增10分店
香港文匯報訊（記者陳楚倩）香港飲
食業面對人工、食材、舖租「三高」成
本持續高企，餐飲企業稻香集團計劃於
今年第一季度加價約3%。受通脹各項成
本開支大增的壓力下，稻香計劃今年在
香港只開設3間分店，轉戰擴展內地省會
城市餐飲業，年內將設10間分店。

港晚市時段擬加價3%
稻香行政總裁梁耀進表示，鑑於各項成
本開支上漲，單是食材成本已升約
5%-6%，計劃於今年一季度晚市時段加價
2%-3%，加幅不會高於其他酒樓同業。內
地分店暫未有加價計劃。受中央政府打壓
三公消費的影響，去年商務客戶及國企客
戶銳減，生意額增長動力只能依賴新店開
設。現時情況已有改善，內地持續擴展內
需及新型城鎮化的政策均對零售及餐飲業
帶來利好因素。

他續說，集團由二，三線城市轉戰至
武漢、南寧等一線省會城市。上海的第
一家分店開業至今，人均消費90元人民
幣，其他城市平均消費80元人民幣，較
香港人均消費60元港元多。年內在內地
開設7家新食肆，分布於廣東省珠海，
及鄭州、無錫等地。烘焙達人再設6-7
間分店，並將其分店由深圳擴展至廣
州。

泰昌開首家T Cafe 1954
稻香旗下泰昌餅家轉型業務，開設首

家西式咖啡室T Cafe 1954。總經理吳彩
霞表示，咖啡室投資額400萬元，目標為
年輕客群。期望半年內能達致收支平
衡。泰昌餅家計劃今年再開設4至5家分
店，現時全日人均消費約60至70港元。
聖誕節期間同店銷售增長約5%，故計劃
於新年期間推出特式應節年糕。

花旗唱好 百麗彈5%
香港文匯報訊（記者 方楚茵）臨近
春節，再次憧憬內需股銷情理想，加
上投行花旗雖預期鞋履零售商百麗
（1880）去年第四季鞋類業務同店銷
售負增長3%，仍給予「買入」評級，
目標價12.3元。昨日百麗彈近5.38%，
收報8.81元，為第三大升幅藍籌股。

鞋類運動服飾同店銷售增
花旗報告指，百麗業務進入穩定期，

有增加派息機會，營運問題則限制股
價短期表現，預期該公司去年第四季
鞋類業務同店銷售負增長3%，運動鞋
類的同店銷售升1%。但百麗爭番口
氣，昨公佈的去年第四季鞋類業務同
店銷售增長為1.3%，運動服飾業務同
店銷售增長為5%。
該集團會繼續於內地開設零售網點。

於去年第四季設於內地的零售網點數
目淨增長481間。截止去年底，內地共

設19,077間零售網點，當中13,183間
為鞋類網點，5,894間為運動服飾網
點，全部網點均由集團直接經營管理。

MegaBox為迎接馬年的來臨，
花約千萬推出大型宣傳活動。商
場總監文靜芝預期，今年農曆新
年人均消費可望有兩至三成的增
長。 ■記者黃子慢

megabox料新春人均消費增3成

■宋鄭還預期，今年汽車安全椅業務可持續高速
成長。 張偉民攝


