
稻香控股梁耀進指，本港人力、食材成本續上
漲；雖有樓市辣招，唯租金未有下調。集團

上半年已有兩間食肆因續租不成而遷舖，當中一
間為已開業18年的加拿芬廣場分店，被其他企業
以雙倍租金租下，「計唔掂數」唯有棄租。

冀透過中央廚房及物流減成本

梁耀進說，稻香現時在港有70多間分店，每年
平均有20多間需議續租，租金成本每年都有單位
數升幅，希望可以中央廚房及物流系統減少店面
廚房佔地，增加生意以減低租金升幅影響。雖然
成本高企不下，但集團仍繼續橫向發展，增加分
舖鎖客淡化影響，預計今年下半年在港新再開7家
分店，當中5家為中式酒樓，另有1至2家餅店，期
望當經濟好轉時可復甦更快，現時本港業務生意
額仍有4.2%升幅。

該公司年底會於尖沙咀開主打中產的稻坊擴寬
客源，新派中菜鍾廚則吸年輕客人，11月左右會

於荃灣新開設泰昌cafe，店內同時賣包餅，午餐50
元左右，晚餐約60至70元，針對大眾化市場。他
指，cafe雖然食材成本較便宜，但租金相應較高，
其邊際利潤仍為7-8%水平。

同時，稻香將於10月中進軍日菜市場，日本拉
麵店RingerHut將落戶九龍灣淘大，投資額約500萬
元，期望在今年開設2間分店，未來每年增加3至4
家分店。年內未有加價計劃，但亦未有減價空
間，每年會維持一蚊雞的宣傳方式。

大家樂（0341）首席執行官羅開光昨表示，食材
價格由2011年開始上升，當年升約11%，2012年升
6%，今年升4-5%，升幅已見收窄。而公司於數年
前開始進行調整工作，透過中央採購減低成本，逐
步將成本消化，將影響減低。今年大家樂部分續租
分店的租金錄雙位增幅，但亦有部分地區出現減租
的情況，將來開店位置會選擇一些未開發的地方。
他又指，公司有研究24小時營業方式，雖可攤薄租
金成本，但要視乎顧客需求及市場空間。

大昌華嘉：港窗口地位不變

而專為企業及品牌拓展新興及成熟市場的大昌
華嘉集團，香港區董事總經理邱慕揚指，香港是
開拓內地市場的窗口，故吸引企業來港發展，特
別是部分新興市場企業未必貿然進入內地。惟外
企於本港一向需面對租金貴、人工成本高等問
題，即使企業有資金能力，亦非可一日便打入本
港市場，或可考慮藉拓展服務的供應公司進入。

B 2 ■責任編輯：黎永毅 2013年9月11日(星期三)聞新文匯財經

香港文匯報訊（記者 蔡明曄）MegaBox總監文靜芝昨日表示，
上半年零售市場正面，以MegaBox為例，今年上半年營業額比去
年同期增長1成多，主要是家品商店增幅最利害。她續指來到商
場的客戶9成都有消費，電子產品的人均消費額為3,000至5,000
元；非電子為1,800至2,000元。該公司上半年的出租率已達
99%，續租情況理想，未來會想增加時裝和化妝品牌店舖，以滿
足白領女性需求。

文靜芝指商場在過去以本地客為主，遊客比例只佔2%至3%，
今年開始增長到10%至20%的比例，但強調商場仍然以本地客人
為主流消費力，同時亦認為，啟晴 入伙對商場有正面幫助。

MegaBox踏入6周年誌慶，文靜芝昨日在推介活動時提到，10月
是個重要月份，除了有一系列慶祝優惠外，還將有5團的郵輪客
和8至10團的內地團會來到MegaBox。

香港文匯報訊（記者 陳遠威）CSL宣布正部署LTE
Advanced 300（LTE-A）網絡，理論下載速度可達
300Mbps，較年內推出的CAT 4網絡快一倍。CSL昨進行
技術示範，直言是「全港最高速流動網絡傳輸速度」，但

「巧合」的是，通訊局在昨日稍後時間公布，就CSL在
2011年聲稱上網速度「全港最快」，向其罰款9萬元，指
有關宣傳資料具誤導性或欺騙性的陳述。CSL發言人回
應稱正就事件進行商討，截至本報截稿時仍未有回覆。

指「全港最快」涉欺騙陳述

通訊局表示，接獲投訴指在2011年4月至7月期間，
CSL在其推廣流動寬頻服務的宣傳資料內，就服務的速
度作出「具誤導性或欺騙性的陳述」，違反《電訊條例》
第7M條；雖CSL引用第三方測試機構的結果，嘗試證明

有關陳述無誤，但當局調查後認為理據不足，因此就有關事項
向其罰款9萬元，並指金額就有關違反事項是相稱和合理。

話說回來，是次CSL宣布的LTE-A，在技術層面而言確實是領
先的高速網絡，相對現時市面上4G速度可達150Mbps的CAT 4網
絡，技術層次已跳級至CAT 6。

CSL行政總裁莫柏勤昨表示，網絡技術發展慣常要先於設備推
出，甚至可說是由網絡引領設備革新，一般而言，新網絡發展6個
月後就會有支援的手機面世。該公司投放大額的頻譜資源發展新
技術，預期明年初會有相關的Pocket Wi-Fi推出市面，而明年下半
年將會有支援LTE-A的智能手機誕生。公司擁有的頻譜數量在業
界領先，有利率先發展LTE-A，相信可在未來2至3年帶來優勢。

科技總裁鄧遠行稱，該公司今年中推出CAT 4後，至今3個月
已有不少支援該網絡的手機推出，可見市場革新之快，認為現
部署LTE-A可配合將來高畫質移動設備的市場趨勢。但速度再
快，沒有信號亦徒然，鄧遠行指，公司正繼續增加鋪設基站，
以期改善信號接收的問題。
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香港文匯報訊（記者 方楚茵）稻香行政總裁

梁耀進昨指，內地反貪明刀明槍，加上經濟不明

朗令商務客減少及酒席減少，人均消費單位數下

跌，宣傳費亦增加，致兩地同店銷售皆見單位數

跌幅。惟暑假期間同店人流仍企穩。反貪下內地

外省分店仍見增長，官銷亦只佔集團小部分收

入，故影響不大。

梁耀進認為，內地長遠仍谷內需以拉動經濟，

故人工水平必會上漲，加上中產人數續上行，仍

對內地市場感樂觀，不會刻意減慢開舖或買舖步

伐，但會於選址上更審慎。以往集團主要集中華

南地區，現已踏入華東地區。內地分店一般需3

年左右試行，故期望於明年打後開始收成，下半

年仍會開3間食肆分店，及4間餅店，本港則再開

5間食肆分店及1至2間餅店，有望達成於2017年將

店舖由現時136間增加至200間。他預期，今年全

年資本開支為3.5億元，較去年升16.7%。集團亦

趁內地商業地產發展過快開始缺錢的情況下，於

2年前已於2、3城市買下2間舖位，今或明年將再

簽第5個於無錫的舖位，期望可帶來租金回報。

香港文匯報訊

（記者 黃子慢）

大家樂首席執行
官羅開光於股東
周 年 大 會 後 表
示，正探討在內
地引入多品牌策
略，或發展新餐
飲品牌，對象可
能 是 普 通 消 費
層，暫未考慮收
購內地品牌。

羅開光指，上
半財年公司於港澳及內地業務穩健屬預期之
內。而受經濟增長疲弱影響及政府限制三公
消費，大多內地公司於第1、2季表現遜色，
但由於公司屬普通消費，不走高檔路線，上

半年內地業績表現穩健。
現時工資亦見不斷上調，目前香港大家樂

員工平均時薪33元，高於最低工資，但他認
為真正壓力是不夠人手，惟有加強招攬及挽
留人才策略，提高就業前景。他稱產品暫不
考慮加價，公司會視乎整體情況，於不同時
間推出二至四款比較便宜的產品，冀可保持
競爭力及提升人流。

本港及內地今年擬新增50分店

至於開店方面，羅開光表示，由3月底至
今於本港及內地共開店13間，今年目標於本
港新增30間分店，內地增20間。預計資本開
支4.6億元。公司今年於內地開店步伐有所放
緩，主要希望可調整目前店舖及策略，擬效
法本港發展模式於內地開拓多品牌，惟未決
定引入現有品牌或創新品牌。

稻香轉戰新區開新舖 大家樂研24小時營業

餐飲業奇招發圍
香港文匯報訊（記者 方楚茵、黃子慢）在本港和內地發展的餐飲業，都必須面對本港

租金、人工和原材料成本高企的問題，稻香控股（0573）行政總裁梁耀進明言，市道差

一年比一年難做。不過，業內沒有放棄本港的發展，他們通過避開傳統旺區、轉戰新發

展區開新舖，通過中央採購控制成本，以及研究旺區舖位24小時營業攤薄租金成本等方

法繼續擴展。

大家樂暫不考慮加價

■稻香行政總裁梁耀進(左)指，成本持續上升，但

集團未有加價計劃，亦未有減價空間。 方楚茵攝

■大家樂首席執行官羅開

光。 黃子慢攝

■CSL行政總裁莫柏勤。 陳遠威攝


