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產品選擇眾多 獨佔先機

傑出創新產品/服務

人民幣認股證

■法國巴黎銀行上市衍生產品部董事兼銷售及推廣部主管郭小菱小姐接受《人民幣業務傑出

大獎2013》【傑出創新產品/服務－人民幣認股證】大獎

法國巴黎銀行於人民幣產品方面取得突破，在2012年12月發行了全球第一隻人民

幣窩輪，成為人民幣窩輪市場的先行者，並於「香港離岸人民幣中心－人民幣業務

傑出大獎2013」中獲得「傑出創新產品/服務——人民幣認股證」大獎。
法

國巴黎銀行於1958年駐足香港，為機構及私人投資者、企
業或金融中介機構提供完善的產品及服務，傲視同儕。法
國巴黎銀行結合環球專業知識及本地智慧，於企業及投資

銀行(資本市場、顧問諮詢及融資業務)、財富管理、資產管理及證券
服務範疇皆穩佔領導地位。

產品及服務豐富
產品選擇方面，法國巴黎銀行是窩輪產品提供最多選擇的發行人

之一，以配合不同需要的投資者，特別是去年底推出的首隻人民幣
窩輪，其入場門檻低，提供槓桿效果，以人民幣計價、交易、結
算，買賣容易及在交易所上市的特點吸引了不少投資者。截至六月
底，在人民幣窩輪街貨量方面，法巴亦為眾多有推出人民幣窩輪的
發行商中，累積最多街貨的一間，反映了該行產品頗受歡迎。另外
為了致力於開拓市場，法巴亦非常關注投資者教育，除了定時舉辦
講座之外，該行的網站上亦設有人民幣窩輪專頁，為投資者提供相
關產品的資訊。此外，若投資者需要即時協助，可於辦公時間撥打
法國巴黎銀行由專人接聽的熱線查詢。
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市場預測
對未來的前景預測方面，法國巴黎銀行上市衍生

產品部董事郭小菱表示，近年人民幣產品越來越
多，繼2011年推出第一隻人民幣房地產信託之後，過
去的兩年都不斷有新產品面世，例如人民幣股票、
ETF、窩輪等等，這些都反映出市場對人民幣產品有
一定的需求。法巴在2012年推出首隻人民幣窩輪之
後，亦見到陸續有不同的發行人發行人民幣窩輪產
品，截至目前，市面上有5家發行人有發行人民幣窩
輪，可發行人民幣窩輪的股票亦有4隻。郭小菱相
信，本港人民幣相關的衍生產品將會持續發展。

致力擴展財富管理業務

■新鴻基金融執行董事兼行政總裁梁永祥（中）從香港立法會（金融界）議員吳亮星（左）及

新城廣播有限公司副董事總經理宋文禧（右）手中接過獎座。

獲得「傑出經紀業務─客戶營銷」大獎的新鴻基金融集團扎根香港逾40年，多年

來致力擴展財富管理業務。除了提供多元化的投資產品選擇，公司亦繼續優化固有

的獨立理財顧問服務。

新鴻基金融集團執行董事兼行政總裁梁永祥接受新城財
經台訪問時表示，集團為客戶提供多種人民幣產品，

有股票、ETF、債券、基金、期貨以及離岸人民幣匯款服
務。特別是有關匯款服務是由新鴻基金融集團旗下的新鴻基
外匯與麥格理銀行的附屬公司麥格理外匯投資有限公司組成
的策略聯盟提供。

梁永祥認為，是次得獎代表業界及客戶對公司「專業至
誠，創富全球」之服務方針的肯定和認同。「我們的客戶經
理將顧客利益放在第一位，向客戶提供最專業合適的投資建
議。雖然這個做法可能不會為公司帶來最多的短期收益，但
長遠能贏得客戶的支持和信任。」

迎合市場 拓展財富管理業務
新鴻基金融以證券起家，多年來為客戶提供詳盡專業的股

票分析，於本地證券經紀業界地位舉足輕重。自梁永祥上任
以來，積極為公司推廣更多元化的財富管理投資平台，同時
亦強化投資分析服務。他解釋：「投資股票證券依賴市場環
境。如果股市暢旺，投資者較易從股票市場獲利；但如像去

年股市疲弱，投資者亦必須尋找其他投資機會，為資產財富
增值。新鴻基金融產品選擇多元化，能切合不同投資者在不
同市場環境的需要。亦由於人民幣產品對香港投資者的吸引
力越來越大，亦為金融機構帶來極大的商機。」

目前新鴻基金融共提供接近20種投資產品選擇，產品之多
元化，傲視同儕。單是此優勢，便已讓新鴻基金融成為投資
者一站式財富管理的首選。「此外，我們公司是採用獨立理
財顧問(IFA)制度，因此前線客戶經理可更專注從客戶利益出
發，提供客觀專業的投資意見。」堅信為服務增值及以客為
先才是致勝之道的梁永祥經常提醒前線及後勤員工，以良好
服務和專業建議為客戶創富，讓客戶繼續選用新鴻基金融的
服務，建立長久的忠誠度，最終達致三贏。此外，值得一提
是新鴻基金融最近與中國光大銀行簽訂了跨境金融戰略合作
協議，為高端客戶提供離岸投資及資產配置的財富管理服
務，希望藉此增加客戶群及了解他們的需要，為集團帶來更
多商機。
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專業至誠選擇多

傑出經紀業務

客戶營銷


