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中國銀行（香港）有限公司
（「中銀香港」）憑藉在人力資源發
展的卓越表現，成為本港首家唯一
榮獲香港學術及職業資歷評審局

（「評審局」）、香港特區政府教育局
及職業訓練局（「VTC」）頒發人員
發展及培育領域三項殊榮的銀行，
廣獲市場認同。

中銀香港獲評審局認受舉辦資歷
架構第三級課程資格；連同較早前
獲教育局頒發的「資歷架構夥伴嘉
許狀」及VTC頒發的「策略夥伴
獎」，中銀香港成為本港首家唯一
獲頒發上述資歷認可及嘉許的銀
行。此外，該行培訓導師陳博華亦
榮獲香港管理專業協會「2013年度
最佳管理培訓及發展獎——優秀新晉培訓
員」。

中銀香港獲評審為「資歷架構第三級（客
戶服務主任證書）」的「分行櫃員新上崗」綜
合培訓課程，正是按照資歷架構的相關能力
標準說明而設計，並將課堂培訓與個案模擬
練習相結合，讓新入職櫃員能夠應用所學的
知識和技能。完成此課程後，學員將獲得

「客戶服務主任證書」的資歷。該行亦獲教育
局頒發「資歷架構夥伴嘉許狀」，以表揚其積
極將資歷架構應用在人力資源發展上。

此外，中銀香港榮獲VTC頒發「策略夥伴
獎」。中銀香港一直是VTC的策略夥伴，並全
力支持及贊助VTC及其學生發展項目。在培
訓人員方面，該行靈活運用ADDIE培訓課程
開發模型（包括分析（Analy s i s）、設計

（Design）、發展（Develop）、執行（Implement）
至評估（Evaluate）的整個過程），設計實用
有效的「投資業務培訓課程」，協助客戶經理
加強相關業務知識，以提升客戶體驗。負責
設計此課程的培訓導師因此獲香港管理專業
協會頒發「最佳管理培訓及發展獎—優秀新
晉培訓員獎」。

7月19日，著名影星

李冰冰以香港著名品牌

海馬床墊代言人的身

份，盛裝亮相「優眠．

尚品」海馬集團新品發

佈會，與海馬集團主席

夫人鄔翁嘉穗一起，揭

幕了一款乳膠質感系列

的床墊產品。

■中銀香港成為本港首家唯一榮獲香港學術及職業資歷

評審局、香港特區政府教育局、職業訓練局頒發人員發

展及培育領域三項殊榮的銀行，足證該行在人力資源發

展工作上的持續努力及表現得到各方認同。

■著名影星李

冰冰（左二）

以代言人身份

出席海馬集團

新品發佈會，

與集團主席鄔

友正（右二）

及主席夫人鄔

翁嘉穗（左一）

一同揭幕了一

款乳膠質感系

列的床墊產

品。

海馬集團新品發佈會由香港小姐向海嵐擔任主持，海馬
集團高層等也悉數亮相，為現場媒體講述了海馬的品

牌背景和市場規劃。而李冰冰小姐的出席，更是現身說法，
為大家講述了使用床墊的真實感受。

海馬床墊使用高科技乳膠質感綿，引進美國陶氏劃時代創新
物料，質感近似天然乳膠，但並沒有天然乳膠的缺點。高科技
乳膠質感綿，柔軟而富有彈性。床墊一面軟硬適中，一面硬身
質地，這不僅對於李冰冰這種腰椎受傷的人適用，對於普通人
在適合身體不同狀態時使用，保持脊骨健康更是有很大的幫
助。

同時，海馬床墊的布料採用的分別是比利時廠高級竹炭布，
美觀耐用，防潮吸濕吸異味，具有防黴防 防菌功能。布料具
調節溫度功能，能適應用戶體溫；有獨特的吸濕和透氣功能，
令睡眠時更乾爽；可水洗，持久耐用；床墊亦可使用馬毛，不
但有彈性，亦有吸濕，散熱及衡溫作用。

鄔翁嘉穗表示，「為了配合集團全球發展戰略，特別是亞洲
市場的開發，擴大區域合作，海馬牌計劃在三年內在內地一線
城市增設500間專賣店，100間大型旗艦店。相信海馬牌秉承
一貫的研發和創新精神，必將在中國引起睡眠革命，幫助廣大
消費者實現優質的睡眠，引領時尚的家居。穩固香港、新加坡
和澳門的市場；同時，大力開拓內地市場，努力將海馬牌發展
成為大中華區冠軍品牌，將銷售市場擴展到亞洲及整個國際市
場。」

關於海馬的經營模式，鄔翁嘉穗充滿了信心：海馬牌目前採
取直營+加盟+電子商務的經營模式，自1987年創立以來，業
務已經遍佈中國內地、香港、澳門、新加坡、馬來西亞、印
尼，遠至加拿大、英國、澳洲等地。尤其自2010年正式進駐中
國內地市場，就以高速穩健的勢頭發展，先後在廣東省及上海
地區開設了數十間自資門市，一年內迅速拓展經銷店達40多
家。

中銀香港獲人員發展及培育資歷認可

http://www.wenweipo.com

海馬新品亮相加速內地推廣
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新地7.3億統一堅道物業 洋房半年交投歷史次低

北角「城市金庫」兩周沽九成
協成行：工廈或變溫書室平租

OCEAN ONE擴優惠 1日沽2伙

香港文匯報訊 (記者 梁悅琴) 中建電訊拆售的北角城
市花園1至3期地庫「城市金庫」合共318個舖位，獨家
銷售代理美聯旺舖董事盧展豪表示，自7月16日開售至
今短短2周已沽接近90%單位。該項目舖位面積由34至
184方呎，售價約數十萬至300餘萬元，買家更可享有兩
年5厘租金回報。

盧氏續稱，「城市金庫」在剛過去的周末已售超過20
個舖位，而項目全數沽清料可套現8億元。

北角和富低層低市價15%
香港文匯報訊 (記者 顏倫樂) 樓市交投未見起色，市

場減價個案湧現，北角和富中心低層單位更錄得低市價

15%沽出。世紀21北山地產彭志偉表示，涉及單位為4

座低層單位，以706萬元成交，實用呎價9,902元。但原

業主帳面獲利438萬元，仍賺1.6倍。

減價潮蔓延至中上價物業。中原林龍南表示，北角半

山珊瑚閣C座高層2室成交，實用面積654方呎，成交價

1,110萬元，較市價低約6%，折合實用呎價16,972元。

上述單位原叫價1,212萬元，賣方見後市乏力，遂願意

減價102萬元至上述價位成交。原業主於2005年3月以

490萬元購入單位，現易手帳面獲利620萬元，升值

127%。

指標屋苑交投增加8%

利嘉閣地產董事陳大偉指出，市況淡靜多時，部分

二手業主開始按捺不住擴大議價空間，帶動全港50個

指標屋苑在過去一周(22日至28日)共錄116宗買賣個案，

按周增加8%，雖然連升三周，但與250宗淡旺分水嶺相

比，仍然有一段頗大差距，反映二手成交增長十分緩

慢。

其中，港島指標屋苑太古城、康怡花園及杏花村一周

成交量急增3倍至4倍，太古城更一周勁錄10宗買賣，交

投之密近月罕有，新界區的沙田第一城共錄9宗買賣，

按周增加80%，表現為細價樓之中最好。

上車客推動
粉嶺唐樓破頂價
香港文匯報訊 (記者 顏倫樂) 平價樓盤買少見少，不

少用家轉向一批粉嶺唐樓、村屋埋手，最新錄得粉嶺聯

發街聯旺樓頂樓連天台單位成交，其5,666元實用面積

成交呎價，打破粉嶺唐樓呎價歷史新高。

卓昇地產鄧卓文表示，粉嶺聯發街聯旺樓一個頂樓連

天台單位，實用面積353方呎，叫價205萬元，買家為區

外客，為協助兒子上車，決定購入上址作自住用途。單

位連裝修及全屋傢電，買家於睇樓後即日還價，雙方經

拉鋸數天後，最終以200萬元成交，呎價為5,666元，為

粉嶺唐樓呎價新高。

根據代理所指，對上一次粉嶺唐樓高價紀錄於4月下

旬促成，單位為粉嶺和泰街泰昌樓1樓A室，實用面積

550方呎，成交290萬元，每方呎5,272元，單位連入契平

台119呎。

竹園北 13年升值逾5倍

另外，黃大仙竹園北 兩房單位以150萬綠表價沽，

物業期內升值逾5倍。世紀21富山地產何美英表示，分

行促成竹園北 9座中層14室的兩房單位以150萬元（綠

表價）成交。原業主於2000年以24萬元（綠表價）購入

上址自住，現沽貨套現，以150萬元（綠表價）成交，

平均實用面積呎價3,386元，低於市場價10%，持貨13

年，帳面獲利126萬元，物業期內升值逾5倍。據了解，

買家為首批5,000白表客。

香港文匯報訊（記者 梁悅琴）新盤銷情持續放緩，麗新發展透過擴大

付款方法折扣優惠變相減價最多約5%促銷的油塘OCEAN ONE 昨日早上

重推64伙，綜合一手住宅銷售資訊網頁及市場消息顯示，OCEAN ONE

昨日只售出2伙，元朗尚悅售出1伙。

麗 新發展副總裁潘銳民昨表示，
OCEAN ONE增加優惠後，首日

售出2伙，包括23樓C室及31樓C室，買家
為本港客，以私人名義買入，反應一般，
相信增加優惠已有一定吸引力，尤其是今
次取消提早成交可享現金回贈，改為於12
個月成交期內可享5%樓價折扣，可以吸
引換樓客。

麗新大坑盤申售樓紙

他又稱，如今市場供應充足，買家有不
少選擇，以用家主導，要時間慢慢消化，
不會如早1、2年前般迅速入市。該盤公布
新優惠後，獲100個查詢，70%至80%以
查詢細單位為主。他指出，旗下大坑豪宅

盤正申請售樓紙中。

溱林原價加推26伙

此外，洪水橋溱林昨以原價加推26
伙，當中包括14個地下連花園和頂層連
天台的特色戶及12個標準分層單位，平
均實呎價8,297元(包一個車位)，扣除即
供付款享5%及「New World CLUB」會
員3%後平均實呎價7,646元，另有價值
2.5萬元現金券。此批單位的實用面積由
603方呎至1,285方呎，售價由486.5萬元
至1,076萬元。

準買家可於今天起至周五登記，並於周
六早上於售樓處抽籤揀樓。該盤開售半個
月以來售出143伙，套現逾7.6億元。

香港文匯報訊（記者 梁悅琴）已有65年歷史的老
牌發展商協成行集團近年斥資逾億元把上環樹福商
業大廈、灣仔華創大廈、旺角高明商業大廈及協成
行旺角廣場其中16萬方呎樓面改作服務式辦公室

「Office Plus」，年底將提供250個單位，改裝後呎租比
鄰近一般商廈租金提升60%至70%。同時，集團又考

慮將黃竹坑好景大廈平租租予中學生作溫習用，解
決他們缺乏地方溫書的問題。

協成行集團董事總經理方文雄指出，此類「Office
Plus」的單位多元化，以全包單一租約及配備裝修連
傢俬的辦公室作賣點，由2人工作間至18人辦公室，
月租由9,000元至5.5萬元。由於創業者未知生意如
何，因此為他們提供6個月至2年的靈活出租期，預
計租金回報率4%至5%。此類單位由5年前只有2個，
擴展至今年年底共有250個，目前出租率接近90%，
預計到2015年會增至370個。以上環樹福商大廈為
例，改裝後呎租為35至37元，與區內一般商廈的呎
租20至23元相差60%至70%。

服務式商廈回報率5%

他表示，目前此4幢商廈改作「Office Plus」的樓面
由60%至全幢不等，長遠計劃把此4幢商廈全幢改
裝，今年亦開始於上環樹福商業大廈引入「The
Collab」綜合會議室出租服務，以供中小企及創業者
作開會用，未來會逐步擴展至其他3幢商業大廈。

至於黃竹坑道33至35號好景大廈的活化工廈，他
指 出 ， 集 團 考 慮 引 入 「Office Plus」 及 「 The

Collab」，亦會考慮以平租租予中學生作溫習用，以
解決他們到圖書館爭位作溫習用的問題。他又稱，
繼以低租金把好景大廈1萬方呎樓面租予藝術發展局
後，亦有其他非牟利機構有意租用，涉及樓面約
5,000方呎，租金應不會低於藝術發展局，整座工廈
的樓面約24萬方呎，出租予非牟利機構的樓面不會
多於10%。

談到集團的發展大計，方文雄表示，集團正有6個
住宅、工廈及酒店項目發展中，其中於筲箕灣東大
街21至27號的住宅項目正興建中，已取名Le
Riviera，預期明年第三季以現樓形式推售。

筲箕灣住宅或明年推

至於集團與新世界合作的北角東新東方臺住宅項
目，樓面達40萬方呎。而集團於觀塘興業街27至29
號的工廈，他指出，由於觀塘工廈變商廈的補地價
高昂，因此會改裝為現代化工廈，樓面12萬方呎。
另外，黃竹坑好景大廈則會作活化工廈；與 基地
產合作的黃竹坑商廈環匯廣場已售出80%。

集團同時首度進軍精品酒店，於中環荷李活道53
至55號興建發展Madera Hollywood，提供40個房間。

香港文匯報訊（記者 顏倫樂）新地持有

逾90%業權的西半山堅道20號堅信大廈，昨

日引用強制拍賣條例進行公開拍賣，最終新

地代表在「無對手」的情況下，以開價7.323

億元成交，個拍賣過程歷時僅10分鐘。按物

業可建樓面66,240方呎計算，樓面地價11,050

元。

新地代表昨日在拍賣現場表現神秘，未肯

透露身份，但其後新地透過發言人表示：

「公司以7.323億元開價投得堅道20號」。據拍

賣行黃開基提供資料，堅道20號現址為1幢

53年樓齡的10層高商住大廈（包括地庫

層），地盤面積8,280方呎，規劃屬「住宅

（甲類）」地帶，可以8倍地積比率重建，由

於地庫未能收購，故需強例強拍，以統一業

權。

堅信格蘭兩廈料合併發展

消息人士指，毗鄰的堅道18號格蘭大廈，

新地亦為大業主，去年5月並向土地審裁處

申請強制拍賣，估計堅信大廈及格蘭大廈勢

必合併發展。

事實上，兩地盤早年亦曾經申請屋宇署圖

則並獲批，地盤合併後擴充至17,087方呎，

獲批建1幢40層高住宅連會所，總樓面13.84

萬方呎。

■麗新發展潘銳民表示，如今市場供應充足，買家有不少選擇，樓盤要時

間慢慢消化。 記者梁悅琴 攝

香港文匯報訊 中原地產研究部指出，今年上半年整體洋房

（包括一手及二手）買賣合約登記錄得272宗，總值75.61億元，較

2012年下半年的374宗及101.40億元下跌27.3%及25.4%。其中，

宗數是創1995年下半年229宗後的十七年半歷史次低，而金額是

創2003年下半年55.30億元後的九年半新低。

今年上半年一手洋房買賣合約登記錄得37宗，總值33.19億

元，較去年下半年上升68.2%及1.04倍。至於二手方面，期內買

賣合約登記錄得235宗，總值42.42億元，較去年下半年下跌

33.2%及50.2%。同時，上半年整體錄得14宗一億元以上買賣登

記，其中是山頂歌賦山道3號金額最高，成交價6.50億元。

按月方面，6月整體洋房買賣合約登記錄得34宗，總值9.66億

元。宗數較5月的32宗微升6.3%，但金額較5月的13.40億元下

27.9%。

■協成行方文雄表示，上環樹福商業大廈改裝作服

務式辦公室後呎租為35元至37元，與區內一般商廈

相差60%至70%。


