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據凱捷顧問公司（Capgemini）及加拿大皇家銀行（RBC）財富管理早前聯合發佈
的《2012年亞太財富報告》顯示，2011年，亞太區的富裕人士數量首次超過全球其他
地區。得益於中國與日本等大型市場的增長，區內的高資產淨值人士（指至少有100
萬美元可供其用於投資的人士）數量達到337萬人。

日本是亞太區目前最大的單一富裕人士市場，2011年在區內所有富裕人士中佔
54.1%。中國緊隨其後佔16.7%，再其次是澳洲。2011年三大市場佔區內所有富裕人
士總數的76.1%，較 2010年的74.4%略有增加。但由於歐元區危機持續，導致亞太區
富裕人士可用於投資的財富總量下跌，其中區內的大部分成熟市場均現跌勢，尤其印
度和香港大幅下跌。然而，區內仍有市場實現增長，令總跌幅限制在1.1%，亞太區
可用於投資的富裕人士財富總額為10.7兆美元。

超富裕人士
在該類高資產淨值人士中，約有0.6%屬於「超富裕人士」類別，即

可投資財富超過3,000萬美元，但該0.6%的富裕人士所擁有的財富佔
區內富裕人士財富總量的24.5%。特別是在中國，據萊坊（Knight
Frank）今年發佈的《財富報告2013》顯示，財富創造將在中國乃至亞
洲繼續，到二零二二年中國的超級富豪人數將增加一倍以上。

截至二零二五年，中國的城市人口預計將達到十億左右，且城市
化的進程並未顯示出任何放緩的跡象。麥肯錫近期發佈的報告預測
顯示，到2025年將有202個中國城市擁有100萬以上的居民。隨 城
市的擴張，創造財富的機會也不斷增加，對超級富豪的數量增長預
測也反映了這一點，尤其是在所謂的一線城市，比如北京、上海、
廣州和深圳。未來十年內，上海的超富裕人士的人數預計將上升
160%以上，達到3,704人，超過華盛頓哥倫比亞特區、巴黎和芝加
哥。北京預計將實現130%的增長，使之超富裕人士人數在全球城
市排名中位列第六。上述四個一線城市將擁有140多名億萬富翁，
財富總額接近3,000億美元。

境外財富管理中心—香港
由於亞太區內富裕人士人數及財富不斷增長，財富要求日漸複

雜，亞太區境外財富中心如新加坡和香港開始嶄露頭角。亞太中心
對於區內的富裕人士而言具有地域鄰近、文化和語言相通優勢，而
其中相當一部分人士非常希望將其資產留在本地。2010版的《亞太
財富報告》就曾預測，2012年預期將有57%的亞太富裕人士資產留
在本地，而在金融危機的高峰時期（2008年），67%的資產都會放
置在鄰近地區。

對於香港來說，其資本市場板塊已經相當成熟，令其可充分把
握投資資金。因此，香港的資本市場為富裕人士客戶提供了更多
投資選擇，並令投資（如中國內地企業的首次公開招股）更加方
便，而這在傳統的境外財富中心往往比較困難。與此同時，香港
可以對以人民幣計價的資產入帳，令中國內地的投資者更容易選
擇香港。

此外，該報告還從客戶、公司及市場三個角度，引入多個參數，
衡量香港、新加坡以及瑞士、盧森堡等地作為境外財富中心的吸引
力。其中香港在金融保密性、富裕人士財富的增長、經商容易程
度、資本市場的深度、金融中心的成熟度等多個方面都被評定為

「高度吸引」。
但對於香港以及新加坡而言，缺乏精通業務的人才是各公司在利

用兩地作為境外財富中心崛起的過程中所面臨的最大挑戰。人才的
短缺限制了各公司向數目不斷增長的客戶提供有效服務的能力，可
能令富裕人士未獲得相應的服務或服務不充分。

有別於一般私人銀行服務為高資產淨
值人士提供的單一管理方案，星展

的平台具備了更深更廣的服務範圍、連
繫性、網絡和創新服務，除了個人銀行
所有的服務之外，還有專屬私人銀行的
投資。「星展豐盛私人客戶」結合私人
銀行的財富管理平台與個人銀行服務的

便利兩大優勢，提供獨特而全面的投資
服務及產品，令客戶輕鬆掌握專業、方
便的財富管理先機。

同時，星展的專業投資分析團隊會幫
助客戶適時把握區內財富機遇。整套方
案突顯「星展豐盛私人客戶」財富管理
方案背後的核心價值——為客戶提供具亞
洲銀行服務特色的優越服務。廖紫青透
露，集團將會按計劃為此在5年內投資15
億元於新加坡、香港兩地，並推出China
Themed All-in-one Product Suite服務，為
客戶提供更好的體驗。

2012年星展零售銀行業務收入增長
13%，當中理財產品及服務收入增長更
達21%。對於未來，廖紫青希望隨 這
一客戶平台的出現，能夠在客戶數量方
面實現雙倍的增長。

全新「星展豐盛私人客戶」中心位於
香港的金融服務核心地段——中環中心。
此中心為新加坡濱海灣中心旗艦分行以
外首間「星展豐盛私人客戶」中心，設
計融合亞洲元素，勾畫出未來的銀行服
務模式，務求為「星展豐盛私人客戶」
帶來嶄新財富管理體驗。廖紫青認為，

「星展豐盛私人客戶」中心開幕，體現集
團致力成為亞洲領先的財富管理專家的
決心，更能有效為區內高資產淨值客戶
提供全面的銀行服務。
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資料來源：《2012年亞太財富報告》

優勢 挑戰

資本市場完善 缺乏必需數量之業務精通的顧問

進入中國投資的門戶 沒有單一的監管機構

稅務法律良好 對商業的監管不如新加坡友善（但正努力改善）

富裕人士普遍傾向於交易而非全盤的財富管理服務

資料來源：《2012年亞太財富報告》

香港的優勢與挑戰

中國超富裕人士未來將倍增

東亞銀行在港開設的私人銀行業務主要服務香港、內地、台灣及日
本等地投資資產達100萬美元以上的高淨值人士。近日東亞銀行總經
理兼財富管理主管周偉敏在接受本報記者專訪時表示，近年內地客
戶佔私人銀行業務的比例接近30%，相信未來內地市場仍存在龐大的
潛力。該行預計，未來內地客人將以每年最少25％的速率逐年上升，
銀行整體私人銀行客戶將以每年平均15%-20%的速度平穩增長。

周偉敏指出，內地高淨值人士越來越多，內地市場對東亞私人銀
行的吸引力也越來越大，甚至對於東亞銀行整體業務而言，內地市
場也貢獻約40%的營利，並且逐年遞增。她表示，現在東亞私人銀
行的主要內地客戶為大企業家，包括來港上市的企業家、部分在海
外有資產的生意人以及投資移民類的客戶。私人銀行主要為他們提
供債券、股票、外匯、按揭、離岸人民幣服務等，亦提供信託、保
險等服務，同時，隨 近年的投資移民熱潮，東亞私人銀行也會為
有需要的客戶提供升學諮詢服務等，以滿足他們的需求。

產品方面，周偉敏表示，私人銀行提供的理財產品種類繁多，相
對其他銀行，東亞私人銀行的人民幣產品的種類會較多，服務範圍
也會相對較為廣泛，同時在融資方面的選擇也會靈活一些，這與東
亞銀行在內地有超過120個分支行有不可分割的關係。同時，東亞
私人銀行會根據客戶的實際需求和風險承受程度為客戶推薦金融產
品，例如為進取的客戶提供槓桿產品及為保守型客戶提供保障型的
產品等。此外，東亞銀行結合私人及企業銀行為內地客戶提供的

「內保/內存外貸」服務，也使得不少內地客戶受惠。這些客戶在內
地分行有一定的資產，只需在東亞（中國）分行存放資產，東亞可
依賴國內分行的保證，提供融資給內地客戶其在香港的聯營公司，
利用香港較有競爭性的美元或港元利息成本，以配合他們業務及投
資上的需要。

對於內地客戶持旅行證件來港開設私人銀行賬戶方面，周偉敏提
醒道，因為私人銀行客戶的投資金額大、私隱性高，銀行在為客戶
開戶之前必須對客戶有較高的認知度（例如資金的來源、客戶背景
等）。首次接觸私人銀行的客戶，若想成功開設戶口，則需要準備
一些可證明資金來源的文件，例如稅單、財務報表、往來賬目及銀
行的詳細介紹信。她說：「私人銀行在證監會、金管局的監管之
下，有非常嚴格的客人篩選制度。我們必須清楚了解到，這筆資金
是客戶由正規的合法渠道得來的，若銀行審查之後認為可以合作，
才可展開開戶的申請程序。」
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摩根資產管理：提供多元化基金產品

星展為客戶創造財富新體驗

摩根資產管理紮根中環26年，一直是行業
的領先者，利用其遍佈全球的網絡與資源，
為客戶提供全方位的服務。摩根資產管理執
行董事、零售業務總監張嘉駒在接受採訪時
表示，多元化是摩根資產管理的最大特點，
無論是投資形式還是基金類別等，都可以滿
足到不同客戶的需求。

目前，摩根資產管理在香港經證監認可的
基金有接近100隻，擁有從單一投資市場基
金、地區性基金、環球股票基金、債券基
金、資產配置基金、到對沖基金等一系列的
產品。而在認購方法上，投資者也可以選擇
2000美金「一筆過」或者最低1000港元月供
的形式。張嘉駒表示，投資基金不是一種

「賺快錢」的方式，希望能夠幫助投資者建立
起一個長期的投資計劃。

作為行業的領先者，摩根資產管理曾創下
過多個第一：如第一隻越南零售基金，第一

隻拿到A股QFII配額的基金以及第一批得到證
監認可的對沖基金，在市場尚未完全預熱
時，摩根資產管理就已經掌握到這樣的優
勢。

同時，作為一家全球性的資產管理公司，
摩根資產管理在世界各地均駐有基金經理。
張嘉駒表示，他們會利用這一廣闊的平台，
定期互相交流各地的資訊，進行探討，並將
信息整合提供給客戶。進行投資理財，獲得
資訊固然重要，更重要的是如何對龐雜的資
訊進行整理和解讀。摩根資產管理定期會舉
辦研討會，與客戶進行互動，向客戶傳遞第
一手的資訊和解讀，並細心聆聽客戶的想法
與要求以便為其提供適合的服務。此外，摩
根資產管理也積極打造網上平台，客戶可以
DIY進行投資選擇，配合不同的年齡層次、生
活方式。

據張嘉駒介紹，摩根資產管理的所有員工
的薪水不與佣金和配額掛 ，這使得其資產
管理顧問在為客戶服務時可以用更加客觀中
立的心態，完全從客戶需求出發，提供服
務。

融合亞洲元素創新服務模式

星展銀行（香港）首個「星展豐盛私人客戶」中心早前於中環開

幕。「星展豐盛私人客戶」財富管理平台自2011年推出，專為擁有

800萬元或以上的高資產淨值的客戶而設。星展銀行（香港）零售

銀行業務豐盛理財及分行網絡業務高級副總裁廖紫青（Janice Liu）
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