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易購圖書當當網
暫未合作

「價值戰」勝過「價格戰」
香港文匯報訊（記者 軼瑋、海巖

北京報道）計劃本月底上線的蘇寧易
購圖書頻道經已進入倒數階段。蘇寧
易購總經理李斌透露說，今年上半
年，當當網總裁李國慶、俞渝夫婦出
差期間走訪蘇寧易購，雙方就零售行
業模式和電子商務運營進行交流和經
驗的分享，目前尚無明確合作意向。
蘇寧易購新近宣佈，易購圖書頻道

本月底正式上線，短期目標是成為圖
書銷售B2C網站的三甲，並於明年底
實現在圖書網購市場領跑者的地位。

60萬冊書本月上線
據介紹，蘇寧易購目前已與內地近

百家國有出版社和300多家民營出版商
建立合作關係，而易購圖書的一次性
上線品類數量將達到60萬冊左右，超
過內地主要圖書網購渠道。

香港文匯報訊（記者 軼瑋、海巖 北京報道）問及目前中
國部分網上電器商城大打「價格戰」，承受㠥巨大的成本和虧
損壓力，蘇寧易購如何看待？蘇寧易購總經理李斌表示，該
公司不怕「價格戰」，但更注重「價值戰」。作為傳統企業進
軍電子商務的示範企業，蘇寧易購沒有純電商需要融資風
險，蘇寧強大的資金鏈本身即為蘇寧易購的資金來源作出保
障。

依托母企採購降成本
李斌亦表示，蘇寧易購作為蘇寧品牌的延續，在電器的採

購和物流配送上採用線上線下協同共享的模式，並不同於傳
統電商的獨自承擔。蘇寧易購借助蘇寧強大的供應鏈體系，
極大降低採購成本，能夠以最便宜的價格買到高品質的產
品。
至於蘇寧易購現行的採購模式，李斌告訴記者，在大型家

電方面，蘇寧易購部分貨源依托蘇寧原有的採購體系，這是
蘇寧易購的優勢，所以保留使用。而對於一部分適合網上銷
售的產品，蘇寧易購採取完全不同的採購手段，包括包銷、
買斷等。
對於消費市場，蘇寧易購為理解消費者的需求而特設用戶

體驗中心，對他們購買需求以及購買體驗進行實時追蹤和研
究。與此同時，蘇寧易購還為消費者打造獨特的雲服務，為
消費者及廠商創造B2B平台及B2C平台，一端鏈接㠥資源，一
端鏈接㠥客戶。

「供應雲　消費雲」服務
李斌強調說，蘇寧易購依托雲技術、雲資源和雲平台，為

供應商、消費者分別提供「供應雲、消費雲」的豐富產品。
此外，針對現在B2C市場存在的售假買家的問題，李斌強

調，蘇寧易購是絕對不允許，該公司沿襲蘇寧20年的誠信傳
統，亦是對消費者和廠商的最大保障。

今年6月19日，蘇寧發佈「未來10年戰
略發展規劃」。根據規劃，蘇寧到2020年
的收入總計將達到6,800億元（人民幣，
下同），當中實體店3,500億元，蘇寧易購
3,000億元，另有其他300億元。

逐步向百貨圖書拓展
上任不到3個月的李斌告訴記者，蘇寧

易購在傳統家電的網購市場上具有無人
能比的優勢，3C消費電子產品的增長速
度也很快，而在這兩塊傳統業務做大做
強的同時，蘇寧易購正逐步向百貨、圖
書等眾多領域不斷拓展蠶食，今年整個
網站的SKU數就將達到百萬級。
記者隨後在蘇寧易購網站亦看到，目

前百貨產品已佔到蘇寧易購銷售品類的
30%以上，電話費、水電費等充值業務
已經上線。

李斌重申，蘇寧易購高效的供應鏈整
合能力是業界為之羨慕的，千億級別的
採購規模和豐裕的現金流，極大的降低
該公司的採購成本，能夠提供給消費者
更便宜、更實惠的產品。業界人士指
出，蘇寧日益完善的後台建設是蘇寧易
購搶佔電子商務制高點的關鍵。

127城市實現半日運達
據了解，蘇寧易購依托蘇寧原有的物

流體系，擁有96個物流中心，243個配送
點，1,500家實體門店的共享體系，輕鬆
實現127個城市半日達，220個城市次日
達的一站式快捷配送服務的「安心購」
承諾。
李斌亦告訴記者，到2015年，蘇寧物

流配送基地將達到60家，配送區域將滲
透到鄉鎮，配送時效縮短到24小時；未

來3,500家門店亦將成為蘇寧易購的體驗
中心和自提點，提高用戶體驗。
此外，蘇寧易購專有的全自動化倉庫

體系也將於2013年完工，屆時北京、上
海、廣州等10個中心城市將覆蓋全中
國，小件配送效率將有望縮短至24小時
之內。目前南京自動化倉庫已經完成並
投入使用，蘇寧小件速遞隊伍已經在全
國擁有配送人員2,000餘名。

加強了解線上消費習慣
不過李斌亦坦言，蘇寧易購在迅猛發

展的同時亦有自己的弱項。他認為，蘇

寧易購的運營團隊和蘇寧早期快速發展
的實體連鎖一樣，還缺少對線上消費者
習慣及拓展品類的產品知識的了解，尤
其是蘇寧易購目前展示的產品SKU數目
為數十倍於實體門店，且還在不斷高速
拓展，這一弱項很難短時間靠投入來解
決。
另據悉，在國家商務部新近公佈的首

批「電子商務示範企業」名單中，上線
不到兩年的蘇寧易購憑借規範化的運營
管理、良好的資源整合能力、獨特的盈
利模式，為電子商務行業規範發展的示
範作用而成功入選。

蘇寧易購10年銷售3000億
總經理李斌：足夠底氣達標

香港文匯報訊（記者 軼瑋、海巖 北京報道）內地家電連鎖企業

蘇寧電器旗下電子商務平台蘇寧易購上線不到兩年，規模經已成為

僅次於淘寶、京東商城、卓越亞馬遜，躍居中國B2C行業第一方隊。

新上任的總經理李斌接受本報專訪時強調，蘇寧20多年的供應鏈整

合能力，恰恰為蘇寧易購所用，也是業界為之羨慕。李斌指出，上

千億的採購優勢、後台共享物流、信息化平台讓蘇寧易購

實現行業領跑和公司既定目標有足夠底氣。

香港文匯報訊（記者 孔榮娣 石家莊

報道）河北省冶金行業協會公佈，今年
前三季，該省鋼鐵行業完成工業增加值
1,896億元（人民幣，下同），同比增長
9.6%，主營業務收入完成8,614億元，同
比增長27.3%。按照傳統，「金九銀十」
是鋼材銷售旺季，但今年9月鋼材價格
開始持續下跌，進入10月跌勢強勁，各
種鋼材價格持續走低，鐵礦石價格高
企，鋼鐵行業提前進入「寒冬」。

河北鋼材出口連跌3個月
據介紹，今年前三季，鋼鐵第一大省

河北粗鋼、鋼材、生鐵產量分別完成
13,263萬噸、14,940萬噸、12,526萬噸，
同比分別增18.03%、15.91%、15.63%，
增速均高於全國。1月至9月，該省出口
鋼材636.5萬噸，出口金額54.06億美元，
同比分別增長3.72%、27.86%，但截止9
月末，鋼材出口已連續3個月回落，出
口增速趨緩。
河北省冶金行業協會相關負責人稱，

受世界經濟復甦緩慢，持續在低位徘徊和預期後
期人民幣升值，以及貿易摩擦等不利因素的影
響，後期我國鋼材出口形勢可能更加嚴峻。國內
鋼市自9月中旬持續下跌以來，多數鋼材品種價
格已低於年初水平，但市場仍未有企穩跡象，後
市仍面臨下行壓力。

香港文匯報訊 (記者 王海濤、林婉琪 澳門報

道) 第十屆海峽兩岸和香港、澳門經貿合作研討
會昨在澳門舉行，全國政協副主席、全國工商聯
主席黃孟復，澳門中聯辦副主任徐澤，澳門經濟
財政司司長譚伯源，香港中華廠商聯合會會長黃
友嘉，台灣工商企業聯合會理事長趙守博，澳門
中華總商會會長馬有禮等出席研討會。
黃孟復在致辭時表示，在「十二五」發展規劃

下，內地企業要充分借助港澳等國際經貿服務平
台，加強與世界其他國家和地區開展科技交流和
經濟合作；海峽兩岸和港澳地區的企業，要在目
前良好合作的基礎上，發揮彼此優勢，加強交
流，深化合作，共謀發展，實現互惠共贏新局
面。
譚伯源表示，「十二五」規劃首次以獨立篇章

將港澳特區納入國家5年規劃，顯示港澳地區與
內地發展關係日趨密切，亦突顯中央政府對港澳
的高度重視和鼎力支持。
另一方面，黃友嘉認為，「十二五」規劃可促

進香港產業優化，本港可把握機遇與廣東省合
作，推動「珠三角」產業轉型；除拓闊區域產業
體系整體的發展外，更可作為國家建立產業升級
的樣板模式，以及打造先進製造業的示範基地；
其次，香港服務業可在參與內地服務業發展的過
程中擴展市場腹地和增長空間，亦可配合國家的
發展，為新興產業拓展商機，開闢新的產業發展
領域，推進經濟多元化。

兩岸經貿研討濠江開幕

天津會展經濟增長理想

香港文匯報訊（記者 海巖、軼瑋 北京報道）在今年
冬季，內地樓市很大機會迎來寒冬。內地投資研究機
構普遍預期，中央政府房地產調控短期不會放鬆，由
於限購和限貸政策使地產商既從銀行借不到錢，房子
又賣不出去，加上在建的房子需要現金投入，並有許
多房子陸續建成，企業面臨資金鏈繃緊，手持的樓房
必需降價銷售套現，預計第四季度房價可能下跌一成
多。

京滬一半樓盤降價
東方證券近期調研顯示，以北京、上海、重慶、武

漢各20個樓盤為樣本計算，價格下降的樓盤個數較8月
明顯增多。8月80個樣本樓盤中有27個價格發生下降，
10月時增加到37個。其中，北京及上海降價樓盤為
50%，重慶75%及武漢10%。
調研結果顯示，四地樓盤價格降幅分化非常明顯，

一線城市更加劇烈，二線城市相對溫和。北京10個降
價樓盤的平均降幅高達21%；上海10個降價樓盤的平

均降幅約為12%；重慶的15個降價樓盤平均降幅為
12%。武漢的2個降價樓盤降價幅度僅5%至6%，還有
部分項目處於上漲趨勢。
近期，開發商在上海已把試探性降價變為真降。包

括龍湖、綠地、中海在內的大型知名開發商，均不同
程度的調低其在上海部分項目售價，部分幅度超過
20%。

歲末開支多銀根緊
中房信分析師薛建雄認為，年終開發商將面臨工程

款、材料款、工人工資等大量支出，加上現在銀根緊
縮貸款難，也不太可能新貸還舊貸。所以開發商在9月
底成交之後，紛紛於10月加入到降價潮，以回籠資金
應對元旦到春節期間的巨大財務支出需要。
山西證券認為，第四季貨幣政策仍然維持緊縮，銀

行對於房地產開發商貸款和購房按揭貸款仍然繼續偏
緊。至於限購政策，地方政府很難放鬆。「限購和限
貸政策基本壓制了改善性需求，自住需求在房價下降

預期和貸款成本上升雙重影響下很難得到有效釋放。」
同樣地，長江證券預期，房地產企業第四季度會加

大促銷，但帶來的銷售量增長幅度可能不會太大，第
四季及明年第一季將是上述企業資金需求最困難時
期，彼此差異會很大。最遲明年上半年部分企業會跌
倒，而強勢企業將柳暗花明又一村。
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資料圖片

■業界認為，開發商急需回籠資金以應對元旦到春節
期間的巨大財務支出需要。 資料圖片

香港文匯報訊（記者 李欣 天津報道）據新華
網消息，截至今年9月底，天津已成功舉辦各類
展會132個，創造會展直接收入4.5億元（人民
幣，下同）。截至今年年底，預計天津舉行展會
數將達165個，平均2.2天就有一個展會。
據了解，天津市「十二五」規劃已將會展業納

入「大力發展現代服務業」之中，會展經濟亦成
為天津市經濟增長的動力之一。去年，天津市會
展業收入超過6.4億元，同比增長50%，對天津市
GDP拉動達61.47億元。據悉，天津從事會展業
的專業人員已逾萬人，年增速約為10%。

■澳門經濟財政司司長譚伯源及主辦單位領導
人共同主持研討會開幕式。
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