
香港文匯報訊 (記者 李永青) 內地經濟高速發展，愈來
愈多人願花60元人民幣或以上赴高級戲院「睇戲」。美亞
娛樂(0391)看好其商機，已於本月1日在天津開設首家5星
級1,300個座位的戲院，並計劃本月底或下月初於揚州開
設另一戲院。該集團董事總經理唐慶枝表示，每家戲院投
資額約2,000多萬元，明年將投資6,000餘萬元再設3家戲
院，並考慮以合資方式開設戲院，目標2016年達50家，力

爭屆時相關收入近十億元人民幣。

影業一條龍發展
唐慶枝接受本報訪問時表示，開設戲院是因為內地電影

票房增長快及人均電影票價偏低，加上該集團已有發行、
拍電影及電影頻道等業務，新設戲院業務令集團業務更一
條龍。他表示，首批戲院會獨資經營，累積經驗後，其餘
戲院會找他人共同投資，但集團必須擁有戲院的管理權。
談到回本期，唐慶枝表示，設新戲院之目標回本期為3

年至4年。雖然目前內地電影票由60元至100元人民幣不
等，但去年內地平均電影票只有30元人民幣，主因為會員
制票價、團購、信用卡優惠及特別場等拖低票價，該集團
希望經營的平均票價可達40元至50元人民幣。至於回報方
面，內地戲院對門票收入可分55%，只要平均入座率達
15%，戲院已達收支平衡，入座率逾15%便可獲利。
在拍攝電影上，美亞計劃將投資約3億元人民幣開拍

《聽風者》、《大武當》、《蝴蝶公墓》及《中國公主圖蘭
朵》。《聽風者》的投資近1億元人民幣，票房目標為2億
至3億元人民幣。他說，除以上四大電影外，集團每年會
自拍10套至15套電影，部分投資可低至300萬元，但平均
為2,000萬元左右。
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美亞搶攻內地高級戲院

前景不明抑貸款 資金壓力漸紓緩

星展：存息難再上望
香港文匯報訊 (記者 馬子豪) 踏入下半年，本港銀行競爭存款

的熾熱度比半年結時更熾熱，息率越推越高。不過，星展香港及

中國內地零售銀行業務總監王潔鳳接受訪問時則表示，在環球經

濟前景變得不明朗下，今年下半年的銀行貸款增幅已較上半年減

慢，故相信銀行會盡量維持目前之存款利率水平，今

年之內未必會再大幅加息爭存款。

反傾銷頻繁
內地陶企亟待突圍
香港文匯報
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寧、李叢書、
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道）廣交會期
間，有陶瓷企
業稱，受歐盟
對瓷磚徵反傾
銷稅的影響，
出口歐盟的訂
單至少減少三
成，部分中小
企業甚至暫時
退出歐盟市
場。為爭取歐
盟訂單，有陶
企廣交會上推
出創新產品，
同時希望能在南美、非洲、中東市場乃至內銷市
場有所斬獲。不過，泰國、韓國、阿根廷及秘魯
等新興市場近期跟風反傾銷，業界擔心明年上半
年出口壓力仍大。

中小企棄戰歐盟市場
宏宇集團出口總經理伍劍鋒向記者介紹，從本

屆廣交會開展以來的情況看，歐盟客商到會仍
偏少。「這是預想到的，由於歐盟徵反傾銷
稅，歐盟採購商需要一段時間來消化這個稅率
的影響」。日前，歐盟對華陶瓷反傾銷案於公
佈終裁，中國陶企出口歐盟稅率26.3%至69.7%
不等，除個別企業享受26.3%低關稅率，多數企
業執行30.6%中間稅率，也有部分企業被定為
69.7%的高關稅率。業界指，該措施讓內地部
分相關企業因成本過高，不得不放棄歐盟市
場。
據介紹，歐盟反傾銷從2010年6月開始啟動調

查程序。佛山陶企歐文萊公司相關負責人稱，從
調查立項開始，由於客戶抱以觀望、謹慎的態
度，歐洲業務在該公司出口總額中的比例由上年
25%下降到今年15%。伍劍鋒則稱，歐盟反傾銷
對宏宇的貨品出口歐盟影響也不小，相關訂單已
下降三成多。

新興市場跟風設關卡
業界人士指，內地低端瓷質仿古磚主要以出口

歐盟為主，歐盟徵稅後，生產成本就與歐盟當地
持平甚至更高，促使當地商家選擇其他國家或本
地的產品，但對高端仿古磚的出口影響較小。伍
劍鋒稱，公司近年開始多元市場策略，內銷已佔
五成，使得整體市場影響相對較小。目前公司又
推出3D二代瓷磚，以創新的獨特性為賣點，目
前已有一條生產線，準備年底再增一條生產線。
「創新產品更有議價能力，將宏宇陶瓷在國內外
市場包括歐盟市場都有更大空間」。

拓展內銷　研發產品
伍劍鋒又指，目前泰國、阿根廷、秘魯、韓國

等新興市場跟風歐盟設置貿易壁壘，提出反傾銷
調查，內地出口企業必須找到一個長期應對的機
制。歐文萊相關人士指，該公司今初年已開始拓
展非洲、澳洲、美洲等新興市場，並有所回報，
今年以來中東訂單增加一成，南、北美市場增長
15%，澳洲則增長30%。同時，該公司還加大拓
展內銷比例，在一定程度上彌補歐洲市場的下滑
份額。去年底以來，該公司已對部分生產線進行
技術改造，向國內外市場推出微晶石、噴墨打印
等高新產品。　

香港文匯報訊 (記者 馬子豪) 存款息升，
貸款需求下跌，令銀行傳統收入來源－利息
收入受到打擊。眾多銀行為此強攻財富管理
業務，針對擁有高資產的高端客戶，他們既
擁大筆存款基金，所需銀行服務亦多，引發
交叉銷售機會。

首階段瞄準現有客戶
星展香港有見擁有800萬或以上資產的客

戶未納入私人銀行的開戶門檻，但同時對
理財服務十分需索，因此該行近日遂向有
關資產階層推出近乎私人銀行模式的理財
服務。負責該計劃的星展香港及中國內地
零售銀行業務總監王潔鳳表示，未來5年
會投資15億元發展財富管理業務，現階段

則主要將已納入門檻的現有星展客戶轉介
至該計劃，並取得不俗反應。
說高端客戶是銀行營運的基石絕不為

過。王潔鳳引述調查報告表示，整體業界
的零售銀行業務中，58%收入為來自擁有
100萬元以上資產的客戶。除提供收入外，
高端客戶亦為銀行的主要存款來源。就星
展而言，其存款的七成為來自其開戶門檻
同為100萬元的豐盛理財客戶。
但針對高端客戶後，無可避免會分薄一

般地區的投資。對此，王潔鳳坦言未來新
增分行會集中於富戶地區，其他地區的分
行租約到期後不會續約以重新佈局，短期
會出現分店數目減少的情況。不過，她強
調不會刻意縮減分行網絡，亦不會裁員。

投資15億吸高端客

香港文匯報訊 青蛙王子(1259)董事
會宣布以每股1元授出1,296.6萬份購股
權，當中640萬份售予公司董事及主要
股東，有關購股權行使價為每股1.92
元，有效期至2021年10月31日。青蛙王
子上周五收報1.92元。

香港文匯報訊 悅達礦業(0629)公
布，該公司在完成收購銅陵冠華礦業股
權後將成為一家礦業公司，故有關收購
通函須作進一步披露及編製，包括銅陵
冠華的合資格人士報告及估值報告，以
符合相關上市規則。由於需要更多時間
編製通函，因此與賣方訂立補充協議，
將交易完成日期延遲至2012年6月30
日，有關通函的寄發亦延遲至2012年4
月30日或之前。

青蛙王子授購股權

悅達延購銅陵冠華礦業

香港文匯報訊 (記者 馬子豪) 匯豐香
港昨宣布推出「義工假」的新假期政
策。倘員工參與由該行舉辦或由其認可
社區機構舉辦的義工活動，每名員工每
年可享有兩天有薪義工假期，可選擇放
半天或一天；有效政策即時生效。香港
是匯豐於亞太區內首個推行有關政策的
地區，其後將陸續於亞太區其他地區實
施。
匯豐旗下㛒生(0011)早於08年底已推

出義工假。匯豐香港9月宣布三年內在
港裁去3,000人，惹起社會激評。是次
匯豐公布推行義工假，或冀修補企業社
會形象。

匯豐香港新推義工假

■美亞娛樂
董事總經理
唐 慶 枝 表
示，集團每
年會自拍10
套至15套電
影。
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■星展香港及中
國內地零售銀行
業務總監王潔鳳
認為，業界目前
存款利率水平應
保持至今年底。
香港文匯報記者

張偉民 攝

踏入9月，已有個別銀行以高達2厘或以上利率吸納大額存
款；亦有銀行以利率遞升作招徠，在6至12個月的存款期內，

利率按時遞升，平均年利率低於2厘。銀行界人士普遍解釋，行動是因應年內
港元貸存比率高企，截至8月港元貸存比率反彈至85.9%，而且上半年貸款增長
強勁，故銀行存款戰比以往更早揭開戰幔，以求盡快「做靚盤數」。

短期維持低利率水平
在銀行業打滾逾二十年的王潔鳳坦言，銀行在年中及年尾搶存款都是平常

事。對於是次銀行爭奪存款戰，王潔鳳仍處之泰然，並認為整體業界的存款利
率暫不會繼續上調，目前的利率水平應可保持至今年底，「至少星展暫無計劃
再上調」。
她解釋，自7月起環球經濟前景未明，在貸款增長主要由企業貸款帶動下，

貸款意慾受到打擊，故下半年至今的貸款需求已不及上半年及去年第四季般
旺盛，令銀行的資金壓力略為紓緩。另外，在預期第四季的貸款增長亦會
進一步放緩下，銀行實未有再有引誘因再加息搶存款。目前星展八達通提款
卡客戶，以新資金100萬港元或以上開戶，12個月定存利率為2厘，6個月則為
1.8厘。

年尾搶存款「做好盤數」
截至8月底，本港人民幣存款增至達6,090億元人民幣，但同時蠶食港元存

款，令後者按月減少2%，港元貸存比率高達85.9%。王潔鳳卻認為，問題並未
至於相當嚴重，指「年尾效應」仍是銀行搶存款的主因，「做好盤數畀老闆
睇」。
今年內，銀行五度調高按息，星展的P按(最優惠利率按揭)息率更為全城最

高，達3.25厘至3.5厘。王潔鳳坦言，在目前的存款利率經多次上調後，認為該
行目前的按息屬較合理的水平，暫未有再上調的計劃。她又認為，若未來3至6
個月利率環境未有太大轉變下，業界的整體按息亦會漸漸跟隨其定價水平。目
前，按揭龍頭匯豐的P按實際息率為2.6厘至2.9厘，中銀香港則為2.6厘。

本報專訪 ■宏宇集團出口總經理伍劍鋒
指，公司推創新產品將增加議價
能力。


