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「以前我以為『玉器佬』很懶惰，閒 就等
錢來，等真正做起來才知道，玉器行業

的人都是很勤奮的。」去趕早市的時候，四會天
光墟燈火通明，前來進貨的玉器客商絡繹不絕。
市場裡面，800多個玉器攤檔井然有序地排 ，玉
器商人雖多，但卻不會覺得嘈雜，商人們討價還
價也不用說話，而是用計算器進行。置身於市
場，會給人一種異樣的神秘感。

明白創業其實並不簡單
魏鴛妮在雲南出生，目前在香港九龍尖沙咀和

另一個股東合作開辦了珠寶公司。她說，公司的
成立是源於和另一個股東的交談，當他們談到翡
翠以後，越談越有信心，覺得商機無限，因為感
覺自己具備了產品資源、人際資源、市場資源等
優勢，於是就立即決定成立公司，開始行動。她
說：「那個時候挺單純的。」
後來經歷的一些事，讓她明白了創業其實沒那

麼簡單。
她的公司曾和一間工廠合作過，自己提供珠寶

原材料和設計圖紙讓工廠做出成品。也許是其他
公司給工廠的訂單大，魏鴛妮的公司才起步產品
不需要很大的量。結果工廠從開始加工到最後交
貨，用了超過3個月的時間，總是一拖再拖。

邊工作邊學習浸大深造
「幾個月的時間對於生意人來說很重要，可以

決定你的效率，成績和口碑。」那個時候公司處
於和工廠的磨合階段，整整超過3個月都在等待，
公司不能正常運作。如果公司和工廠合作緊密的
情況下，一般一個多月，最多不用超過兩個月的
就能出貨。那次公司的損失很大，對公司的後續
發展也造成了影響。
來到香港以後，魏鴛妮在2009年跟隨歐陽秋眉

老師學習珠寶設計和翡翠知識的課程，隨後又報
讀香港浸會大學的珠寶製作課程。「現在我也是
一邊工作一邊學習的，來來回回香港、緬甸、瑞
麗、廣東到處跑，白天要做事，晚上還要上課充
電。我最大的願望就是能好好睡個覺，雖然忙
碌，但是這樣的生活讓我感到快樂和充實⋯⋯」

網上開店業務逐年倍增
在現代社會，唯一不變的就是變化本身，只有

不斷適應新事物，才能立足和發展。去年12月14
日在香港舉行的國際中小企博覽會上，淘寶網首
席財務官張勇的講話讓魏鴛妮感到非常興奮：淘
寶網在2010年有3.5億註冊用戶，每年超過100%的
增長速度，2009年超過了2,000億的交易額，這些
銷售額和使用者的數據，讓魏鴛妮覺得借助網絡

平台銷售的力量也許可以擴展產品銷路。因此，
她註冊了公司的網店，也許電子商務銷售是需要
拓展的新領域，她相信未來的趨勢，隨 內地的
網上交易發展日趨成熟，公司的網店一定會生意
興隆的。

泛亞石博會拓公司品牌
最近，魏鴛妮在網絡上看到「2011中

國昆明泛亞石博會」的宣傳信息後，即
聯繫主辦人員，擬藉展會拓展公司品
牌的知名度：「我們每個人需要盡
最大的努力同時去做最多的事情。
就如我，既是買手，又是銷售，也
是設計師，同時也是股東，這就是
『力不到，不為財』。這也是每一
位香港的前輩告訴我的話，我
很欣賞他們的勤奮和努
力。我們團隊依然很
艱難地在找尋發展
的路線和方向，
希望明天會
更好，明
年會更
好！」

凌晨3點鐘，天陰沉沉下 大

雨，魏鴛妮站在路邊等待從廣東平洲

開往四會的早班車。那是在公司剛起步的時候，為了去趕四

會天光墟的早市，她不得不半夜起床趕路。站在一群做玉石

行業的男人們中間，她顯得特別突兀，畢竟這是一個特殊行

業，男性比女性的膽量要大很多。

■香港文匯報實習記者芮田甜昆明報道

俗話說，「害人之心不可有，

防人之心不可無」。做珠寶的人要

多個心眼，也就是多一份心思去注意和防備。這是

魏鴛妮從身邊其他店家發生的事情上總結的經驗。

索產品證書 扮商家誠意
就在2011年的年初，兩名男子到訪了香港灣仔

的一間小首飾店，其中一人說需要買些產品送給

客戶，他仔細挑選以後要求店家在他們下次來的

時候出具產品的證書。在香港，一個證書需要上

千塊港幣才能辦理，為了節約成本，產品的證書

大多是在客戶選中以後才拿去出證的。店家看到

這兩個到訪的客人很有誠意，第二天就專程去辦

理了幾件產品的證書。

得手即消失 店東懵不知
等了幾天客人終於來了，他們就開始了一唱一和

的演戲：「老劉，你看這件送給我表妹好看嗎？」

「嗯，是挺漂亮的！」「那件我送給老婆。」「眼光不

錯！」就在這個過程中，其中一個悄悄打開盒子，

偷走了最貴重的兩件產品。最後兩人藉口說去兌換

港幣順利離開了商店，消失在人海中。

然而，老實的店家根本就沒有發現，是在事情發
生後的攝像片段裡才看到當時的場景。店家因此損
失了幾萬元的產品，這對於小型的首飾店，算是一
筆不小的數字，相當於店家3個月的舖租。
魏鴛妮說，當她看到一夜未眠的店家紅腫的雙眼

時，她在深思這個世界上的兩種人，一種是努力用
自己的汗水去耕耘，去創造財富，照顧親人，去得
到尊嚴，得到認可。而另外一些人，就絞盡腦汁的
去想辦法欺騙別人，騙取不義之財。珠寶行業就是
這樣，也許一不小心就會成為犯罪分子的目標。

■香港文匯報實習記者芮田甜昆明報道

隨 內地會展業
的蓬勃發展，各類
服飾鞋帽、食品、

藥材、小家電等展銷會，以廠家直供的品質保
證和低價成為吸引港人北上消費的新型營銷方
式。港人陳小姐日前卻因在展銷會上購買了假
飾品，無購買單據難以確定權責，最終索賠無
門。面對內地種類繁多的展銷會，港人在消費
時定要警惕物品潛在有質量問題、貨不對辦、
假冒偽劣等購物風險。

無法確定權責索賠無門
據了解，陳小姐在某展銷會最後一天，受

「大甩賣」促銷誘惑，購買了一條銀項鏈，回

家後才發現是假貨。但由於展銷會已
結束，且沒有購買單據，無法認定項
鏈確是在展銷會現場購買，難以追究
展銷會承辦方責任。同時，因銀項鏈
上面未雕刻有產品的「商標」和「純
銀」標誌，也無從聯繫項鏈廠家。
對此，深圳市消委會相關負責人表

示，各類展銷會參展商流動性大、魚
龍混雜，管理機制存在漏洞，商家在
相對寬鬆的經營環境下缺乏自律，消
費風險很高。存在通過「廠家直銷」、
「大甩賣」、「特產」等宣傳虛假宣
傳；商家不開票據，消費者維權無
門；銷售假冒偽劣產品、偽劣參茸海

味和變質乾果；正規廠家在其他地市或省外，
異地維權難；廠家謊稱降價大甩賣等消費陷
阱。

商品若屬三無 多為陷阱
港人在逛展銷會時要理性消費，不能被過度

誇大宣傳和低價所誘惑。在索要購貨憑證的前
提下，要認準品牌名稱、廠家廠址，仔細查驗
商品是否屬於「三無」、假冒偽劣產品。當購
買的商品出現質量問題時，如果經銷者已撤
展，消費者憑購物憑證可以找主辦展會的單位
承擔責任。如果主辦方也不知去向，可按照外
包裝上的信息直接找生產廠方索賠。

■香港文匯報記者郭若溪深圳報道

商海逐浪巾幗
玉石行業打磨
魏鴛妮深信「力不到不為財」設計銷售一腳踢

港 五味舖

隨 香港與內
地融合步伐的加
快，涉港婚姻也
日益普遍，隨之
而來的離婚問題
也日益增多。如
果夫妻雙方在內
地置業，在辦理
離婚手續的過程
中，應該怎麼樣
公平地維護自己
的財產利益呢？
對此，由港府提
供的「免費法律
諮詢」項目法律
顧問團隊成員、

廣東星辰律師事務所律師姚鷹建議，如果財產在內地，涉
港婚姻夫妻應該在內地法院立案，雙方可在法院的主持下
進行調解，達成離婚及分割共同財產的調解書。

離婚判決兩地法院未互認
姚鷹舉例稱，其最近接到港人陳先生有關離婚和財產如

何分割的諮詢。陳先生告訴姚律師，他與內地居民林小姐
2000年在內地登記結婚，林小姐一直在深圳工作和生活，

他們在深圳以女方名義購置了房產。現陳先生與林小姐因
感情破裂欲離婚，陳先生通過「免費法律諮詢」向姚鷹律
師尋求幫助，了解通過何種途徑可以達到離婚及分割內地
財產的目的，並能夠最大限度地保護自身的合法權益。
姚律師表示，當跨境婚姻出現問題時，向哪裡的法院申

請離婚及依照哪裡的法律判定婚姻效力及分割共同財產，
成為了當事人選擇的一個難題，也成為了目前不少港人諮
詢的熱點。就陳先生的情況而言，由於香港與內地法院尚
未對相互承認和執行對方的離婚判決達成協議，陳先生如
果選擇在香港進行離婚訴訟，對於實現分割在內地的夫妻
共同財產沒有實際幫助，並且女方還可能會利用在香港訴
訟的期間，單方變賣在深圳的房產，使男方離婚後卻得不
到任何財產。

內地財產應內地法庭分割
在這種情形下，姚律師指出，男方應向內地法院起訴離

婚及分割財產。立案後雙方可在法院的主持下進行調解，
達成離婚及分割共同財產的調解書，該調解書與法院判決
具有同等法律效力。姚律師稱，通過這樣的方式能順利解
決跨境婚姻的離婚及財產分割問題，在自身處理的法律實
務中已有不少成功先例。
姚律師稱，除了跨境離婚外，還有一些離婚個案是兩位

當事人均是港人，他們以前在香港結婚，但在內地擁有房
產或其他資產，當雙方感情破裂離婚分割內地財產時，也
同樣可以採取上述方法，在內地法院進行立案，通過法院
調解達成分割共同財產調解書。

■香港文匯報記者李昌鴻深圳報道

跨境夫妻離婚 家產當地分割 展銷會上大甩賣 A貨無單難索賠

放鬆警惕如揖盜 光天化日失珠寶

生 貼士

以 說法

■跨境鴛鴦離婚，夫妻擁有的內地房
產及財產，要在本地法庭分割或經律
師調解。 資料圖片

■魏鴛妮與公司團隊。

■魏鴛妮在給客戶介
紹玉石產品。
香港文匯報昆明傳真

■在內地展銷會購買貴價產品，要先搞清楚產品來源
是否清楚，否則若買回假貨很難索賠。 資料圖片

■魏鴛妮（左）和珠寶設計老師歐陽秋眉（中）合影。

■翡翠原石。
香港文匯報雲南傳真
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