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俊和下半年內地推多個樓盤

維他奶購深圳維他15%
香港文匯報訊 維他奶(0345)宣布，以代價6186萬人

民幣，向深圳市光明集團收購深圳維他15%股權。
交易完成後，維他奶於深圳維他的權益由70%增加
至85%。同時，維他奶向光明集團出售佛山維他奶
15%權益，作價3378.45萬人民幣，料出售收益420.62
萬人民幣，將用作一般營運資金。完成後，維他奶
及光明將分別持有佛山維他奶85%及15%權益。

售佛山維他奶成半
維他奶表示，收購項目將有助集團進一步增加於

內地豆製食品及飲品業務的權益，而出售項目可助
集團於廣東省內與光明於深圳維他及佛山維他奶維
持相同持股比例，將受惠於與同一當地夥伴參與發
展廣東省的統一業務策略。
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香港文匯報訊（記者 趙建

強）華潤置地（1109）公布發
行2.5億美元優先票據，2016年
到期，發售價99.252%，利率
則為4.625%。匯豐銀行為票據
獨家全球協調人，另外中銀國
際及星展銀行則為聯席牽頭經
辦人及聯席賬簿管理人。潤地
指，此次發行票據為今年5月
19日發行的7.5億美元，4.625%
利率，2016年到期的優先票據
的額外票據。公司指，票據所
得款項淨額約247,240,865美
元，將用作一般公司用途，包
括為現有及新項目融資及作為
營運資金。

香港文匯報訊（記者 趙建強）俊和發展
（711）去年全年業績錄得虧損，主席彭一庭解
釋，主要由於去年結算的工程合約為早期
「困難時期」所簽定，利潤較低，拖低整體盈
利，但內地物業發展仍錄得利潤，旗下石家
莊項目名門華都剩餘兩幢住宅單位，預計今
年10月開售，意向價每平米1.5萬元（人民
幣，下同）。
俊和目前待發展項目包括名門華都3期及瀋

陽項目，合共約27萬平米商業面積，今年內可
發售項目包括名門華都剩餘兩幢住宅單位，
涉及約100餘伙，另外汕尾項目共涉及448伙單
位，目前已出售100餘伙，尚餘300餘伙待售。
俊和地產發展營銷部總經理梁志輝稱，總可
售面積約3萬多平米，目標今年售樓金額約2億
元。

目標今年售樓2億元
建築業務方面，彭一庭指未來本港建築工

程日多，利潤可逐步看升，董事總經理郭煜
釗稱，目前公司手頭合約190億港元，未完成
合約125億港元，未來會繼續投標新工程，如
沙中線、港珠澳大橋、新機場跑道、將軍澳
連接藍田隧道工程等，及政府計劃復建居屋
相信都可為建築業務帶來更多利潤。郭煜釗
透露，目前本港工程一般毛利率可達逾10%，
較以往大幅攀升。
對於未來發展，彭一庭表示會主力發展石

家莊及河北省周邊地區項目，及逐步退出其
他內地地區的投資。而香港方面，則會尋找
一些小型項目發展，但強調不會涉足限呎、
限量盤。他又強調，不會放棄香港，但指本
港投資回報率較內地為低。

理文冀負債比率減至50%
香港文匯報訊 （記者 涂若奔）理文造紙

（2314）首席執行官李文俊昨日出席股東大會
後表示，由於內地不斷收緊銀根，經濟有放
緩跡象，而外圍經濟亦有不明朗因素，未知
是否08年的金融海嘯會捲土重來，故會將未來
盈利的大部分用於還債。他又透露，公司的
負債比率已由80%降至55%，未來計劃進一步
降至50%。
李文俊表示，央行不斷加息，雖然目的是

為了調控樓市，但對其他行業也會造成衝
擊，所幸公司借貸款項全部為港元及美元，
暫未受人民幣升值及內地銀行加息影響，但
估計未來本港息口將上升，H按息口將於未來
兩年升至最少2至3厘，增加還債的壓力。據
他披露，公司現時借貸息口約為H+2.5至3

厘。

生產過剩令產品價受壓
在談及公司經營前景時，李文俊坦承今年

壓力較大。他預計，公司今年的產能將增加
兩成至550萬噸，銷量亦將增加7-8%，由350
萬噸增至380萬噸，但市場需求可能僅有3-4%
的增長，出現生產過剩的情況，令產品價格
受壓。不過他強調，由於公司加強控制成
本，廢紙原材料的價格近期亦下跌，故仍有
信心維持每噸400-500元的利潤水平。
李文俊並指出，內地環保部門加緊淘汰行

業落後產能，對公司反而是好事，因為公司
的生產能力在業內最為先進，耗能、耗水亦
是行業最低，環保水平則為行業最高。

楊衍傑昨在該公司股東大會後表示，公司未來開店重點會放在內
地，預計平均每個月會在內地增設1至2家新店，每店投資額約2000
萬元。內地開店以二、三城市為主。該公司於內地現有40間店舖。

預計每月增1至2家新店
他指，目前集團在香港有12間店，其中4間為自置物業，香港則

因租金較高，且部分地區租金已加一至兩成，開店速度會較慢，若
商舖價格合適會考慮購入。他又指台灣的發展空間很大，成本較
低，因為租金比香港便宜。公司在台灣有2家店舖，今年計劃增加
1-2家。至於早前收購的台灣永生表行部分股權，目前該錶行亦取
得盈利。此外，公司於澳門亦擁有2家店舖。
被問及內地有可能降低奢侈品進口稅會否影響集團銷售，他回應

指，內地客可能會留在內地消費，惟內地仍有增值稅及進口稅；因
此，對內地客來港消費仍有信心，而香港個別品牌價錢較內地便宜
10%至15%。目前，集團的香港及內地客戶每人平均消費為4至6萬
元。

客戶人均消費4至6萬元
他指出，近年內地消費者對名錶的需求很大，但瑞士等地供應有

限，因此給予客戶的優惠減少，過去部分產品以八折出售，但目前
以九折或較高的價錢出售。同時，由於高價鐘錶有供不應求的現
象，及美元弱而瑞郎轉強，今年多個品牌已加價約一成，但需求仍
不見減退。
他又說，今年集團的勞工成本升幅達雙位數，員工成本佔銷售額

不超過20%。
東方表行昨收報6.34元，跌0.94%。

香港文匯報訊（記者 李永青）今年正值成立50周年

的東方表行（0398）有連串拓展大計，該公司董事總

經理楊衍傑昨表示，受惠於內地市場對貴價名錶需求

不斷增加，未來平均每月會在內地增設1至2家新店；

另外該公司正研究收購華南區一家銷售名錶

的錶行。
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■東方表行董事總經理楊衍傑（左）表示，今年多個品牌已加價
約一成，但需求仍不見減退，旁為主席楊明標。

香港文匯報記者李永青 攝


