
B4 責任編輯：劉理建 2011年6月28日(星期二) 財 經 新 聞

藥品提價　雲南實業多賺2倍 森信年賺7345萬升18%

億鑽純利增逾倍不派息 港5月出口預測鬧分歧

Andre Hoffmann表示，內地今年會增
30間分店，由於本港市場較為成熟，
未來三年增加一至兩間分店。

全年賺11億增22%
歐舒丹今年度資本開支4,500萬至

5,000萬歐元，其中6成至7成用於分店
網絡。該公司去年度毛利率增加1.3個
百分點至82.5%，財務及行政管理部副
總經理Thomas Levilion 表示，隨㠥產
品組合調整以及規模效應令生產成本
下調，毛利率有望在未來2至3個年度
有輕微上升空間。他並指，今年亞太
區暫無加價計劃，惟歐洲部分地區會

略有加價。
該公司去年度同店銷售增5.3%，其

中香港則急增20%，Andre Hoffmann未
有透露今年度首季銷售情況，但指香
港等地表現依然強勁。

歐舒丹自上市以來首次派息，派息
比率為20%。Thomas Levilion表示，由
於集團仍在擴充業務，需保留資金投
資，故未來不會明顯上調派息率。

日本業務銷售跌0.9%
日本業務方面，Andre Hoffmann

指，今年初大地震後，日本同店銷售
損失0.9%，公司依然堅持營業，惟日

本經濟表現較疲弱，或影響消費情
緒。不過，日本業務仍佔公司最大比
例，佔比達25%，未來仍會積極發
展。

被問及產品產地時，他表示，集團
產品原料全部產自法國，惟有部分產
品在中國或其他有業務的地區裝樽，
主要出於節省成本的考慮。

歐舒丹擬5年增549店
香港文匯報訊（記者 邱婷、實習記者 嚴冰琪）歐舒丹(0973)截

至3月底止全年錄得股東應佔純利9,950.1萬歐元（約10.99億港

元），較2010年同期增長21.9%，每股盈利0.068歐元（約0.751港

元），派息0.0135歐元（約0.155港元）。期內，亞太區業務佔銷售

收入約48%，常務董事兼執行董事Andre Hoffmann預料，公司未來

5年將增加549間分店，其中略少於三分之一位於亞太

區，約三分一位於歐洲、中東及非洲。

■建文製衣董事總經理陳國威稱，內地零售業
務須面對增值稅及物流等高成本支出。

香港文匯報記者李永青 攝

香港文匯報訊（記者 李永青）近年中國經濟
快速發展，當地人的消費力大幅提升，加上歐
美等傳統出口市場不景氣，令愈來愈多港商有
意打入內銷市場。香港生產力促進局企業管理
部首席顧問梁建誠表示，現時內地消費者對網
上購物的接受度不斷增加，特別是年輕一代，
港商可考慮透過此方法打入市場。

資訊平台吸納消費群
在昨日的「2011中國內銷攻略」研討會上，以

講者身份出席的梁建誠以親子王國為例子，指
該公司在2002年成立以來，在香港已成為家喻戶
曉的親子育兒網站，並在07年於深圳成立分公
司，為內地家長提供交流懷孕、育兒等活動的
平台。由於內容豐富，受到不少內地消費者歡
迎，故港商可考慮透過以此方式進軍內地。

在同一場合，從事泳衣出口達20多年的建文
製衣董事總經理陳國威分享「實戰」內銷之
路，指公司在2007年時取得《神兵小將》卡通
授權，生產及分銷兒童泳裝，並寄望透過授權
產品，快速打入內地市場。惟事與願違，由於

《神兵小將》紅不起來，故該品牌生意強差人
意。及後，陳氏決定在09年創立自家品牌
Zpecial，主打歐洲風格的成人泳衣，定價約200
至500元人民幣，惟初期因品牌欠知名度，未能

進駐主流百貨，幾經努力才能在內地的千色店設專櫃。

商家北上兩年「交學費」
陳國威坦言，自創品牌內銷兩年以來仍然虧蝕。他解釋，

主因產品定價不敢過高，加上內地零售成本高，如營業額扣
除17%增值稅、30%商場扣點及物流等支出後，故目前仍在

「交學費」。同時，泳衣銷售很受季節性因素影響，故公司近
期已將產品範圍加入絲巾、眼鏡、腰帶等，務求在不同季節
都有產品在市場上推售。

談到內銷經驗，他強調，必須先摸索內地消費者的品味及
消費習慣，不要將香港一套經營模式照搬到內地，同時最好
能聘請到可靠的內地同事，因為他們始終較了解當地消費潮
流及變化。

香港文匯報訊（記者 李永青）香港統計處將在今天(28日)公
布5月香港出口數據，據彭博社引用經濟學者的調查所得，5
月出口增長預估中間值為3.9%，惟市場對出口表現預測分歧
甚大，ANZ Banking的經濟學者Raymond Yeung料出口負增長
1.7%，德意志摩根建富證券(DMG & Partners Securities )則最樂
觀，料升15.4%，其餘經濟學者的預測介乎1.2%至8%不等。

香港文匯報訊（記者 李永青）森信紙業（731）公布，截至
今年3月31日止全年業績，純利按年升18.47%至7,345萬元，每股
盈利6.7仙，派末期息1仙。森信昨收報0.495元，升3.125%。

增資擴產 無意收購
公司財務總裁李汝剛表示，公司有意於來年增加生產設備，

拓展紙品製造業務，而其山東紙廠的新增生產線於本年2月投產
後，紙品產量已增逾1倍至37萬噸。同時，公司申請新增1條30
萬噸產量的生產線，預計最快需時1年半時間，惟今年公司未有
收購計劃。另外，公司未來將維持25%至30%的派息比率。

期內，森信整體毛利率由11.42%跌到9.24%，主因是內地收緊
銀根政策，使市場競爭加劇及擴大市場份額所致。公司主席岑
傑英預料，今年紙品貿易的銷售價格將持平，而紙品製造方面
的價格或平穩向上。

香港文匯報訊（記者 李永青）億鑽珠寶(0475)公布，截至今年
3月31日止全年業績，純利為761.3萬元，按年增長142.45%，每
股盈利2.8仙，不派末期息。億鑽昨收報0.95元，跌11.22%。

億鑽珠寶主席陳元興表示，期內全球經濟好轉使消費意慾持
續上升，令珠寶市場受惠，特別是中東及亞洲區。同時，美國
及歐洲等傳統市場呈現復甦跡象，有助億鑽珠寶的業績於本年
度上半年顯著改善，而下半年的增長勢頭亦得以保持。

香港文匯報訊（記者 劉璇、李永青）雲南
實業(0455)昨公布截至2011年3月31日止年度業
績，期內錄得營業額約2.06億元，較去年增長
148.8%；股東應佔溢利亦升216.7%至約6,740
萬元，每股基本盈利約4.34仙，建議派息1.38
仙。

雲實投資發展總監胡永強表示，盈利以倍
數增長的主要原因是其主業務醫藥生物技術
業務透過旗下持有55%權益的雲南盟生藥業
錄得溢利淨額約為6,240萬元，較2010年度之
4,500萬元增加約38.6%。他續稱，該公司旗艦
產品注射用腦蛋白水解物的售價上升，拉動
盈利上升。

胡永強稱，醫藥行業於未來5年發展前景樂
觀，公司將會主力發展醫藥生物技術業務，
會投入更多資金支持醫藥生物業務，不斷研
發新產品以及考慮相關收購計劃。他表示，
現時公司資金充裕，手頭資金約有2.8億元，
若有收購項目，不排除向銀行貸款的可能
性。同時，公司亦不斷開拓海外市場，注射
用腦蛋白水解物已獲准於印度市場銷售，預
期今年將有產品付運，同時亦會開始申請在
俄羅斯注冊的工作。不過，胡永強強調，公

司依然以內地為其主要市場。
另外，公司將於稍後舉行的股東特別大會

上提案，把公司名稱更改為「天大控股有限
公司」。

華夏醫療扭虧不派息
另外，早前發盈喜的華夏醫療（8143）公

布，截至今年3月31日止之全年業績，由去年
虧損2.11億元轉為獲利3,150萬元，每股基本
盈利為3.03仙，不派息。

華夏醫療昨收報0.325元，跌2.98%。
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■歐舒丹常務董事兼執行董事Andre Hoffmann(左)表示，公司今年會在內地增
30分店。旁為財務及行政管理部副總經理Thomas Levilion。

香港文匯報記者邱婷　攝


