
香港文匯報訊 (記者 鄭佩琪) 通脹來襲，物價飛
漲，市民「荷包」卻不停縮水。為紓緩市民生活
重擔，工聯會舉辦的抗擊通脹特惠購物周昨日在
黃大仙揭幕，糧油食品、日常用品等以市價6折至
9折發售，整日有8,000人次進場「掃貨」，把會場
擠得水洩不通，市民蜂擁搶購。以每包59元發售
的8公斤白米成為「熱捧」產品，有人一家四口舉
家「掃走」8包，展商1小時售出半數存貨，一度
「清倉」需要急補貨，全日售出3,000包，負責人坦
言去貨快速，超出預期。

移師黃大仙 設50攤位
繼上次夥拍華潤零售集團合辦為期18天的巡迴

特賣周後，工聯會昨日與樂群社會服務處舉辦特
惠購物周，協助市民「慳荷包」，地點移師至黃大
仙廣場，交通更便捷，展期昨日起至下周日(19
日)。展場設有50多個攤位，售賣糧油食品、日常
用品及家居用品等逾千款產品，平均售價相當於
市價6折至9折，免費入場。
購物周昨晨10時開始，工聯會副會長陳婉嫻、

黃國健及林淑儀等主持揭幕儀式後，逾百名「有
備而來」的市民隨即從四方八面進場，大會特意
於攤位前架起鐵馬，並安排保安員維持秩序。昨
晨天氣炎熱，偶有陽光，許多市民汗流浹背在場
內搶購平貨。

全家總動員 搶筍價米
通脹升溫下，香港食材價格「火速」急升，在

家吃「住家飯」的支出也有增無減，市民見有場
內特惠產品自然不會錯過。場內其中一個售賣泰

國白米的攤位，主打售59元的8公斤泰國米，相當
於市價75折，「筍價」吸引大批市民惠顧，有父
親帶同妻兒「出動」一口氣購買8包，分開2架購
物車運走，也有老翁直接把米扛到肩上抬走。
白米攤位負責人王先生表示，由於黃大仙較多

基層家庭，產品均以成本價發售，希望薄利多
銷。他說，準備1,200包白米應付首天展期，豈料
開售一小時已售出一半，「完全超出預期」。中午
過後，到場掃貨的市民愈來愈多，王先生與職員
「做到無停手」，白米存貨一度被「清倉」，要臨時
補貨，最終整日售出逾3,000包。
曾參與工聯會上次巡迴特賣周的長春食油，今

次也有參展，以73折出售產品。攤位負責人鄧小
姐表示，黃大仙較多家庭住戶，今次特別推出160
元特惠孖裝食油，相信可吸引家庭主婦客群。主
銷韓國食品的寶宏貿易也是再次參展，負責人黃
嘉良表示，攤位產品售價較市價最多便宜40%，
「超市上架費很貴，又要抽佣；參加這個購物周費
用較低，售價可以降低」。

料未來數天 人數續增
昨日大部分到場掃貨的市民都是「全副裝備」，

家住竹園 的鄧先生與太太帶備購物車及多個購
物袋入場，兩人「兵分兩路」，短短1個多小時已購
買4包8公斤白米、6支食油及2大罐餅乾等，花費
2,000多元。鄧太表示，所購產品較市場便宜三分
之一，足夠2、3個月食用，下周會再次到場入貨。
王小姐昨日專程由葵芳到場購物，掃走4包白

米。她說，通脹很厲害，慣用的日常用品及食品
較以往貴10%，但工資卻追不上通脹，故特意到
場入貨「慳錢」。昨日雖然不時下雨，但未有「沖
散」場內人潮，整日進場人數達8,000人次，工聯
會預計未來數天到場人數會持續增加。
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工聯會「特惠購物周」部分貨品價格
貨品名稱 原價(元) 購物周特價(元)
常滿牌泰國香米(8公斤) 79/包 59/包

珠江橋牌豆豉鯪魚(227克) 17.9/罐 16/罐

出前一丁即食麵(麻油味)(原箱30包) 3.7/包 2.9/包

梅林牌午餐肉(397克) 13.9/罐 12.5/罐

刀嘜/獅球嘜粟米油(3公升) 90/支 130/2支

刀嘜/獅球嘜芥花子油(3公升) 90/支 130/2支

刀嘜純正花生油(3公升)孖裝 220 160

刀嘜純正粟米油(3公升)孖裝 180 130

獅球嘜花生油(3公升)孖裝 220 160

韓國三祖純大豆油(900毫升) 40/支 100/5支

(長者多送一支)

VIFON越南河粉(原箱32包) 151.2/箱 70/箱

港美維格即食麥片(800克) 18.9/包 40/3包

衍生雙料開奶茶/衍生精裝七星茶(每盒20包) 95/盒 150/3盒

詩樂氏消毒噴霧(500毫升) 48/支 25/支

詩樂氏消毒藥水(500毫升) 48/支 30/支

■資料提供：工聯會 製表：香港文匯報記者 陳寶瑤

精神患者遭誘騙
購巨額健身會籍

香港文匯報訊（記者 曾偉龍）消費陷阱五花八

門，一般香港市民難耐「疲勞轟炸」式的推銷，

遑論精神病患者更難招架。工聯會接獲一名精神

分裂症患者的求助，指一家健身中心以近乎「禁

錮」的手法推銷會籍，終令他簽帳逾6萬元。事發

後，事主家屬與中心幾經交涉，中心始願退回不

足70%的款項。家屬批評健身中心：「同搶錢無

分別！」工聯會立法會議員潘佩璆表示，精神病

患者誤墮消費陷阱情況普遍，他正處理另1宗涉及

金額高達10萬元的投訴，亦涉及本個案的健身中

心。他建議，港府在《商品說明條例》下為精神

病患者或殘疾人士提供更寬鬆的免責規定。

現年5 0多歲的李先
生，患有精神分裂

症20多年。李先生去年10
月收到傳銷電話被游說到
旺角一間健身中心，甫進
內即遭數名職員「圍攻」
推銷，指他身體虛弱，須
參加課程健身，李先生推
搪要與妻子商量被拒。病
情影響下，李先生的溝通
能力較低，未懂拒絕，3
小時內以信用卡簽了共值
逾4萬元的帳單，包括健
身中心為期3年的白金會
籍和2個私人教練訓練課
程。同月，他被游說再到
健身中心兩次，分別簽了
價值1.95萬元和8,000元的

私人教練訓練課程。連同之前的簽帳，涉及100堂健身課
程，總金額超過6萬元。

向消委會投訴獲退款70%
1個月後，李太發覺信用卡月結單紀錄有異，始揭發事

件。李先生的姐姐昨日出席記者會時指出，胞弟平日不熱愛
運動，不需要健身服務。家人事後到警署備案，並攜同李先
生的患病證明，到健身中心交涉，但中心只願退回約一半的
款項，並要扣除李先生已參與的課程學費。於是家人要求中
心提供李先生的上課紀錄，但對方卻堅拒提供，中心負責人
並稱「我們也有不少類似的個案，消委會和小額錢債審裁處
都愛莫能助」。
其後，李先生家屬向消委會投訴及諮詢法律意見後，向健

身中心發出律師信，並根據私隱條例，要求中心交出上課紀
錄，健身中心始願退回不足70%的款項，並交出粗略的上課
紀錄。但家屬發現，中心提供的上課紀錄和李先生的傷殘人
士八達通顯示的紀錄有出入。八達通紀錄顯示，李先生該1
個月內只出席3節健身課程，但健身中心卻聲稱李先生上課
10多節。

正處理另一個案涉款10萬
工聯會立法會議員潘佩璆表示，精神病患者失去交際能

力，理解能力亦受影響，健身中心欺騙弱勢社群，做法不
良。他現正處理另1宗關於同一健身中心，並涉及精神病患
者的投訴，涉及金額逾10萬元。他建議，政府應為精神病患
者或殘疾人士特別制訂《商品說明條例》的規管範圍，令這
類消費者享有特別的免責待遇，包括合約「冷靜期」由一般
人的7天延長至1個月；而規管範圍亦應由預繳消費6個月以
上，縮短至3個月以上。

工聯會就《商品說明條例》的建議
建議對象：精神病患者或殘疾人士

合約冷靜期：由一般人的7天，延長至1個月

受規管的預繳服務：一般人預繳6個月以上的服務受規管，精神病患者或殘疾人士

預繳3個月以上的服務受規管

■資料來源：工聯會 製表︰香港文匯報記者 曾偉龍

香港文匯報訊（記者　曾
偉龍）被健身中心「圍攻」
購買逾6萬元課程和會籍的精
神病患者李先生，原來早有
誤墮消費陷阱的「前科」。近
2年，李先生不斷接獲傳銷電
話，曾光顧過臉部美容、脊
醫檢查，甚至脫痣等不必要
的預繳式服務，每宗涉及金
額數千元至1萬元不等，李先
生的姐姐質疑營辦商之間有

「水魚」電話名單，令胞弟屢
次「中招」。另外，有大律師表示，精神病患者被誘騙簽下消費合
約，可循民事途徑討回款項，向法院出示醫生證明顯示「精神上沒
有判斷能力」，要求法官頒令合約無效。

傳銷電話不絕 曾購多項服務
李小姐表示，近2年，胞弟不斷收到傳銷電話，有時每天接獲數個

相關來電，當中多數關於美容和健身服務，對方多以「追數(交
quota)」為由苦纏，胞弟不擅拒絕，屢次中招，曾光顧面部美容、脊
醫檢查，甚至是脫痣等不必要的預繳式服務，每次涉款數千元至1萬
元不等。有一次李先生打算購買價值數10萬元的旅遊會籍，幸得妻
子及時阻止。李小姐表示，胞弟收到的傳銷電話數量比一般人多，
懷疑營辦商之間互通「水魚」電話名單，重複詐騙。

出示醫生證明 或令合約無效
另外，大律師陸偉雄表示，精神病的嚴重程度雖有分別，但消費

服務的合約是否成立，取決於患者簽約時是否受病情影響。如精神
病患者被人以不當的傳銷手法欺騙，市民應立即報警，並向醫生提
取患病證明，顯示事主在交易時精神受困擾，「精神上沒有判斷能
力」，未能照顧自己或作出有效的決定。當案件交由法庭處理，法官
可考慮這理由頒令合約無效。

陸偉雄指出，經營商以不良手法向精神病患者或弱智人士推銷，
本身已有欺詐的成分，不能以「無法分辨事主精神狀況」為抗辯理
由。

事主屢中招
疑有「水魚」電話名單

工聯會購物周 8000人掃貨

香港文匯報訊 (記者 鄭佩琪) 面對「樣樣加」的通
脹環境，市民消費前要「格到盡」，而專賣平貨的特
價展銷會往往吸引「慳錢一族」到場。工聯會上次
與華潤零售集團合辦的巡迴特賣周，共有18萬人次
進場，當中以天水圍展場的反應最熱烈。工聯會副
會長黃國健表示，有意於港島舉行特惠周，正物色
合適的地方，希望令港島基層市民受惠。
本地品牌飛越360主要售賣蛋糕、餅乾等產品，負

責人黃小姐表示，公司有參與上次3場巡迴特賣周，
當中以天水圍最受歡迎，她形容「那些市民是搶住
來買」，入貨量也較多，曾有顧客一次過買10盒件裝
蛋糕，估計與當區較多基層家庭有關。其他參展商
也認同天水圍展場反應最熱烈，「很暢旺，場內經
常迫滿人」。

超市上架貴 商戶寧選特賣周
售賣韓國食品的寶宏貿易負責人黃嘉良表示，近

年於超市、百貨公司寄賣的上架費、佣金等不斷增
加，對小規模公司構成經營壓力，參加這類的特賣
周「入場費」較低，冀透過參展達致薄利多銷的目
的，並同時令基層市民「買平貨」，故許多小規模公
司都樂意參加。售賣白米的常滿網上商店負責人王
先生表示，超市上架費高昂，寧願參加特賣周以貼
近成本價銷售，「益街坊」同時可直接賺到更多利
潤，計劃下月推出網上訂購送貨服務。
黃國健表示，工聯會有意將特惠周轉移到港島，

較多公屋的地區將列入選址考慮範圍，但與相關單
位洽談租借場地事宜並非容易。惟據了解，由於舉
辦特惠周多於露天場地舉行，香港現已踏入雨季，
下雨甚至打風都會影響特惠周運作，故可能要待雨
季過去，才會舉辦下一次特惠周。

特惠周擬港島舉行

殘疾人易墮消費陷阱 潘佩璆倡修例予保護

■李小姐指其患有精神分裂症的弟弟在健身中心職員施壓下，分別購買共值逾6萬
元預繳式健身課程和健身會籍。 香港文匯報記者曾偉龍 攝

■潘佩璆建議政府為精神病
患者或殘疾人士特別修訂《商
品說明條例》的規管範圍。

香港文匯報記者曾偉龍 攝

■有健身中心被指推銷會籍手法不
良。 資料圖片

■主銷韓國食品的黃嘉良表示，參加特賣周費用
較少，故攤位產品售價較市價最多便宜一半。

香港文匯報記者鄭佩琪 攝

■賣「筍米」攤位整日大排長龍，到中午已售出一半，超出負
責人預期，整日售出3,000包。 香港文匯報記者鄭佩琪 攝

■鄧先生與太太
「兵分兩路」，短
短1個多小時已
花費2,000多元
購物。
香港文匯報記者

鄭佩琪 攝

■黃國健、陳婉嫻及林淑儀等主持揭幕儀式。
香港文匯報記者鄭佩琪 攝


