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香港文匯報訊 「做工業時間長又困
身，工作環境遠不及寫字樓，不是太多
人願入行，有些做了幾十年的工業家亦
叫子女不要入行。」香港工業總會理事
郭振華道出業界人士面對的困難。

郭振華承認，現時本港年青一代很多
都不想入行做工業，主要是待遇不及銀
行或服務業，又要經常返內地工作，即
使是一些做了幾十年的前輩，眼見工業

愈來愈難做，很多人都意興闌珊。加上不少第二代在外國讀書
回港後不願「做廠」，以致很多年過半百的廠家，因沒有人接班
而面臨結業。

地產賺錢勝工業
另一方面，內地近年不斷收緊環保、勞工的要求，加工貿易

工廠要投入大量資源才能轉型，但即使成功轉型又未必保證
「實賺」，故不少人抱㠥「過得一天便一天」的心態。他們既不

投資買機器，又不會特別積極爭取訂單，心態是有單便做，無
單便當休息一下。

事實上，近年在內地做工業的回報遠不及投資。郭振華02年
在湖南永興縣以200萬元人民幣買入50畝地作工廠，豈料當地城
鎮化速度過快，當起了4萬平米工廠後，其餘40多畝土地已升
值十倍，因而有人建議他以土地作合作條件來建地產項目，
但目前他仍未答應。他說，若這些土地用作建樓，回報一定
比工業好很多倍，這實在非常吸引。「真的估不到內地發展
咁快，若
去起樓，
賺錢一定
好過做工
業好多，
難怪那麼
多人做工
業變了做
地產。」

成本續升不敢接單 三成或結業

香港文匯報訊 工資
飆、電費漲等，內地設
廠的港商皆千方百計來
減省成本，當中近不少
廠商選擇到廣西或東南
亞設廠，部分廠家也將
生產外判予小型工廠進
行生產。有港商指出，
內陸省份及東南亞工資
遠低於珠三角，且勞工
供應充裕，同時沒有缺
電及加電費等問題，勢
將成為港商投資設廠的
新熱點。

東盟人工相差8倍
飛達帽業副主席兼董

事總經理顏寶鈴表示，
從去年11月開始，集團
已開始把訂單外判給孟

加拉的工廠，計劃未來三年把集團的一
半生產量交由當地負責，並考慮入股工
廠。

顏寶鈴坦言，內地每年都調高最低工
資水平，去年集團深圳工廠的員工月資
便大升34%。現時集團在內地每名車衣
工人的月薪連加班費約3,200元人民幣，

相反孟加拉廠的工人每周開工六天，集
團每月只需支付60美元（約395元人民
幣），兩地薪金支出相差甚遠。

同時，為減輕原材料價格上升的壓
力，顏寶鈴指，集團已由以往每半年與
客戶議價一次，改為每三個月商討訂價
一次，並稱以往產品毛利率可達三成至
四成，而現時則難做得多。

此外，飛達亦考慮在廣東以外地方設
廠。顏寶鈴表示，集團考慮在湖北設立
新廠，估計面積約100畝，員工數目達
3,000人，料總投資額為幾千萬元人民
幣。她說，湖北當地民工供應充裕，平
均月薪約1,500至1,800元人民幣，遠低
於深圳的3,000元人民幣，節省不少勞工
成本。

廠商：廣西電力充裕
另外，在廣州經營製衣廠的巢國明則

選擇在廣西設新生產線，希望減輕成
本，但承認當地工人技術不及珠三角，
而好處在於工人多數為當地居民，流失
率遠低於珠三角。他說，廣西工人較

「聽教聽話，不會見有人出多幾百元工
資便離開」。同時，當地電力供應充
裕，很少出現停電情況，能提供穩定的
生產環境。

除到東南亞設廠外，近年愈來愈多港
商將一些生產外判給內地小型廠，因為
這些小型廠往往接單價甚低，有利降低
港商成本，但這些小廠未必能像港商般
嚴格遵守各項勞動法則，不時會出現違
規情況，故港商將訂單外判給這些小廠
亦有一定風險。

香港文匯報訊（記者 李永青）自4月開始，內地多個省市出現缺電，作為港商生產重

鎮的珠三角地區工廠更不時「開五停二」或「開四停三」。香港工業總會副主席劉展灝表

示，珠三角港商以後備發電機發電，成本較市電貴一倍以上，下月用電高峰期，缺電情

況加劇將拖累生產，加上原料及工資急升，毛利率受壓，出現有單不敢接情況。若未來3

至5年未能升級轉型，加上第二代無意接班，6萬家珠三角港廠或有兩至三成會結業收

場。他並預計，本港下半年出口仍有望可保住單位數升幅。
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劉 展灝接受本報訪問時表示，內地下月起
將進入用電高峰期，政府為求民生不受

影響，只會限制工商用電，料屆時缺電情況將
更嚴重。他說，廠家使用後備發電機每度電要2
元人民幣，但市電只要0.9元人民幣，若每月平
均有三分之一電力由後備發電機供應，料每月
電費支出將額外增加十幾萬元至幾十萬元人民
幣不等。「現時平均成本上升約一成，但客戶
只肯加價3%至5%，再加上缺電要用後備發電
機，部分廠家毛利率可能只有單位數字。」

影響聖誕節訂單定價
談到缺電對生意之影響，他指出，每年7月

起，廠家會與客戶商討下半年訂單，特別是聖

誕節訂單。惟因缺電不穩定，加上毛利率受
壓，很多廠家都有單不敢全接，通常只敢接
七、八成。

至於應付方法，香港工業總會理事郭振華則
表示，部分廠家會將訂單外判給內地的小型
廠，這些小廠往往能以低價接單，一定程度上
紓緩港商的生產壓力。同時，廠家必須提高生
產自動化比例，否則便將生產搬到廣東以外、
一些生產成本較低及勞動力較充裕的省份，例
如湖南、江西及河南等。近年不少廠家索性到
東南亞開設新生產線。

成本疑慮礙內遷意願
「這幾年江西、湖南的成本可能較珠三角

低，但難保幾年後會與珠三角相若，所以不少
廠家對於到內陸省份設廠感到擔憂，對前景甚
感不明。」劉展灝稱。

歐美採購現微利苗頭
對於下半年訂單展望，劉展灝預料，由於歐

美經濟正逐步回穩，料香港下半年出口可望有
單位數升幅，但很大因素是原料價及內地勞工
成本上升推動。他說，雖然不擔心接單問題，
但問題在於歐美經濟經歷金融海嘯後，當地買
家採購要求變很更刻薄，雖然因應原料價格及
內地勞工成本上升而酌量加價，但加幅往往只
有幾個百分點，並由以往一次過大量採購，改
為分批採購，大大增加廠家的成本。
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「做工廠」辛苦 第二代拒接班

香港文匯報訊 面對缺電及
各項生產成本急升，業內人士
估計，勞動密集性較高的玩具
業及成衣業將成重災區，料前
者下半年訂單跌5%，後者更可
能跌近一成，原因是孟加拉及
越南等地近年因成本較低，搶
走不少中國的成衣訂單，令成
衣業經營壓力倍增。然而，香
港鐘錶業表現較佳，預料有一

成升幅。
香港工業總會理事郭振華表示，由於東南亞成衣廠的

成本較內地低一成，近年很多內地及香港成衣廠家到孟
加拉及越南設廠，令不少原本在內地生產的訂單轉到當
地。

但是，儘管紡織服裝採購商把部分歐洲訂單轉向孟加
拉、巴基斯坦、老撾和印尼等國，但這些國家的生產能
力和質量都不能與中國同日而語，況且有些國家還沒有
原材料，如孟加拉就沒有棉花，令中國在整體生產條件
仍存在比較優勢。

至於玩具業，郭振華強調，中國仍是世界玩具生產中
心，在亞洲其他地方難以取替中國，主要中國生產技術
始終略勝一籌，世界各大型玩具公司都以中國代工廠為
首選。

港鐘錶業出口受惠復甦
談到鐘錶業，香港工業總會副主席劉展灝指出，香港

鐘錶以設計新穎及質量上佳見稱，深受歐美買家歡迎，
所以現時歐美經濟回穩，料下半年本港鐘錶出口便會有
不錯表現，相信按年升一成亦不難。

■工廠土地改變為住宅土地，回報勝過投資工業數
以倍計。

■面對採購商壓低商品毛利及生產用電不穩，很多
廠家只敢接七、八成總生產量訂單。
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難捱

■香港工業總會理事
郭振華慨嘆，有些做
了幾十年的工業家亦
叫子女不要入行。

■香港工業總會副主
席劉展灝表示，部分
港商的產品毛利率或
低至單位數字。
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■用電荒加上民工荒，
致使港企生產線閒置。

孟加拉越南「廉價」搶訂單香港文匯報訊 Global Sources旗下企業聯盟
eMedia Asia出版電子管理雜誌《國際電子商情》
發布的「電子元器件分銷商調查」結果顯
示，受訪元器件分銷商對中國市場前景持樂
觀態度，87%受訪者預計今年將現雙位數增
長，平均增幅預期達27%。不過，分銷商們仍
要面對不少挑戰，包括縮短交貨時間、元器
件短缺、利潤減少、成本上升和供應商改變
銷售渠道管理策略等。

去年中國電子及信息產業的整體收入同比
增長24.1%達63,645億元人民幣。面對這樣豐
碩成果，中國電子製造商對銷售前景繼續保
持樂觀態度，其中54%受訪者計劃向元器件分
銷商增加訂單，為今年的持續增長作好準
備。

雖然市場對元器件需求大增，但受訪的中
國元器件授權分銷商和混合分銷商中，超過

30%表示需要縮短交貨時間，而過半數受訪者
則表示交貨期維持不變。另外，過半零件直
接從分銷商處購入，據調查結果顯示，在
2010年中國電子產品製造商平均採購2.1億元
人民幣元器件，其中54%直接從分銷商處購
入。

調查：電子商對華前景樂觀
除元器件短缺的問題，授權分銷商和混合

分銷商所面對的其它挑戰包括：激烈的市場
競爭（54%）、利潤減少（41%）、成本上升

（28%） 和供應商改變銷售渠道管理策略
（25%）等。為更好應對上述挑戰，授權分
銷商和混合分銷商正努力開拓新的應用市場

（51%）、開發新品牌（38%）、擴展銷售網
絡（31%） 和增加推廣活動 （28%）以保
持自身的競爭力。

憂慮利潤減成本升


