
許多剛準備拓展內地市
場的港資企業，在談到拓

內銷時常常是一籌莫展。香港彩玉公司旗下上海美興
貿易公司業務總監王紹球對此深有體會。他告訴香港
文匯報記者，他們開發用於家居的毛絨球、襯墊等，
儘管給代理商讓利3.5倍，但是銷售量卻難以上去，顧
客反映價格太貴。他們正在請品牌包裝公司做推廣預
算，他感覺如何建立內地市場網絡和推廣是公司面臨
的最大困難。

王紹球表示，其母公司香港彩玉公司在廣州有一座
300人的工廠，以前主要做外銷，出口歐美，年銷售收
入達1,000至2,000萬港元。因人民幣不斷升值，加上原
材料及勞工成本不斷上升，公司出口收益持續下滑。
而內地經濟正在騰飛，蘊藏了巨大的市場商機，為了
拓展這一龐大市場，他們公司於去年底開始在上海設
立上海美興貿易公司，主要銷售用於家居的襯墊、毛
絨球、毛毯等4個系列。

馬不停蹄奔走各市參展
由於是剛成立拓展內銷的公司，他們在品牌推廣和

網絡方面均遇上很大的困難，不知如何更有效的宣傳
品牌和拓展市場網絡。在拓展市場網絡方面，他目前
只有參加不同城市舉行的家居禮品行業展會，以吸引
經銷商，包括深圳、北京、上海等，他今年要參加10
至12個展覽，因此馬不停蹄的奔走全國，頭都有點
暈，但是成效並非令人十分滿意。

目前，他們貿易公司在上海有5位員工，他一個月有
一周時間要待在上海，指導員工拓展內銷的工作，但
由於對內地市場不怎麼熟悉，目前也只能作一些管理
方面工作。至於營銷技巧，他則沒有多少經驗，主要
就是參加展會，不停地學習和借鑑其他港台和外資企
業拓展內地市場的經驗。

打造品牌產品定價較高
他稱，除了拓展市場網絡面臨困境外，市場推廣是

另一大難題。他認為，他們公司生產的中高端家居用
品，一定要打造自己的品牌，只有打造好自己的品
牌，才能賣出較高的價格，以獲得較高的產品附加
值。為此，他將產品定價定得很高，一是顯得品牌中
高端性，二是給中間代理商更多的回報，如其銷售的
毛絨玩具球市場價格為328元，但其批發價僅110元，
其企鵝靠墊零售價為278元，批發價僅85元，從中給予
經銷商讓利高達3.5倍，但是產品卻鮮有顧客問津，他
們認為價格太高。

代理利潤及售價成兩難
目前，其上海貿易公司一個月收入也只幾萬元，利

潤不夠支付公司租金和員工薪水。被問及其市場定價
過高會影響銷售，給予代理商利潤空間是否過大，他
則無奈地表示，不給予他們這麼高的利潤空間，他們
便缺乏做代理的動力，但市場定價過高又影響銷售，
因此令他感到無所適從。

為了推廣品牌，他們公司正委託品牌推廣機構作宣
傳籌劃，而作為中高端品牌讓消費者接受和喜歡其產
品，無疑需要大筆的品牌推廣費用，並且至少要耗1至
2年時間來打造品牌。但是巨大的品牌推廣費用又令其
頭痛，如果花了大筆的市場推廣費用，品牌宣傳效果
並不一定如願，他將承擔很大的壓力，從而令其常感
覺惴惴不安。 ■香港文匯報記者 李昌鴻 深圳報道
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3D版《肉蒲團》在港大收旺
場，亦催生了相關產業。兩名

港人上周五攜帶150本要用3D眼鏡觀賞的《3D肉蒲團解碼》
書刊前往深圳時，遭羅湖海關查獲。海關人員警告，依內
地法規，攜帶、郵寄淫穢物品進出境，不但會被海關沒收
並罰款，情節嚴重的，更可能被處10年以上有期徒刑或者
無期徒刑。

檢150色情書及3D眼鏡
本月6日下午，黃姓港男由羅湖口岸出境，其間他在口

岸關口前將所攜帶3個大紙皮箱，交給職業「水客」的姓

陳港女，委託陳女用行李車替他將該3大紙箱帶過關，黃
姓港男亦隨行過關。據知，當時陳女用一部手推車拖 紙
箱過關時，被內地關員截查帶去進行X光檢查。關員從X
光機透視發現紙箱內藏有大量印刷書刊，認為有可疑，開
箱檢查後發現三個紙箱內共有150本《3D肉蒲團解碼》色
情書刊，此外又檢獲配合佩戴的150個3D眼鏡。

關員檢查該本圖冊書刊，發現其內容為古繪本淫穢春宮
畫，而圖書設計有特別3D效果，佩戴上3D眼鏡閱讀，平
面春宮繪圖會出現3D立體效果。

攜淫穢品進出境可囚10年
根據內地刑法，含淫穢色情內容的印刷品或音像製品均

屬於國家明令禁止進出境的物品。按規定，「攜帶、郵寄
淫穢物品進出境不構成走私罪的，由海關沒收貨物、物
品、違法所得，並罰款；以牟利或者傳播為目的，走私淫
穢的影片、錄像帶、錄音帶、圖片、書刊或者其他淫穢物
品的，處3年以上10年以下有期徒刑，並罰款；情節較輕
的，處3年以下有期徒刑或者拘役，並罰款；情節嚴重
的，處10年以上有期徒刑或者無期徒刑，並罰款或者沒收
財產」。

■香港文匯報記者 鄭海龍、通訊員 蘇鎂怡 深圳報道

3D三級電影《3D肉蒲團之極
樂寶鑑》掀起內地人到港看電

影的熱潮。踏入5月，內地電影市場亦開始進入活躍期，
隨 多部大片陸續上線，相信會吸引不少港人赴深觀影。

5月多部大片上畫
香港文匯報記者從嘉禾深圳影城了解到，今年5月有至

少17部影片將陸續上畫，其中多部影片還推出3D版。由新
晉奧斯卡影后娜塔莉．波特曼主演的《雷神》和由范．迪
塞爾主演的《速度與激情5》分別於8日和12日上畫，20日
將有羅伯．馬歇爾執導，尊尼．特普主演的《加勒比海盜
4：驚濤怪浪》，喜劇動畫片《功夫熊貓2》則將於28日上
映。此外，由顧長衛執導，章子怡、郭富城主演的愛情片

《最愛》，劉偉強執導，舒淇、劉燁、田亮等主演的《不再
讓你孤單》等影片也陸續推出。其中，《雷神》、《加勒
比海盜4：驚濤怪浪》、《功夫熊貓2》還推出3D版本。

雖然內地影院價格較香港高，但港人在深圳通過撥打聲

訊服務台、優惠網站訂票或者團購電影券等方式，最抵可
買到3至7折的電影券。

電訊台及網站提供優惠
據介紹，撥打中國移動綜合信息服務台12580，可以6.5

折購買到南山海岸城影院、香蜜湖片區中影今典影院以及
華強北片區博納影院的電影券，3D影片最低只要50元（人
民幣，下同）。

通過網站訂購優惠票也是內地觀眾常用的訂票方式，記
者登錄騰訊網見到，深圳各片區的影院幾乎都有相應優惠
券，更有通用券可觀看某一影院的任一電影，票價最低僅
22元，最高的約為45元，但必須註冊為騰訊用戶，並且以
內地銀行賬號進行網上支付。此外，有部分團購網站亦會
不定期推出優惠套票，如此前不少團購網站推出的60元套
票，包括兩張電影票，兩支可樂以及一杯爆米花，十分划
算，但往往也需網上付款。

■香港文匯報記者 李望賢 深圳報道

自號「時尚達人」的港人李凌霄，
英文名Abby，少年時期獨自赴新

西蘭求學，擁有高級化妝師資格證書。畢業回港後，她擔任某國際化
妝品香港區域培訓師，但兩年後，李凌霄卻做了一個讓人吃驚的決
定：她放棄了香港穩定的工作和優越的生活，毅然選擇北上創業。

發掘北京潛力追逐夢想
在她眼中，北京是一個可以「follow your dream」的地方，這裡瞬息

萬變，機會到處可尋，「在北京，有很多潛力待我去挖掘，能盡情地
追逐自己的夢想」。

李凌霄彷彿是為「時尚」而生的。很小的時候，她就會把買零食的
錢拿去買時尚雜誌。從最初淺顯的喜歡，到後來深入地研究，從服裝
到傢具，從家居到建築，她都分門別類地認真收集。從吸納借鑒，到
挑選創造，慢慢形成自己的風格，最終用創意去詮釋時尚。

年紀輕輕無懼別人質疑
作為一個在香港出生的「80後」女生，李凌霄的創業路遇到最大的

挑戰就是別人對她的質疑。「人家看你年紀輕輕，又是女性，會覺得
你可以嗎？」但這些聲音並不能影響李凌霄積極向上的心態。「在職
場裡沒有年齡可分，同等的平台，我會用能力證明我可以。」看似柔
弱的小女子，卻有 一顆堅強並堅定的心。「我可能外表看起來很柔
弱，但我的內心很堅強，在私底下都是一個很少會哭的人。」

生活中，李凌霄的創意無處不在。GIFTOUR在情誼表達上就有好
幾種組合方式。一種是「gift tour」，給你帶來一場驚喜的尋禮之旅；另
一種是「gift to your」，帶給你內心某個人的禮物，「在這裡你可以買

到送給任何人的心儀禮物。」而「集物特」的意思一方面是音譯，另一方面是這裡集合了各種各
樣的、獨特的、新奇的產品。

設計融入生活引領風潮
「GIFTOUR的產品真諦是要將生活中的一切設計化、趣味化，令設計融入生活而不是高於生

活。」李凌霄說。「在內地，其實很多消費者並不懂得什麼是禮物，而集物特這樣一個融創意和
樂趣為一體的品牌，不僅要引領內地的創意風潮，更希望能教育消費者，告訴大家什麼是禮物，
什麼節日該送什麼禮物。」

GIFTOUR帶給李凌霄的激情和美好也是難以比擬的。「我們這個團隊是一群志同道合的年輕
人，大家每天在一起工作效率非常高，這是一種激情的迸發。」李凌霄滿臉興奮地說，「每次看
到消費者在GIFTOUR的店裡充滿好奇和喜悅，我都特別的開心，這是GIFTOUR帶給我的美好。」

生 貼士

深影院優惠五花八門 訂票最抵3折

港人攜《3D肉蒲團》書過關被查
以 說法港企拓市場頻碰壁

王紹球：內銷路難行
港 五味舖

李凌霄

上京圓創業夢

「要做Made by China的先行者，而不是

Made in China的總結者。」GIFTOUR集物特

創意品牌創始人李凌霄向香港文匯報記者闡

述4年北上創業理念時如是說。很難想像這句

豪言壯語是出自一位看似嫻靜淡雅、溫婉柔

情的香港「80後」小女子。在李凌霄的召集

下，眾多香港本土設計師聚集在GIFTOUR旗

下，設計融合京港兩地文化元素的時尚原創

禮物，竹子氧吧、麥克風台燈等產品總會令

人眼前一亮。

■香港文匯報記者 梁文雅、羅洪嘯 北京報道80後港女

「時尚達人」棄港穩定工 靠創意打造禮品店

李凌霄除敢想敢闖外，
年紀輕輕的還擁有一顆博
大的慈愛之心。在2009
年，李凌霄個人出資在陝
西省留壩縣興建了禮游博
愛小學，為孩子們建造了
綜合型教學樓、食堂和體
育場。之後，又進一步為
孩子們建立起了圖書館，
並配備了一體化電腦。

「我希望孩子們能夠通過網
絡看到外面的世界，能夠
感覺到世界是平的，能夠
和北京的孩子得到一樣的
信息。」同時，她還被邀
約為四川巴蜀力量慈善基
金的志願者，長期服務於
這個地區，捐助一些困難
家庭。

李凌霄說自己是個幸運
的人，對生活一直抱有一
顆很感恩的心。對於慈
善，李凌霄也有 自己的
想法：「在社會上有很多
被忽略的人，也會有很多
不幸的人。我們在幸運得
到的同時，應該給予社會
的弱勢群體更多的關愛。」
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■GIFTOUR的鎮店之寶「菜刀門鏡子」，正面是鏡子，反
面是北京地鐵圖。 香港文匯報記者羅洪嘯 攝

■炮彈蠟燭和牧
草 娃 娃 ， 在
GIFTOUR裡，
這樣別出心裁的
禮物隨處可見。
香港文匯報記者

羅洪嘯 攝

■上海美興貿易
公司業務總監王
紹球表示，拓展
內地市場面臨市
場網絡建設和推
廣等難題。
香港文匯報記者

李昌鴻 攝

■ 被 查 獲 的
3D圖書。

■李凌霄在北京
創立GIFTOUR創
意品牌店。

香港文匯報
記者羅洪嘯 攝 港 在北京


