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批發公司成本增不敢加價 檔主怕損手入貨審慎

通脹貨貴減落單
港年宵生意難撈

中學生避兔產品 主打貓狗錢罌

賣韓式小食 檔王推10元優惠

香港文匯報訊 (記者 郝君兒) 年宵檔主如要發

個新年財，今年特別難。通脹升溫加上人民幣升

值，年宵貨品入貨時成本急升，主力批發的公司

指製作咕㜾的棉花、吹氣公仔的塑膠等今年成本

升逾30%，但也不敢加價，因不少檔主去年因天

雨影響，「損手」收場，今年入貨明顯審慎，訂

單少30%，大嘆生意難做；另有年宵檔主表示今

年入貨，風車足足貴了50%，故零售價也將由去

年的38元加至48元，不求大賺，只

望清貨。

年宵產品設計公司雙贏貿易窺準社交網站facebook「讚好」
(like)的符號已成年輕人「潮語」，今年特別設計「讚好」手
套供年宵檔主購買，負責人李小姐稱，今年毛公仔及吹氣
等熱賣產品，因原材料成本按年升30%，故批發時需輕微上
調售價，為減少開支，毛公仔所置的棉花較少，預料年宵
檔的零售價平均貴20元。
李小姐指出，不少年宵檔未了解通脹有多嚴重，故多會

先回內地入貨，兜一圈後發現入貨價貴才回香港，而他們
入貨時亦十分謹慎，故今年收到訂單也有減少，預期整體
盈利遜於去年。

吹氣公仔成本貴10%
經營年宵商品多年的Sam表示，有見電影《葉問》大收，

故推出「吹氣詠春木人樁」應市，雖獲不少查詢，但部分
顧客嫌售價34元的木人樁貴，轉買35元的大力水手咕㜾，
而且顧客落訂單時卻明顯較審慎，接到的定單按年減少
30%，令他有點擔心。他又指今年吹氣公仔的成本較去年貴
10%，咕㜾棉花價升而貴了20%，計及其他整體成本今年升
了30%，但也不敢加價，只慨嘆今年生意特別難做。
SignalWorkshop負責人譚展康表示，今年設計9款新產品，

其中以售128元的「一家之吉兔」及20元的「永澤吉兔」較
受歡迎，雖然今年製造公仔的棉花及布料貴20%，但也不敢
加價，惟目前生意比去年少了約30%，估計是部分檔主去年
年宵受天雨影響「損手」，故今年不敢訂太多貨。

風車每個賣貴10元
以3.9萬元投得兩個主題乾貨攤位的李先生也指今年入貨

很貴，年宵將主力售賣風車、全盒及毛毛拖鞋等產品，由
於全由內地入貨，故人民幣升值下成本升了20%，舉例如風
車去年入貨時只需10港元一個，今年就要15至16元，故零售
價亦需由38元加至48元，毛毛拖鞋去年入貨只需19元一對，
今年也升至23元，零售價也將貴10%，就連去年賣剩的400
個全盒，今年續賣售價也會由88元增至99元。為節省成
本，李先生表示不敢多入貨，只希望今年天氣好帶動生
意，早早售清存貨。

香港文匯報訊（記者　曾偉龍）維園
年宵明天開始正式營業，一批公理高中
書院的學生連日把握機會作最後衝刺，
準備在年宵市場大展拳腳。學生以可愛
的「貓狗錢罌」作主打，鼓勵港人儲錢
抗通脹，再配合懷舊杯、iPhone套等精
品，力求在一眾「兔產品」中另闢蹊徑
搶客。
16位同學在2個月前已向身邊親友做

「市場調查」，預料花市內將會有大量兔
主題的產品，認為賣「兔耳朵」等產品
雖然應節，但有趣且實用的精品可將創
意融入生活，更得市民歡心。就讀商業
文憑的陳永康同學今年第3次到維園擺
檔，他指前年曾試過賣牛角帽，豈料全
場「牛產品」太多，牛角帽反而滯銷。

鼓勵港人儲錢抗通脹
有見及此，同學便決定逆市而行，挑

選在香港未有的產品，避開競爭。其中
主打的是「貓狗錢罌」，只要把硬幣放在
特定位置，小狗便會把硬幣「吃」進錢罌，小貓也會伸出
小爪沒收硬幣，有趣之餘，也鼓勵港人儲錢抗通脹。另
外，把握iPhone大旺的勢頭，他們亦出售鞋繩iPhone套，
套背有別致的鞋繩設計，且顏色鮮豔，用家甚至可以「襯
衫」。而今年是李小龍70歲冥壽，同學也看準機會推出雙
截棍，迎合功夫熱。
同樣就讀商業文憑的陸政宇同學分享營銷之道，即推銷

時要針對不同年齡的顧客，例如對小朋友便推銷「貓狗錢
罌」，讓小朋友自行說服父母購買，然後再以教子女儲錢
打動父母。而對年輕人就主力銷售iPhone套，而懷舊杯則
針對較年長的顧客，讓他們懷緬70、80年代的年輕歲月。

貨品種類少賣貨量反增
陳同學還透露一些小技巧，維園人多，客流量大，故今

年入貨的種類是歷年最少，因太多貨品除了會令顧客混
亂，還增加他們挑選的時間，使攤位堆積太多客人，反而
賣貨量會減少。陳同學預期客人在攤位逗留少於1分鐘，
買完便走，貨如輪轉，生意額反而更大。
而另一位就讀商業證書的黃頌軒同學認為靈活運用所學

至關重要，他們到廣州入貨時雖然曾意見不合，有同學認
為「兔公仔」會大賣，但經過同學分析，認為成本過高，
客人未必會購買，討論後該同學亦同意擱置。他們並預計
今年將會獲利3至4成。

香港文匯報訊（記者 郝君兒）蕭邦貿易去年初以
高價投得維園年宵近天后的B及C兩個熟食攤檔，吸
收經驗後，今年初轉投近銅鑼灣的A檔「檔王」，以
便集中資源。蕭邦指除售賣魚蛋、燒賣等港式小食
外，更新推韓國街頭小食韓脆雞及棒棒窩夫，惟食
材價急升，今年需加價10%，但預期經濟暢旺市民願
消費，今年生意可破百萬元大關；為照顧基層市
民，將分時段推出10元特價優惠，讓人人都能品嚐
港、韓美食。

料市民願消費 望生意破百萬
蕭邦機構市務總監林偉達表示，去年蕭邦首次引

進韓國小食到維園年宵，佔總體生意大約30%，成績
理想，反映韓流襲港下市民對韓式美食都有興趣，
今年會再闢出4分1面積，將現時集團在將軍澳的門
市店舖「韓賞味」，搬入維園年宵中，售賣包括磯燒
魷魚、胡桃夾子、棒棒窩夫及韓脆雞等韓國地道小
食，售價介乎10至25元，至於魚旦、雞蛋仔、碗仔翅
等傳統年宵美食，亦會同場銷售，售價平均約15
元。

今年的攤位面積增加了，但林偉達指每日只需安
排約70人分兩更上班，較去年經營兩檔時需要每日
逾百名人手明顯減少，故雖然以時薪計人均加薪了
5%，但整體工資成本卻可節省，惟今年食物成本及
運輸費用上升超過30%，年宵期間整體加價約10%，
例如魚蛋去年10元10粒，今年將售15元13粒，但期望
經濟好及天氣寒冷，市民不介意多消費。他指出，
去年首次殺入維園只望打響招牌，最終錄逾百萬生
意額也僅收支平衡，希望今年同樣生意破百萬元，
賺回去年沒賺的一份。

原材料漲40%  雞仔餅賣貴1成
不單熟食檔的小食加價，維園年宵「常客」雞仔

餅大王梁銳洪表示，在糖及雞蛋等原材料漲價40%
下，今年雞仔餅要賣貴10%。梁銳洪今年以6.01萬元
投得維園年宵30號攤位，他表示，糖及雞蛋等製餅
原材料大幅加價40%，故今年一磅雞仔餅的售價，會
由36元升至40元，升幅約11%，他指出其實該店門市
早已加價，銷量亦未見下跌，相信顧客會明白他沒
有全數轉嫁增加了的成本，對生意將不會有影響。

他又表示為吸引年輕食客，將推出懷舊特式餅食，
如南乳餅等，冀可賺回去年因天雨影響在維園年宵
虧蝕的錢。

香港文匯報訊（記者 郝君兒）不少
人在維園年宵市場開檔，推出別出心
裁的貨品以求發個新年財，香港華仁
書院的一班學生，銷售的卻是濃濃的
校友情。香港華仁書院校友名人輩
出，行政長官曾蔭權、教育局局長孫
明揚也於此校畢業，他們的小師弟今
年集資殺入維園年宵，籌備過程獲大
師兄們指點，有人義務核數、有人教
買保險，更有校友提供歐洲廚具供師
弟們售賣，學生們亦自行設計賀年精
品應市，明言賺錢其次，汲取經驗最
重要，相信各師兄們都會捧場。

回校招股集資 100元一股
該校學生會會長吳林坤表示，4年前

該校學生曾辦年宵，當年籌集6萬元資
金，最終賺了1萬元，今年再次出擊，
面對加風四起，資金也需提升至10萬
元，早前透過回校招股集資，以100元
為一股，期望籌得10萬元，除學生
外，老師、校長及校友都是股東目標
之一，現已籌得約7萬元。
吳林坤指出，籌備時面對很多沒想

過的問題，例如他們自行設計產品，
物色內地工廠生產時幸獲學生家長協
助，找到工廠後又發現設計的，不一
定能生產，如主打的紅蘿蔔抱枕，製
版時才發現葉片根本難以豎起，結果
只得妥協；又例如學生們從未正式做
生意，不清楚財務問題或其他文書工
作如何處理，最終獲已畢業師兄主動
提點，義務為他們核數、又或是處理

法律上及保險上的問題，令問題迎刃而解。

成本升 紅蘿蔔抱枕售100元
吳林坤與其他同學都表示，已決定將攤位定名為

「情到農時」，當中的情，正是已畢業舊生及同學之
間的校友情，而以「農」取代「濃」，則因為他們自
行設計的產品，為迎合兔年主題又要迴避競爭，故
沒直接選兔子為主角，轉推紅蘿蔔抱枕及龜殼咕㜾
等龜兔賽跑故事的相關產品；他表示由於通脹升溫
及人民幣影響，入貨時成本急升，但也不願將貨就
價，預期日後銷售時每個需逾100元，已安排同學拿
㠥產品四處宣傳，如滯銷也想好應變方法。
除自行設計產品外，亦有校友為這班小師弟提供

歐洲廚具供他們售賣。吳林坤表示雙方以拆帳形式
合作，相信不同階層的顧客都可在他們的攤位找到
心水產品；雖沒以賺錢作為目標，但吳林坤笑言也
需顧及股東利益，希望校友們多多支持。

■一班「華仁仔」殺入年宵市場，售賣自家設計
的產品，相信可獲已畢業師兄們支持。

香港文匯報記者劉國權 攝

■年宵貨品今年製作成本大升，商戶大嘆發財不易，其中李小姐推出facebook的「Like」大手指，迎合年輕人
潮流。 香港文匯報記者潘政祁 攝

■黃頌軒同學（左一）、陳永康同學（右三）和陸政宇同學（右二）活學
活用，力圖在年宵市場大展拳腳。 香港文匯報記者曾偉龍 攝

■主打貓狗
錢箱，只要
將硬幣放在
盤上，貓狗
就會幫你好
好收藏。
香港文匯報

記者
曾偉龍 攝

■iPhone套
背後是鞋繩
設計，而且
顏色鮮豔，
客人可多買
幾個襯衫。
香港文匯報

記者
曾偉龍 攝

■懷舊杯款
式各異，讓
中年人回想
少時風光。
香港文匯報

記者
曾偉龍 攝

觀塘apm商場連續第6年舉辦室內年宵市
集，更增設兔年新春花卉展，展示應節賀年「十大名花」茶花、代
表12生肖的年花，及價值逾100萬元稀有變異品種茶花及蘭花，貨
品種類多達千種。此外，場內亦有來自中、港、台三地的一系列創
意兔年賀歲精品，今年又增設「apm一元抗通脹時段」，由即日
起，多款賀年精品及人氣美食將以低至1元起發售；年宵市集將於
年廿九及年三十通宵開放。圖為代表12生肖的年花。

新春花卉展
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■林偉達表示，除售賣港式小食外，亦新推韓國街
頭小食韓脆雞及棒棒窩夫，惟食材價急升，今年需
加價10%。


